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PROLOGO

La elaboracién del presente trabajo va mdés alld del simplemente
cubrir un requisito educacional para obtener el reconocimiento oficial de la
carrera, sino que pretende conjugar los conocimientos adquiridos en las aulas
con las experiencias personales en el desempefo cotidiano del ejercicio
profesional, logrando un producto con el que recompense o retribuya a la
Facultad de Agronomia y a la Universidad de Guadaltajara por la inversién
realizada al proporcionarles un documento que puede utilizarse como material
de consulta tanto por estudiantes de Agronomfa como de Economfa y
Ciencias Sociales. Y ya que la Universidad de Guadalajara no cuenta con una
tipologfia de productores que contraponga a las que maneja el ITESM, INEGI o
Gobierno del Estado, con la que aqui se presenta, adoptada y enriquecida con
sus criterios de carécter social puede ampliamente cubrir este concepto.

La motivacién que dio razén de ser a esta investigacién, se concibi6
al corroborar que bastantes técnicos, por no decir de la mayoria, carecen de
un documento que les norme u ordene sobre cémo presentar un estudio
socio-econémico para gestién de los apoyos que actualmente otorgan las
instituciones, y que sélo se concretan al llenado de los cuestionarios que se
les proporcionan, careciendo por lo mismo, el proyecto que obtienen como
resultado, de atractivo econémico, financiero o social, al no mostrar las
caracteristicas o condiciones por modificar, ademds de que pierden la visién
del entorno social de quiénes tratan de beneficiar, y no consideran fas
consecuencias, positivas o negativas que la inversion puede representar y
caen en el criterio de que "El objetivo bdsico de la investigacién tecnoldgica
es, de acuerdo con lo dicho por una importante compaififa quimica italiana”, la
transformacién de una idea o intuicién en un producto o servicio nuevo,
mejorado o menos costoso, mas bien que el deseo inmediato de responder.a
urgentes problemas sociales. {11}

Esta tesis general espera indicar iguaimente, que es posible poner
en duda la opinibn de aquellas instituciones que mantienen un criterio
puramente financiero o econémico, en el cual la tecnologfa inducida o apoyos
para servicios otorgados, no son considerados sino como un instrumento
neutral en ef desarrolio econémico e incluso polftico, sin considerar que las
relaciones sociales de produccién {las relaciones entre los diversos grupos o
clases sociales implicadas en el proceso de produccién) se reflejan en los
medios de produccién o, dicho de otro modo que los apoyos y los modelos
sociales se prestan mutuo soporte, tanto de un modo econdmico-material
como socio-cultural. (11)

No deja de representar una satisfaccién personal, ya que con la
formulacién de esta tesis se demostrard ampliamente a quiénes desconfiaron
de las capacidades, que se fue apto para llevar a buen término una carrera
universitaria y con suficiencia para ejercerla durante todo este tiempo, en un
medio en el que por sus caracteristicas econémicas, sociales y politicas se es
muy dificil de sostener y del que ya muchos han desertado.
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INTRODUCCION

La tesis que se expone, es el resultado de upa compilacién de
documentos relacionados con fa formufacién de proyectos de desarrollo
integral, incluidos ideas de inversién, proyectos productivos, sociales,
agroindustriales, de apoyo, de capitalizacién y de consolidacién; de la que
nace la "Guia para la formulaci6n de Estudio Socio-Econ6mico de Obra o
Proyecto Especifico”.

Esta metodologia se ofrece como herramienta susceptible de ser
utilizada, para conformar y generar proyectos integradores ordenadamente,
sustentados en un proceso organizativo y con el propésito de que puedan ser
sometidos a la consideracién y decisién de las Instituciones Financieras y
organismos federales habilitados, con la seguridad de haber incluido los
elementos y juicios mdas importantes y que recogen el conjunto de la
problemaética y las necesidades.

La presente disertacién tiene su origen en el examen de las
circunstancias imperantes en el medio rural, en el propésito de modificar
practicamente las acciones institucionales tradicionales, en la recopilacién de
experiencias en campo y en el involucramiento en ocasiones involuntario en
esta materia, donde nos hemos dado cuenta de:

- Proyectos promovidos, pero nunca establecidos.

- Proyectos a medio construir.

- Proyectos construidos pero que no operan.

- Proyectos construidos que operaron una temporada,
pero que fueron abandonados.

- Proyectos que operan dificilmente.

Esto es un reflejo claro de que no estuvieron sustentados en un
analisis Socio-Econ6mico que respondiera a los requerimientos necesarios,
que no se identificaron los problemas a {os que se enfrentaron al carecer de
bases de: organizacion social que respondiera a las circunstancias y
obligaciones adquiridas por el proyecto y por otro lado la participacién de las
Instituciones no fue suficiente y sistematica para detectar que era en realidad
lo "que requerian los solicitantes del apoyo, para alcanzar sus metas
propuestas.

Han sido comunes las experiencias de desvinculacién de estas fases
del proceso: proyectos y programas que no han considerado el factor social
como base y esencia, ademds de que la capacitacién por parte de las
instituciones no ha sido integral, sélida y eficaz ni contemplado como objetivo
final, el instruir al beneficiario y fa comunidad que lo rodea, en el cambio
social que van a sufrir al modificar sus esquemas tradicionales de desarrollo,
amortiguando asi el impacto que ésto representa.

Se pretende que los proyectos integradores sean agentes de
unificacién y cohesion, que promuevan la participacién y beneficio de
productores y sus vecinos con fundamento en la concertacidén de
compromisos para que cumplan realmente una funcién de modernizacién en
{as bases productivas rurales.{31)



En consecuencia el proyecto integrador es resultado de un proceso
de investigacién, capacitacién, anélisis y discusién, entre los beneficiarios y
benefactores, el cual debe establecer como soporte operativo fundamental, un
proceso organizativo del proyecto.

) La formuiacién de proyectos implica la realizacién de una serie de
!nvestigaciones y estudios que tienen como finalidad la de captar y desarrollar
ld%as de inversién para disefar la viabilidad del establecimiento del proyecto.
(13)

En términos generales estas actividades han sido integradas en una
gufa para la formulacién de estudios Socio-Econémicos de obra o proyecto
especifico que hace posible fundamentar los requisitos técnicos, econémicos,
sociales y de financiamiento que las instituciones y dependencias que
participan en el otorgamiento de apoyos y recursos solicitan.

Asf mismo se establecen, reconocen y puntualizan los pardmetros
sociales y econdmicos mas reelevantes y se sugiere ia forma de manejarios
eficientemente para que influyan al momento de determinar la viabilidad y
lograr allegarse los recursos logrando con ésto que el Estudio Socio-
Econdmico demuestre una mayor importancia dentro de los proyectos y por si
mismo, por contener {a informacién bdsica en presentacién resumida, de la
inversién y los beneficios.



PRESENTACION

El proyecto de tesis "Guia para la-formulacion de Estudio Socio-
Econdmico para obra o proyecto especffico™ nace de la inquietud de
proporcionar a estudiantes, promotores de crédito, extensionistas agricolas y
promotores sociales en lo particular y en general a dependencias o
instituciones ligadas a brindar apoyos y recursos financieros, una haerramienta
que les capacite en la metodologfa de elaboracién de proyectos en la actividad
productiva del sector agricola.

En ella se recogen las experiencias de proyectos en campo y de las
practicas institucionales tradicionales, obteniéndose como resuitado una
metodologia que se ofrece con el objeto de que se promueva su utilizacién de
una forma homogeneizada por formuladores de proyectos e instituciones con
la seguridad de que a! seguirla, los proyectos obtenidos contendrédn los
elementos y juicios mas importantes y soportes necesarios para ser sometidos
a la consideracién y decision de instituciones habilitadoras.

Los principales objetivos que se cubren son:

1.- Determinar las condicionantes de viabilidad social que salven los
obstaculos financieros y econémicos en apoyo a la realizacién de ideas,
obras y proyectos.

2.- Establecer una propuesta de pardmetros de seleccién para beneficiar a
solicitantes, que contenga los requisitos técnicos, financieros y sociales
requeridos por las instituciones.

3.- Formular una guia de estudio socio-econdmico, sugiriendo en la misma,
el manejo eficiente de pardmetros de caracter social para hacerse
acreedor a los beneficios.

4.- Dar cardcter de mayor importancia al estudio socio-econémigo por
contener la informacién bdasica en presentacion resumida, de la
inversién y los beneficios.

Este Proyecto se compone de los siguientes apartados:

PRIMER APARTADO
Tipologia de Productores
En este apartado se puntualiza sobre la existencia de productores

con diferentes condiciones de produccidén y en consecuencia socio-
econémicas, lo que se traduce en capacidades y necesidades diferentes.



Basados en la anterior premisa se propone un instrumento sencillo
que sirva para clasificar a grandes rasgos a las unidades de produccién y con
este soporte, clarificar qué apoyos en o especifico requiere para cada una de
fas mismas, a efecto de que la inversi6bn en ella sea mas reelevante al
obtenerse resultados tangibles, visibles y facilmente cuantificables, ya que los
pardmetros, metas o medidas de calificaciébn quedan bien definidas para
establecer una relacién entre el costo de la inversién sobre el beneficio a
obtener tanto en lo social como econdémico y productivo.

SEGUNDO APARTADO
Tipologia de Proyectos

En éste se establece una propuesta de identificacién y clasificacion
de proyectos, a partir de la cual se determina el tipo, calidad y cantidad de
informacién que se requerird investigar y dejar asentada, de acuerdo a su
objeto, sujeto, naturaleza y dmbito territorial.

TERCER APARTADO
Cuestionario de estudio socio-econémico

Este instrumento que se presenta, estd orientado a captar la
informacidén que servird de base para conformar el estudio socio-econémico.

El cuestionario estad compuesto por 5 capitulos, mediante los cuales
se busca obtener una panoramica completa de las condiciones sociales,
econdmicas y productivas de! sujeto (ledse unidad productiva, solicitante,
beneficiario) encuestado; su importancia resulta al conocer el sentido general
de cada uno de sus capitulos y el tipo de informacién que se quiere obtener
de él.

CUARTO APARTADO
Guia para Ja formulacién de estudios socio-econémicos

Representa la etapa final en el proceso de aproximacion sucesiva a
las caracteristicas de la formacién del proyecto, dentro del cual asume una
importancia significativa la secuencia de afinamiento en la informacién, que
debe ser cada vez mds rigurosa y precisa.

Se presenta en éste el manejo de la informaciéon para que el
resultado sea un documento coherente, con recomendaciones sobre la accién
propuesta, con un resumen de los antecedentes y elementos que componen el
proyecto, previendo sean lo suficientes como para que permitan una decisién
confiable sobre invertir o no en las etapas fisicas posteriores.



Su contenido se basa en cinco capitulos, a saber:

I.- Aspectos fisicos.

i.- Aspectos ecolbgicos.

.- Aspectos demogréfico y social.

V.- Aspectos econdmicos.

V.- Aspectos financieros.

En cada uno de los apartados que componen estos contenidos, se
va indicando paso a paso cémo traducir Ja informacién obtenida en el
cuestionario de captura, ademas de consejos sobre la presentacién de la

investigacién realizada, a fin de que influya positivamente en su momento de
determinacién de viabilidad para el otorgamiento de recursos.

QUINTO APARTADO
Conclusiones y Recomendaciones

Se anotan aqul las conclusiones que se desprenden de los
resultados obtenidos, asf como sugerencias més que recomendaciones que se
concentran como consecuencia de lo generado.

CITAS BIBLIOGRAFICAS

Contiene la Bibliografia utilizada para la formulaci6én de la tesis.

Observaciones

Como comentario preambular debemos indicar que éste trabajo sélo
refleja consideraciones personales, es susceptible de enriquecimiento y mas
que todo, por méas énfasis que se hace en el manejo de la informacién y la
forma de presentacién de ésta, para todos los estudios y proyectos, dependen
de la experiencia e intuicién del proyectista asi como de la magnitud del
proyecto.
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PRIMER APARTADO
TIPOLOGIA DE LOS PRODUCTORES

Antecedentes del proyecto de tipologfa.

Una de las caracteristicas centrales del campo mexicano ha sido la
heterogeneidad de sus productores y de sus formas de producir, provocada
tanto por la diversidad de las condiciones geograficas y climéticas, como por
la desigualdad en la distribucién del recursos. Es decir, existen sectores que
cuentan con muy poca tierra, produccién muy baja que apenas les alcanza
para sobrevivir, mientras que hay otros Sectores que trabajan de manera
empresarial, con capacidad econémica para rentar o comprar maquinaria, que
usan insumos de alta calidad, que emplean grandes cantidades de mano de
obra contratada y que se dedican a cultivos altamente redituables.

La politica seguida por el Estado desde la década de los cuarenta, si
bien ha buscado brindar apoyos que promuevan el desarrolio productivo del
agro, se ha orientado fundamentalmente a la canalizacién de grandes obras de
infraestructura para beneficio de fas unidades empresariales del norte del pafs;
en tanto que otras politicas, como Ja de fijacién de precios de garantia se han
aplicado de manera generalizada en el plano nacional. Después de tres
décadas, esto provocé que las diferencias se profundizarédn en la medida en
que los que mas tienen pueden aprovechar de manera mas eficiente los
recursos otorgados, mientras que los que menos tienen, cuentan con menos
elementos econdmicos y sociales para apropiarse de manera eficiente de los
apoyos otorgados por el Estado.(38)

Ello obliga actualmente a considerar que las politicas de apoyo al
sector agrario deben ser diferenciadas, para evitar que la desigualdad
existente se siga profundizando.

En primer lugar, una politica diferenciada implica reconocer que hay
productores con distintas condiciones de produccién y que eflo se traduce en
capacidades y necesidades diferentes.

Por esto, una politica diferenciada requiere clasificar a grandes
rasgos a los productores agricolas que existen en el campo mexicano, para
implementar los apoyos especificos que requiere cada sector, de modo que lo
que se invierta en é! sea suficiente y tenga resultados visibles en el
mejoramiento de la produccién y por ende, de las condiciones de vida de su
poblacién.

Una de las metodologfas que arrojan informacién apegada a la
realidad es el andlisis factorial. Técnica econométrica de anélisis muitivariado
que permite, a partir de un conjunto de coeficientes de correlacién de un
grupo de variables, sustituir un gran nimero de caracteristicas observadas por
un numero mas pequefo de caracterfsticas denominadas "factores o
componentes”. Estos representan una medida tinica del grado de variacién de
los municipios en cada una de las variantes utilizadas.
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Este método utilizado por la SECRETARIA DE PROMOCION
ECONOMICA DEL GOBIERNO DEL ESTADO DE JALISCO, busca la variacién
de 15 indicadores econdmicos y sociales seleccionados.

Para obtener {a medida unica de desarrollo por municipio, cada
factor o componente {que es un factor de ponderacién), se multiplica por las
variables originales, que estandarizadas y sumadas producen una nueva
variable que se denomina "Indice de Desarrollo Socio-econémico Municipal™.

Sin embargo es conveniente sefialar algunas /imitaciones implfcitas
en el método matematico aquf descrito:

i) El municipio es una unidad politica que, como tal, no
siempre constituye una wunidad econdmica y social
independiente, en muchos casos la estructura econdémica y
social desborda los limites municipales, abarcando toda
una regidén con caracteristicas comunes y econdmicamente
interaccionadas (analicese, Zona Metropolitana de
Guadalajara con El Salto o Tlajomulco de Zifiiga;
igualmente con Villa Corona & Acatldn de Judrez; o La
Barca con Briseflas; o Ixtlahuac&n del Rio con Cuquio o

Yahualica; o Magdalena con Tequila por wmencionar
algunos) .
ii) El utilizar los municipios como unidades de estudio a

través de indicadores promedio por municipio, supone una
homogeneidad intermunicipal que es falsa.

iii) La comparaciédn de los valores socio-econdmicos de los
municipios puede conducir a una visién distorsionada de
lag causas de desigualdad, ya que ésta podria
considerarse una simple expresidn de conflictos
interregionales e intermunicipales, y esconde el sentido
propio de desigualdad.

iv) Existe la tendencia a considerar como "siempre validos"
los datos estadisticos disponibles, sin importar las
diferencias que generalmente presentan.

v) El tipo de informacidn que se registra en la mayoria de
las ocasiones no corresponde a los criterios del
planificador o formulador del estudio.

vi) El tratamiento de los municipios deja de lado el tamafio
relativo de los mismos y enfatiza Gnicamente los niveles
de bienestar social de su poblacién y el desarrollo de
su actividad econdmica, independientemente de la
extengidén municipal.

vii) Finalmente, al igual qgue en relacidn a la superficie, se
hace caso omiso del potencial econdémico de cada uno de
los municipios.
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Las variables utilizadas para obtener este indice son las siguientes:

Variables Censales

a) En relacién a la estructura econémica y su potencial:

1) Porcentaje de la superficie de riego respecto a la
superficie de labor.

2) Porcentaje de la poblacidn econdmicamente activa
ocupada en el sector primario.

3) Capital fijo agricola por hectérea de labor.

4) Productividad del trabajo agricola.

5) Porcentaje de 1la poblacidén econdmicamente activa
ocupada en el sector secundario.

6) Porcentaje de la poblacién urbana respecto a la
total.

7) Porcentaje de la poblacidén ocupada no manual

respecto a la total ocupada.

b) En relacién al bienestar social:

8) Porcentaje de la poblacidn que consume pan.
9) Porcentaje de la poblacidén que usa calzado.
10) Porcentaje de la poblacidén alfabeta.
11) Porcentaje de la poblacién en edad escolar sin
escolaridad.
) Tasa bruta de mortalidad.
13) Porcentaje de viviendas con agua potable.
) Porcentaje de viviendas de ladrillo.
) Densidad de caminos por kilémetro cuadrado.

Variables no censales

12)
13)

Ingresos municipales per-cépita.

Valor de la produccién bruta industrial por habitante.

Valor de la produccién agricola por habitante.

Valor de la produccién pecuaria por habitante.

Porcentaje de la superficie de riego sobre la superficie de labor.
Porcentaje de la superflc:e mecanizada sobre la superhme de labor.
Densidad de caminos por kilémetro cuadrado.

Consumo de energla eléctrica por habitante.

Numero de vehiculos de motor por cada 100 habitantes.

Numero de camas por cada 10,000 habitantes {incluye sélo IMSS e
ISSSTE).

Numero de Médicos por cada 1,000 habitantes (incluye sélo IMSS e
ISSSTE).

Tasa bruta de mortalidad.

Porcentaje de la poblacién beneficiada por el MSS sobre la poblacién
total.(22)
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Ademds, de que sus objetivos eran de menor alcance y en ningun
momento se plantearon servir como un instrumento para la aplicacion de
politicas gubernamentales especificas.

Por fo anterior, formularemos la siguiente propuesta.

Criterio de Estratificacibn de Unidades Econ6micas solicitantes de apoyos
financieros.

Este proyecto de estratificacién o de tipologfa, aunque retoma
bésicamente los criterios usados por el CEPAL, busca adecuarlos a la realidad
del campo actual y a las necesidades de las instituciones y dependencias para
lograr una canalizacién mas eficiente de sus recursos y apoyos hacia los

. productores.

Este proyecto surge entonces con el fin de reducir Ia
heterogeneidad que existe entre los productores de! agro nacional, de tal
manera que los apoyos y estimulos que se ofrezcan sean mejor aprovechados
por aquellos que tienen posibilidades productivas pero que no han podido
desarrollarlas, dadas sus condiciones socio-econémicas.

La tipologia o estratificacién ha sido pensada como un instrumento
de apoyo que proporcione elementos, tanto de orden cuantitativo como
cualitativo para sugerir criterios en la determinacidn de la poblacién objetivo
de las diferentes politicas de apoyo sectoriales seguidas actualmente por las
instituciones.

Un primer elemento de seleccién a tomar en cuenta es aquel que
considera a los sectores mds desprotegidos, que potencialmente pueden
mejorar sus condiciones socio-econémicas-productivas con  apoyos
especificos.

Para la elaboracidn de esta tipologfa se estratificard o clasificard a
las diferentes unidades de produccidn contorme a criterios preestablecidos:

a) Al tamafio de la unidad de produccién.
Extensidn en usufructo sin considerar si es propia o rentada.

b) Ef Grado de tecnificacién de la Unidad de Produccién.
Que diferencia tipo de insumos y traccién que se emplean en la
produccidn. :

c) Las formas de organizacién para la producci6n.
Individual o colectiva; si contara con mano de obra o se fundamenta en
la familiar; y la forma de organizacién de la actividad.

d) Relacidn de la produccién con procesos como: Comercializacién,
Agroindustrializacién, Financiamiento, etc.
Conocer el panorama productivo y ubicarlo en todas sus fases, es decir
si la unidad de produccidn tiene acceso al financiamiento, a
industrializar y/o comercializar sus productos, si pertenece a alguna
organizacién que le facilite ia gestién de apoyos al proceso productivo,
etc.
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e) En relacién al Bienestar Social. )
Grado de disfrute y acceso a servicios e infraestructura de los mismos,

asf como nivel econémico y proyeccion social.

Estos criterios posibilitan la definicion de wuna tipologia de
productores que contempla tanto indicadores de caricter cualitativo como
cuantitativo, es decir que proporcionard evidencias tangibles tanto de las
caracteristicas de la unidad productiva, como de su entorno, que permitiran
establecer una estimacién de esos niveles de diferenciacién y ubicar a las
distintas unidades productivas en cada uno de los niveles que a continuacién
se estableceran.

Todos estos elementos se traducen en preguntas en el cuestionario,
para que a través de informacién obtenida directamente de los productores se
les pueda clasificar, tomando en cuenta no sélo la cantidad y calidad de la
tierra sino también en funcién del grado de tecnificacién, organizacién, nivel
socio-econémico y su vinculacién con otros procesos productivos,
comerciales y financieros.

Ahora bien, cabe anotar, que es muy poco frecuente que las areas
analizadas cubran en un 100 % las caracteristicas del perfil determinado para
cada uno de los estratos.
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PROPUESTA DE ESTRATIFICACION DE UNIDADES ECONOMICAS
SOLICITANTES DE APOYOS

ESTRATO PRIMERO

DENOMINACION MARGINADO

DESCRIPCION

Campesinos generalmente desprotegidos (ancianos, viudas,

personas solas, etc.), que diffcilmente cubren sus requerimientos alimenticios
y estdn muy por debajo del nivel minimo necesario para satisfacer sus
necesidades bdsicas no alimentarias; en cuanto a servicios carecen de los
fundamentales, y con dificultades para hacérselos llegar, por estar asentados
en zonas irregulares, federales o de crecimiento desordenado.

Su infraestructura productiva (tierra) tiende a ser absorbida por

otros estratos al no estar ellos en condicmnes de cultivarla y carecer de
conciencia organizativa.

Al

B)

(o)

D)

E)

CARACTERISTICAS

TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION.
Es inferior a la media de la regién no cubre los requisitos minimos de
una familia media de cinco miembros.

EL GRADQ DE TECNIFICACION.

Produce de manera deficiente e individual; utilizando materiales de
cosechas anteriores; no utiliza fertilizantes; no realiza labores de contro!l
de plagas o s6lo controla manualmente; no recibe asistencia técnica.

LAS FORMAS DE ORGANIZACION PARA LA PRODUCCION.
Produce individualmente; nunca contrata mano de obra contando solo
con la del propietario para el cultivo; por lo general no realiza labores.

RELACION DE LA PRODUCCION CON PROCESOS COMO
COMERCIALIZACION.

Compromete desde el inicio la produccién, vendiéndola en especie o
trueque; sus productos los retira el comprador al pie de la parcela; si
almacena lo hace en su casa y s6lo para autoconsumo.

EN RELACION AL BIENESTAR SOCIAL.

Viviendas semiconstruidas pero habitadas; paredes o techos con
JAminas, madera o similares; no tiene espacio para realizar actividades
de traspatio; por lo general no cuentan con infraestructura de servicios.
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PROPUESTA DE ESTRATIFICACION DE UNIDADES ECONOMICAS
SOLICITANTES DE APOYOS

ESTRATO SEGUNDO

DENOMINACION DE SUBSISTENCIA

DESCRIPCION

Comprenden campesinos ubicados en el limite para satisfacer el

consumo alimentario de su familia y medianamente complementar sus
necesidades basicas no alimentarias {calzado, ropa, educacién, etc.}); en
cuanto a servicios sélo los basicos; productores dados al paternalismo, lo que
dificulta su acceso a los apoyos, aun de solidaridad.

Su infraestructura productiva (tierra bésicamente), solo da para

autoconsumo, complementando sus requerimientos con otras actividades, at
igual que el anterior tiende a desaparecer al ser absorbido por estratos mas
productivos.

A)

B)

C)

D)

CARACTERISTICAS

TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION
Es inferior a la media de la regién no cubre los requisitos minimos de
una familia media de cinco miembros.

EL GRADO DE TECNIFICACION.

Produce de manera deficiente e individual; utilizando materiales
acriollados de cosechas anteriores; no utiliza fertilizantes ni pesticidas;
no realiza labores de control de plagas o sélo controla manualmente;
recibe asistencia técnica pero no cuenta con medios para seguir sus

_indicaciones.

LAS FORMAS DE ORGANIZACION PARA LA PRODUCCION.

Produce individualmente; nunca contrata mano de obra, contando sélo
con la de su familia para el cuitivo; realiza labores con traccién animal,
no pertenece a organizaciones que le den acceso a apoyos o servicios.

RELACION DE LA PRODUCCION CON PROCESOS COMO
FINANCIAMIENTO COMERCIALIZACION, AGROINDUSTRIALIZACION,
ETC.

Compromete parte de la produccién, vendiéndola en especie o por
servicios; vende al pie de la parcela; si almacena lo hace a granel, en
su casa y sélo para autoconsumo; no cuenta con crédito o es pronasol;
0 no asegura; realiza actividades de traspatio para autoconsumo; no
cuenta con magquinaria agricola; tiene pocos animales en explotaciones
de libre pastoreo y sélo de trabajo.
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E) EN RELACION AL BIENESTAR SOCIAL
Viviendas limpias, pintadas y con materiales de contruccién de la
regién; por lo general cuentan con infraestructura de servicios pero en
operaciones deficientes o sobresaturadas.

PROPUESTA DE ESTRATIFICACION DE UNIDADES ECONOMICAS
SOLICITANTES DE APOYOS

ESTRATO TERCERO
DENOMINACION DE TRANSICION
DESCRIPCION

Comprenden productores con posibilidades de satisfacer el consumo
alimentario de su familia y complementar sus necesidades bdsicas no
alimentarias (calzado, ropa, educacién, etc. etc.); en cuanto a servicios
cuentan con los bésicos; productores ain con tendencias al paternalismo,
pero con cierta disposicién para realizar aportaciones en su beneficio,-
permitiendo con esto su acceso a los apoyos institucionales, carecen de
vision o decisién para las inversiones fuertes.

Su infraestructura productiva; de autoconsumo pero con inquietud
por mejorarlas; complementa sus requerimientos con las aportaciones
realizadas por el resto de miembros de la familia, obtenidos en otras
actividades, tiene oportunidad de subir de estrato si basa su desarrollo en una
organizacién con potencial.

CARACTERISTICAS

A).  TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION
Es igual a la media de la regién, cubre los requisitos minimos de una
familia media de cinco miembros.

B) EL GRADO DE TECNIFICACION.
Produce de manera individual; utilizando materiales acriollados de
cosechas anteriores o un afo utiliza semilla mejorada y dos de la
obtenida; utiliza fertilizantes y pesticidas, aunque por abajo de lo
recomendado; realiza labores de control de plagas y malezas
combinando quimica y manualmente; recibe asistencia técnica oficial.

C) LAS FORMAS DE ORGANIZACION PARA LA PRODUCCION.
Produce individualmente; contrata mano de obra, contando ademas
con la de su familia para el cultivo; realiza labores con traccién
mecanicas; no pertenece a organizaciones superiores que le den acceso
a apoyos o servicios.
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D) RELACION DE LA PRODUCCION CON PROCESOS COMO
F//\éd NCIAMIENTO COMERCIALIZACION, AGROINDUSTRIALIZACION,
ETC. .
Vende ai contado o a pagos pero al pie de la parcela; si almacena lo
hace a granel, en su casa y sélo para autoconsumo; no cuenta con
crédito, en ocasiones por cartera vencida o es pronasol; no asegura su
cultivo; realiza actividades de traspatio para autoconsumo y venta; no
cuenta con maquinaria agricola; tiene pocos animales en explotaciones
de libre pastoreo. ’

E} EN RELACION AL BIENESTAR SOCI/AL
Viviendas limpias, pintadas y de regulares terminados con materiales de
contruccién de la region; por lo general cuentan con infraestructura de
servicios (electricidad, drenaje, agua potable, transporte, servicios
médicos y educativos oficiales); en operacién y suficientes para la
poblacién de la region.

PROPUESTA DE ESTRATIFICACION DE UNIDADES ECONOMICAS
SOLICITANTES DE APOYOS

ESTRATO CUARTO

DENOMINACION MODERNO

DESCRIPCION

Son aquellas unidades de produccién o productores que satisfacen sus
necesidades basicas (alimentarias y no alimentarias); cuentan con todos los
servicios; con disposicion para realizar aportaciones en su beneficio y de su
organizacién, permitiendo con ésto su acceso a los apoyos institucionales,
con visi6n y decisién para las inversiones fuertes por tener recursos que los
avalen.

Cuenta con infraestructura productiva para apoyar sus actividades
productivas; pero con inquietud por mejorarias o fortalecerlas; refuerza sus
actividades con las aportaciones realizadas por el resto de miembros de la
familia, obtenidos en otras actividades. realiza actividades combinadas de
agricultura, ganaderia y forestales, si cuenta con esta Ultima; basa su
desarrollo en una organizacién que ha demostrado su potencial, se ha
capitalizado y esta en proceso de consolidacién, al tratar de ser no solo
_ productores de basicos y comenzar a darle un valor agregado a sus
productos.



A)

B)

c)

D)

E)
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CARACTERISTICAS

TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION
Supera el rango de posesion de la region.

EL GRADO DE TECNIFICACION.

Produce de manera individual pero organizada; utiliza materiales
mejorados, fertilizantes y pesticidas de acuerdo a lo recomendado y
obtenidos de la iniciativa privada o de su organizacién; realiza
mecanicamente las labores de preparacién, siembra, control de plagas y
malezas; recibe asistencia técnica oficial o paga una parte del costo que
ésta representa.

LAS FORMAS DE ORGANIZACION PARA LA PRODUCCION.

Produce individual pero organizadamente; contrata mano de obra, mas
de 50 vy menos de 800 jornales por actividad; realiza labores con
traccién mecanicas; pertenece a organizaciones superiores que le dan
acceso a apoyos y servicios institucionales.

RELACION DE LA PRODUCCION CON PROCESOS CoOMoO
FINANCIAMIENTO COMERCIALIZACION, AGROINDUSTRIALIZACION,
ETC.

Vende al contado, transportando su produccién a centros de acopio
(tiene disposicién para dejar parte de su produccién a la organizacién
con fines agroindustriales}; si almacena lo hace ensacado, en su silo o
de la organizacién, basicamente para consumo de sus animales; cuenta
con crédito oficial o comercial; asegura su cultivo o pertenece a una
mutualidad de seguro; realiza actividades de traspatio para
autoconsumo y venta; cuenta con maquinaria agropecuaria propia o de
su organizaci6én; tiene animales en explotaciones estabuladas, bien
establecidas y de libre pastoreo.

EN RELACION AL BIENESTAR SOCIAL

Viviendas amplias, limpias, pintadas y de buenos terminados con
materiales de contruccién caros; cuentan con infraestructura de
servicios (electricidad, drenaje, agua potable, servicios médicos y
educativos oficiales), en operacién y suficientes para la poblacién de la
region, tiene ademds de medios de transporte propio, recursos y acceso
a servicios particulares.
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PROPUESTA DE ESTRATIFICACION DE UNIDADES ECONOMICAS
SOLICITANTES DE APOYOS

ESTRATO QUINTO

DENOMINACION AGROINDUSTRIAL

DESCRIPCION

Son aquellas unidades de produccién que satisfacen necesidades
basicas (alimentarias y no alimentarias) de sus agremiados los que cuentan
con todos los servicios y comodidades de dreas urbanas bien ubicadas.

Los socios realizan aportaciones en beneficio propio y de su
organizacidn, permitiendo con esto su acceso a los apoyos organizativos e
institucionales, con visién y decisién para afrontar las inversiones realizadas
por contar con recursos que los garantizan.

Cuenta con infraestructura productiva para apovyar sus actividades
productivas y agroindustriales; pero cen inquietud por mejorarlas o
fortalecerlas; realiza actividades combinadas de agricultura, ganaderfa vy
forestales, si cuenta con esta Uitima, ddndole un valor agregado a sus
productos al industrializarlos; basa su desarrollo en una organizacién que ha
demostrado su potencial, se ha capitalizado y estd consolidada, al dejar de
ser solo productores de basicos e iniciarse en los procesos industriales -
empresariales.

CARACTERISTICAS

A) TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION
Supera el rango de posesién de la region,

B) EL GRADO DE TECNIFICACION.
Produce de manera individual pero organizada; utiliza materiales
mejorados, fertifizantes y pesticidas de acuerdo a io recomendado y
obtenidos de la iniciativa privada o de su organizacién; realiza
mecdanicamente las labores de preparacion, siembra, contro! de plagas y
malezas; recibe asistencia técnica oficial o paga una parte del costo que
ésta representa.

C) LAS FORMAS DE ORGANIZACION PARA LA PRODUCCION.
Produce individual pero organizadamente; contrata mano de obra, més
de 50 y menos de 600 jornales por actividad; realiza labores con
traccion mecénicas; pertenece a organizaciones superiores que te dan
acceso a apoyos y servicios institucionales.
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D) RELACION DE LA PRODUCCION CON PROCESOS COMO
;/T/\g\ NCIAMIENTO COMERCIALIZACION, AGROINDUSTRIALIZACION,

Vende al contado, transportando su produccién a centros de acopio
(tiene disposicion para dejar parte de su produccién a la organizacién
con fines agroindustriales); si almacena lo hace ensacado, en su silo o
de la organizacién y sélo para consumo de sus animales; cuenta con
crédito oficial o comercial, asegura su cuitivo o pertenece a una
mutualidad de seguro; realiza actividades - de traspatio para
autoconsumo y venta; cuenta con maquinaria agropecuaria propia o de
su organizacién; tiene animales en explotaciones estabuladas, bien
establecidas.

E) EN RELACION AL BIENESTAR SOCIAL.
Viviendas amplias, limpias, pintadas y de buenos terminados con
materiales de contruccién caros; cuentan con infraestructura de
servicios (electricidad, drenaje, agua potable, servicios médicos y
educativos oficiales), en operacién y suficientes para la poblacién de la
region, tiene ademés de medios de transporte propio, recursos y acceso
a servicios particulares.

PROPUESTA DE ESTRATIFICACION DE UNIDADES ECONOMICAS
SOLICITANTES DE APOYOS

ESTRATO SEXTO

DENOMINACION EMPRESARIAL

DESCRIPCION

Son aquellas unidades de produccién que satisfacen ampliamente
las necesidades bdasicas (alimentarias y no alimentarias) de sus agremiados,
los que cuentan ademds, con todos los servicios y comodidades de &reas
urbanas bien ubicadas.

) Los socios realizan aportaciones en efectivo y en especie, en
beneficio propio y el de su organizacién, permitiendo con ésto el
mejoramiento de los apoyos que ofrece la organizacién e institucionales;
actuan con decisién y afrontan las inversiones realizadas por contar con
recursos gue los hacen confiables.
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Cuenta con infraestructura productiva para apoyar sus actividades
productivas y agroindustriales; pero con inquietud por mejorarlas ampliarlas o
anexarles mas servicios y apoyos para los socios; realiza actividades
combinadas de agricultura, ganaderfa y forestales, si cuenta con esta ultima
déndole un valor agregado a su productos al industrializarlos; basa su
desarrollo en una organizacién que ha demostrado su potencial, se ha
" capitalizado y esta consolidada; dejan de ser sé6lo productores de bésicos e
iniciarse en los procesos industriales - empresariales y financieros.

CARACTERISTICAS

AJ TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION.
Supera ampliamente el rango de posesién de la region,

8) EL GRADO DE TECNIFICACION.
Produce de manera organizada a niveles empresariales; utiliza lo
llamado tecnologfa de punta siempre y cuando sea adecuada para su
region y obtenidos de la iniciativa privada o de su organizacién; recibe
asistencia técnica pagada por ellos.

C LAS FORMAS DE ORGANIZACION PARA LA PRODUCCION.

Produce individual pero organizadamente, (las formas de produccién
colectiva en este estrato sélo se han visto en las regiones del norte, el
resto del pais siempre ha manifestado un sentido estricto y celoso de
"su propiedad”); contrata mano de obra, mis de 600 jornales por
actividad; realiza labores en forma mecanizada; pertenece a
organizaciones de tercer grado {unién de cooperativas, asociaciones
rurales de interés colectivo} que le dan acceso a apoyos propios de la
figura y ademaés a los servicios institucionales.

D) RELACION DE LA PRODUCCION CON PROCESOS COMGC
FINANCIAMIENTO COMERCIALIZACION, AGROINDUSTRIALIZACION,
ETC.
Deja su produccién a la organizacién con fines comerciales vy
agroindustriales); cuenta con financiamiento comercial; asegura su
produccién o pertenece a una mutualidad de seguro; no -requiere de
realizar actividades de traspatio para autoconsumo o venta; cuenta con
maquinaria agropecuaria propia o de su organizacién; tiene animales en
explotaciones  estabuladas, bien establecidas y modernas.

13) EN RELACION AL BIENESTAR SOCIAL

Viviendas muy amplias, limpias, pintadas y de excelentes terminados
con materiales de contruccién caros; cuentan con medios de
transporte propios e infraestructura de servicios (electricidad, drenaje,
agua potable, servicios médicos y educativos oficiales); en 6ptima
operacién y sobradamente para la poblacién de la region, ya que la
apoyan con un fondo social establecido para el caso y acceso a
servicios particulares.
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PROPUESTA DE ESTRATIFICACION DE UNIDADES ECONOMICAS
SOLICITANTES DE APOYOS

ESTRATO SEPTIMO

DENOMINACION AUTONOMO

DESCRIPCION

Son aquellas unidades de produccién que satisfacen ampliamente
las necesidades bdsicas (alimentarias y no alimentarias) de sus agremiados,
los que cuentan ademaéas, con todos los servicios y comodidades de areas
metropolitanas bien ubicadas.

Los socios realizan aportaciones en efectivo, en beneficio propio y
el de su organizacién, permitiendo con ésto el mejoramiento de los apoyos
que ofrece la organizacién; actian con firmeza vy afrontan las inversiones
realizadas por contar con recursos que los hacen independientes.

Cuenta con infraestructura productiva propia para apoyar sus
actividades productivas y agroindustriales; realiza actividades combinadas de
agricultura, ganaderia y forestales, si cuenta con esta ultima, dédndole un valor
agregado a su productos al industrializarlos y comercializarlos; es una
organizacién que ha demostrado ampliamente su potencial, se ha capitalizado
y estd consolidada; dejan de ser sblo productores de bésicos y pasan a
adueiarse de los procesos industriales - empresariales y financieros.

CARACTERISTICAS

A) TAMANO DE LA UNIDAD DE PRODUCCION )
Supera ampliamente el rango de posesién de la region.

B) EL GRADO DE TECNIFICACION.
Produce de manera organizada a niveles industriales; utiliza la {lamada
tecnologia de punta, siempre y cuando sea adecuada para su region y
obtenidos de su organizacidn; recibe asistencia técnica, administrativa,
lega! y de asesoramiento pagada por ellos.

C) LAS FORMAS DE ORGANIZACION PARA LA PRODUCCION.
Produce organizadamente; contrata mano de obra calificada para
todas sus actividades; realiza labores en forma mecanizada;
pertenecen a organizaciones de tercer grado (uni6n de cooperativas,
asociaciones rurales de interés colectivo, uniones de crédito), que les
dan acceso a apoyos propios de la figura como o son el financiamiento
y el autoseguro.
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E)
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RELACION DE LA PRODUCCION CON PROCESOS COMO
2/7/_VANC/A MIENTO COMERCIALIZACION, AGROINDUSTRIALIZACION,
C.
Deja su produccibn a la organizacibn con fines comerciales e
industriales); venden al contado o a crédito en el mercado estatal,
regional y en ocasiones al extranjero; cuenta con crédito de la
organizacién; pertenece a una mutualidad de seguro agropecuario,
industrial, de vida y médico; no requiere de realizar actividades de
traspatio para autoconsumo o venta; cuenta con maquinaria
agropecuaria propia o de su organizacién; tiene animales en
explotaciones estabuladas, bien establecidas y modernas.

EN RELACION AL BIENESTAR SOCIAL

Viviendas muy amplias, limpias, pintadas y de excelentes terminados
con materiales de contruccién caros; cuentan con medios de
transporte propios e infraestructura de servicios {electricidad, drenaje,
agua potable, servicios médicos y educativos oficiales); en dptima
operacidén y sobradamente para la poblacién de la region, ya que la
apoyan con un amplio fondo social establecido para el caso y acceso a
servicios de lujo particulares.
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SEGUNDO APARTADO
TIPOLOGIA DE PROYECTOS
Definicién

. Primeramente, debemos dejar asentado que no existe una regla que
limite al establecimiento de una estructura de arreglo predeterminada. Las
caracteristicas propias de cada proyecto en particular, aunadas a las
condiciones geogréaficas, étnicas y sociales, de cada regién, asi como fas
normas establecidas de los mismos, son las que orientardn los criterios y
estrategias para la integracién y configuracién del estudio o proyecto.

Por lo anterior diremos que un proyecto productivo integral,
preferentemente a nivel de comunidad u organizacién de productores o érea
rural especifica (que es el que primordialmente nos interesa), es "en e/ que se
conjugan y atienden simultineamente Jos aspectos de: tecnologla,
disponibifidad de insumos, maquinaria y equipo, infraestructura {productiva y
de servicios), asesoria, capacitacién, comercializacion y financiamiento ".{27)

Asf, diremos que ésto obedece fundamentalmente a que los
proyectos constituyen instrumentos de distinto grado de complejidad, que
varia seglin su objeto, sujeto, naturaleza y &mbito territorial y cuya
combinacién define los elementos bésicos que deben ser considerados para su
integracién, conforme se describen a continuacién. : :

Clasificacién de los proyectos "En cuanto a su objeto”

a) Proyectos de infraestructura.- Son aquellos en fos que se contempia la
construccidn, adecuacién y/o rehabilitacién de obras de apoyos a la
produccién, construccién de infraestructura para la introduccién de
servicios, etc.

b) Proyectos de capacitacion, consultorla y otros servicios.- Se clasifican
aqui aquellos que se refieren a acuerdos para la capacitacién de los
productores rurales, de la mujer campesina, de formulacién de estudios
y proyectos de desarrollo e inversidn, de asistencia técnica
agropecuaria, etc.

c) Proyectos de produccién primaria bésica.- Quedan incluidos aqui, los
relativos al fomento de cultivos de granos destinados al consumo del
mercado interno, como el maiz y el frijol; asi como a la produccién
pecuaria y sus derivados; ademdas de explotaciones forestales risticas.

d) Proyectos de apoyo social, financiamiento y la descentralizacion.-
Quedan comprendidos en éstos, los relativos a la creacién de
instituciones auxiliares de crédito y seguro agropecuario, manejados por
los productores, la descentralizacién y transferencia de funciones vy
recursos a las organizaciones del sector social por las dependencias
federates, la asignacidn de apoyos para el fortalecimiento de la
economia de traspatio y la producciéon para el autoconsumo, la
asignacién de recursos para ejercer en forma bi-6-tri-partita para la
ejecucion de obras de servicios, etc.
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el Proyectos de transformacion agroindustrial.- Aqui se consideran a los
diversos proyectos que implican instalacién de maquinaria y equipo para
el aprovechamiento de materia prima o bien para la construccién de fa
infraestructura correspondiente. -

Clasificacién de los proysctos "En cuanto a los sujetos que intervienen”

al Proyectos uniorganizacionales.- Son aquellos en que el solicitante o
beneficiario es una sola persona o productor rural; en el sector social,
es una sola organizacién de productores, ya sea en forma directa o a
través de aiguna central campesina o federacién de propiedad rural,
independientemente del numero de dependencias que se pretenda
apoyen al proyecto.

b) Proyectos multiorganizacionales.- Se considera en esta fndole, como su
nombre sugiere, aquellos en que el proyecto se realiza por varias
organizaciones de productores o productores rurales; por io general
patrocinados por sus organizaciones cupulas, los cuales comunmente
implican la ejecucién de los mismos en distintas entidades federativas,
por su magnitud comprenden también la participacibn de varias
dependencias oficiales, de los distintos niveles de gobierno y de
instituciones financieras de segundo piso.

c) Proyectos institucionales.- En este rubro se clasifican aquelios que son
formulados para distintas instituciones del sector publico y privado,
como los realizados para el gobierno federal y el estatal, los que se
llevan a cabo para las mismas dependencias del ejecutivo, o para la
federacion y las instituciones académicas de investigacién y las
asociaciones de profesionales, etc.

d) Proyectos gremiales.- Son aquellos que se celebran para ser ejecutados
entre la federacién, los estados y los municipios con las organizaciones
campesinas, impliquen o no la participacién directa de organizaciones
de productores, lo que quiere decir que en ocasiones puede hablarse de
proyectos gremiales uni o multiorganizacionales. En algunos casos este
tipo de proyectos prevee la creacién de comisiones nacionales o
regionales de evaluacion, control, seguimiento y operacion.

Clasificacién de los proyectos "Por su naturaleza”

a) Proyectos de coordinacion.- Son tipificados aqui los que tienen por
objetivo establecer normas y criterios para fortalecer el proceso de
concertacién social entre las distintas instituciones de la Administracién
Publica Federal o bien entre éstas con otros niveles de gobierno, pero
que por su presentacién asume la forma de un convenio, como las
“Bases generales de coordinacién” para establecer y llevar a cabo la
acciones para la modernizacion del sector. :
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b) Proyectos de cooperacién.- Comprende a los que involucran a
cualquiera de los tres niveles de gobierno con organismos del sector
social o privado, tiene como finalidad la realizacién de acciones de
cooperacién en campos donde la capacidad del estado es insuficiente
para cubrir las necesidades, como Jalisco 2000; de frente a las nuevas
realidades”, realizado por el ITESM para el gobierno del estado, a través
del fideicomiso Jalisco.

c) Proyectos de concertacion.- Desde el punto de vista jurldico, se
clasifican aqufi aquelios para ejecucién entre la federacién, los estados y
municipios, o entre éstos con el sector social y privado que tienen por
objeto la realizacién conjunta de acciones concretas de fomento al
desarrollo rural, usualmente en actividades vedadas para cualquiera de
las partes, aqul es donde se inscriben los proyectados por fas centrales
campesinas y organizaciones de productores; ya que la central no tiene
capacidad para operar administrativamente, s6lo es gestora de apoyos y
recursos.

d) Proyectos de intencién.- Como su nombre lo indica son aquellos que
tienen por finalidad fa presentacién de una serie de actividades
preparatorias que sirven de base para la posterior ejecucién de
propuestas y proyectos concretos, se les conoce también como
proyectos preliminares.

Clasificacién de fos proyectos "Por_su dmbito_territorial”

a) Proyectos de cobertura nacional.- A este tipo corresponden los
gremiales, multiorganizacionales y centrales, con las organizaciones
campesinas e implican numerosos proyectos especificos distribuidos en
varias entidades federativas.

b) Proyectos de cobertura regional.- Son aquellos que ademdés de
enclavarse en una regién, quedan comprendidos en la jurisdiccion de
varios Distritos de Desarrollo Rural de ia S.A.R.H. como los formulados
para la conservacién y rehabilitacién de praderas artificiales, generado
para las &reas pecuarias del Estado de Jalisco, tienden a impulsar el
desarrollo rural y urbano conjuntamente.

c) Proyectos de cobertura distrital.- Se inscriben aquf aqueffos que quedan
comprendidos dentro de un sdélo Distrito de Desarrollo Rural, pero que
benefician a varias comunidades, tienen por tendencia a favorecer al
sector urbano y rural por igual.

d}  Proyectos de cobertura comunitarias.- En éste, se clasifican los que
quedando comprendidos en un sdlo Distrito de Desarrolio Rural o
region, benefician a un sélo nicleo, ya sea que responda a una solicitud
directa, realizada o gestionada a través de una organizacién.
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Las clasificaciones descritas, que de ningin modo son
concluyentes, se reflejan en los proyectos, combinandose tanto al interior de
cada una de ellas como con una o més de las otras; por este motivo un sélo
proyecto puede ser tipificado de distinta manera, segin su grado de
complejidad, lo cual obviamente condiciona el tipo de informacion e
interpretacién de la misma, y de la forma en que deba presentarse para
cumplir con los objetivos que se hayan fijado, que dé pie a la realizacién de
una evaluacién y seguimiento del proyecto y de que sea de utilidad para las
instituciones tanto de apoyo como de habilitamiento financiero y éstas puedan
emitir su dictamen de viabilidad de apoyar a la organizacién con el
financiamiento que éstas requieren para la operacién y ejecucién de! proyecto
que se trate. ‘

No obstante en las siguientes péaginas se ofrece una metodologfa
como herramienta susceptible de ser utilizada, para seleccionar, conformar,
disefiar y generar proyectos integradores ordenadamente.

Es necesario establecer como soporte operativo fundamental, un
proceso organizativo social, que sea el conductor hasta la consolidacién del
proyecto y no disefiarlo como unidad aislada, sino como &reas productivas
integradas que contemplen la combinacién de actividades.




TERCER APARTADO
CUESTIONARIO DE ESTUDIO SOCIO-ECONOMICO

Una vez identificada y tipificada la idea de inversidn o proyecto y
establecida el tipo de informacién que se requerird para formular el analisis de
viabilidad, se procederd a la captura de la informacién bdsica necesaria,
procediendo en primera instancia a hacer un reconocimiento fisico de la zona
del proyecto, asi como levantar una serie de datos que permitan en principio,
definir con claridad el objetivo final del proyecto.

Este se realizar4 en base a una cédula de informacién que a

continuacién se presenta, a fin de que se manejen en forma ordenada los
datos a obtener.

Por fo general, las instrucciones que se reciben para el llenado de un
cuestionario de este tipo son "andtese los datos solicitados" o "identifique la
informacién requerida”, sin importar cudl es la fuente de captura. De
presentarse cualquier duda para el lfenado de esta cédula deberd remitirse al
punto correspondiente de {a guia donde se indica mas abiertamente cémo y
de dénde obtener la informacidén y cuél es el objeto de contar con ella.

No se debe olvidar que la fuente principal de llenado deberan ser los
propios beneficiarios del proyecto y ésta se obtendrd fundamentalmente en
visitas y reuniones donde se cuente si no con la totalidad, si con el mayor
numero posible de los favorecidos con la inversidn, fas fuentes de informacién
complementaria o de comprobacién deberdn ser invariablemente las
consideradas oficiales y especificas al tipo de informacién de que se trate.

Ejemplo:
Educacién - S.E.P.
Salud - S.S.
Produccién - S.A.R.H.

Asfi como procurar una estrecha coordinacién con la institucién de
apoyo prevista.

Para realizar este documento deberdn utilizarse {os puntos
enunciados, con criterio de evaluacién, con sentido de otorgar una calificacién

o proporcion, que refleje la situacidén que prevalece en la realidad y permita
destacar la suficiencia o carencia.{38)

La elaboracién de la informacién deberd ser correcta, concisa,
resumida y directa al plantear el punto en cuestién; que permita un reflejo de
la realidad, de tal manera que evite la informacién narrativa retdrica,
eliminando los elementos que lo hagan voluminoso.{35)

Como ultima advertencia se aclara que algunas instituciones {las
més) toman este formato como bueno para cubrir los requisitos de tradmite, sin
requerir como obligatorio el estudio en si, donde la informacién se presenta ya
traducida y procesada, por lo que su lenado proclirese hacer lo més
meticulosamente posible. ’ .
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CUESTIONARIO
DATOS GENERALES.
Identificacién del solicitante.

Nombre del (os) solicitante(s)

Domicilio:
Personal
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Social

De la planta u oficina

De la bodega

De Sucursales

Tipo de agrupacidn

Experiencia productiva:
a) Agricola b) Pecuaria
¢} Forestal c) Otra

Nimero de beneficiarios

Tipo de Tenencia

Régimen: superficie
Riego Temporal

Municipio

Otro

Localidad

Jurisdiccidn

Distrito al que pertenece

Fecha

Identificacién del proyecto.’

Nombre del proyecto

Tipo de proyecto

Ubicacién del proyecto
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Antecedentes y descripcidn del proyecto

Objetivo final esperado

Obras y acciones que se requieren para el desarrollo del
proyecto

Obras y acciones faltantes para la operacidén del proyecto

Beneficios que se esperan alcanzar:
Econdmicos

Social

Metas a alcanzar

Apoyos solicitados

Autoridad a guien se hace la solicitud




Fecha de la solicitud

Participacidén o aportacién del solicitante

Participacién econdémica de otras dependencias
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Superficie o 4rea de influencia del proyecto

(44)
Localizacién

Croquis de localizacién donde se desarrollara el proyecto:

Macro localizacién o ubicacién del proyecto:

Simbologia:

(12)




l.- ASPECTOS FISICOS.

1.1.- Ubicaciéon geogréafica y superficie territorial:

Ubicacién o localizacidn

Limites geogréficos:

Al Norte

Al Sur

Al Oriente

Al Poniente

Poblados importantes

Extensidén territorial:
Total en ha.

Del proyecto

Por tipo de tenencia:
Ejidal

Comunal

Propiedad rural

Por régimen:

Riego Agostadero
Humedad Monte

Bosque maderable Poblado

Tierra de labor Parcela escolar
Temporal UAIM

Otros

(18)
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1.2.- Orografia:

Topografia

Diferentes altitudes {(metros sobre el nivel del mar)

Principales elevaciones

Principales depresiones

I.3.- Hidrologia:

Area comprendida en la regién hidrolégica de nombre

Cuenca y subcuenca

Presas
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Otros almacenamientos

Precipitacién media anual

Aprovechamientos:

Tipo

Calidad del agua existente
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Cantidad de agua disponible (volimen)

Cantidad de agua (volimen) existente

Se tiene concesién para la utilizacidén del agua por parte de
la C.N.A. '

Existe solicitud pendiente a la C.N.A. para sSu uso

Indicar gi se han realizado estudios hidrolégicos, en qué
fecha y dénde se localizan

1.4.- Suelos:

Clasificacidén del suelo

Origen

Profundidad

Textura

1.5.- Geologia:

Edad de los suelos

Periodo al que pertenece

Tipo de roca




Recursos agrolégicos .

Geoforma

Textura

Espesor

Capas endurecidas

Relieve

Pendiente

Drenaje superficial

Pedregosidad

Erosidn

Salinidad y/o sodicidad aparente

Drenaje interno

Manto freatico

Inundacién

Clasificaciédn de suelos

Problemdtica que presenta las condiciones de 1la tierra
para la ejecucidn del proyecto

Si se han realizado estudios agroldgicos con anterioridad,
indicar en qué fecha y dénde pueden localizarse

(22)

38



1.6.- Climatologia:

Clasificacién

Velocidad mdxima del viento

Direccién predominante

km/ha.

Temperatura:
Maxima

Minima

Media

Precipitacién:
Anual

Media

Variable (régimen)

Dias con lluvia

Dias con helada

Dias con granizo

Cultivos y animales adaptables al clima

1.7.- Litoral:

Plataforma a gue pertenece

Superficie

Extensién de mar territorial

Zona econémica exclusiva

Recursos (ha.):
Desembocaderos
Esteros

Lagunas costeras
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il.- ASPECTOS ECOLOGICOS.
I1.1.- Principal ecosistema.

Regidén biogeografica
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I1.2.- Explotacién de recursos naturales.

II.2.1.~ Renovables.

IT.2.1.1.- Fauna silvestre.

Tipo de animales predominantes en la regidén.:

Anfibios

Reptiles

Aves

Mamiferos

Tipo de animales predominantes en el &rea de
proyecto:

Anfibios

influencia del

Reptiles

Aves

Mamiferos

Especies en explotacién:

Actividad cinegética

- Calendario cinegético




N U M E R O

FAMILIAS|GENERO |ESPECIES [NATIVAS

ADOPTADAS

AVES

ANFIBIOS
REPTILES

MAMIFEROS

Fauna silvestre utilizada con fines comerciales

Mercado de mascotas:

Anfibios

Reptiles

Aves

Mamiferos

Especies

Especies

en peligro de extincién:

raras

Especies

vulnerables

Especies

indeterminadas

Especies

en peligro
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Qué representa la ejecucién del proyecto para la fauna del

drea del proyecto?

ETAPA DEL PROYECTO

PRINCIPAL
CONTAMINANTE

ELEMENTO
AFECTABLE

Ejecucidén y puesta en
marcha

Operacidn

Medidas de control y prevencidn

I1.2.1.2.- Flora silvestre.

Vegetacidén predominante en la regidn

Vegetacién predominante en el area de influencia del proyecto

Especies en explotacién

N U M E R

0]

FAMILIAS

GENERO {ESPECIES

NATIVAS | ADOPTADAS

FRUTOS
SILVESTRES
COMESTIBLES
MEDICINALES
LENA Y CARBON




ESPECIE CUALES EN EXPLOTACION ?

FRUTOS
Silvestres

Comestibles

Medicinales

PLANTAS / ARBUSTOS
Silvestres

Comestibles

Medicinales

PARTE DE LA PLANTA
Tallo

Hojas

Flores

Raices

" 'Qué representa la ejecucién del proyecto para la flora del
drea del proyecto?
ETAPA DEL PROYECTO PRINCIPAL ELEMENTO
CONTAMINANTE AFECTABLE
Ejecucidén y puesta en
marcha
Operacién

Especies en peligro de extincidn:

Medidas de control y prevencidn

Amenazadas




IT1.2.1.3.- Agroecologia.

Registro Federal de Contribuyentes
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Licencia Sanitaria

Licencia SEDUE

Asociacidén a que pertenece

Nombre del responsable legal

Actividad de la empresa

Tipo de granja:

Porcina ( ) Ovina
Avicola ( ) Caprina
Bovina ( ) Equina

Otros (especificar)

No. de cabezas actual

Proyeccidén de cabezas a futuro

Forma en que se encuentran:
Estabulados ) ( ) Semiestabulados

Libres { ) Otros (especificar)

Tiempo promedio de estancia de cada especie/meses

Ciclo de mayor produccidén en el afio

NGmero de cabezas distribuidas por area

Sementales ( ) Engorda o cebamiento
Reproductoras | ) Destete
.Otras (especificar)

Condiciones de las instalaciones:
Buena ( ) Regular ( ¥ Mala



Contaminacién (residuos generados)
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L‘ Residuos sdlidos Toneladas por mes

Estiércol ( )

Gallinaza ( )

Otros (especificar) ( )

Manejo y almacenamiento interno (explicar)

Cantidad que se reutiliza o vende (especificar):

Cantidad Unidad
Vende
Reutiliza
Residuos liquidos
Planta de tratamiento si ) No ( )

Nimero de registro de descarga de aguas residuales

Residuos sdlidos varios

Nimero de cadaveres /mes
Agujas, frascos de vacunas kg/mes
Hojarasca ton/mes
Lodos de tratamiento de agua ton/mes

Tipos de tratamiento (anexar diagrama de flujo y descripcién)

Plataforma de secado (
Plataforma de empacado

Abono orgénico (compost)

Celdas cubiertas de fermentacidn
Celdas abiertas de fermentacidn
Incineracién

Quema a cielo abierto

o o oy

—— S e N



Proceso de aplicacién:
Directa
Dilucidn
Pre-tratado
Confinamiento
Otros (especificar)

o~

La capacidad de tratamiento es suficiente

Especifique y/o anexe planos o proyectos de tratamiento:
Estiércoles
Residuos patoldgicos
Otros (especificar)

Disposicién final
(anexar croquis de ubicacién).

Sobre suelo a cielo abierto
(sin control de lixiviados).

Otros (especificar)

Responsable del sitio de la disposicién final

Cuenta con personal encargado de atender y vigilar los
problemas de contaminacidn:
Si ( ) No ( )

Observaciones

Maquinaria y Equipo.

Relacidén de éstos indicando:

Nombre Especificaciones Capacidad Horas de
técnicas operacidn

al dia

Anexar plano de distribucién dentro de la planta o predio.
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I1.2.1.4.- Silvicultura y Ecologia.

Mencionar los principales problemas en la conservacién de la
flora .

Recomendaciones para el manejo técnico de la explotacidn

IT1.2.1.5.- Pesca y Ecologia.

Tipos de explotacidn pesquera:
Agua dulce
Costera
De alta mar

Relacionar los campos de agua dulce y problemas de
contaminacién por:

Nombre Causa

Contaminacidén de rios por:

Descarga en ellos

Por actividad industrial

Urbana

Aguas arriba

Amenazas de agolvamiento por:

Desforestacidén

Acumulacidén de lirio

Proliferacién de basura

Terrenos federales (invasidn)

Falta de conciencia de:
pobladores
visitantes ( )

—— e —

o~~~

—~
-~

Contaminacidn por insumos agqricolas
Fertilizantes ( )
Pesticidas ( )

Propuestas de saneamiento
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I1.2.2.- No renovables.
11.2.2.1.~ Mineria y Ecologia.

Explotacién a cielo abierto:

Tipo Volidmen/mes

Arenas
Jales
Piedra
Areniscos

Medidas de restablecimiento del ecosistema daflado vy
contaminacién de afluentes

11.2.2.2.- Energéticos y Ecologia.

Plantas generadoras de energia eléctrica

Tipo de combustible que utilizan

Proceso de combustién

Indices de utilizacidén de gas natural o lefia

¢ Se presentan escurrimientos o filtraciones que puedan
contaminar al subsuelo, llegando a los mantos fridticos ?
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i1.3.- Contaminacién.

Dibujar la manzana y el lugar que ocupa el predio dentro de
ésta:

Nombrar las calles que rodean al predio:

Tipo de zona:
Industrial ( ) Habitacional ( )
Urbana ( ) Rural ( }

Licencia de uso de suelo namero

Distancia y direccidén de la zona habitacional o centro de
reunién mds prdximo

Direccidén y frecuencia del viento en esa zona

Presentar diagrama de flujo de los procesos y descripcién de
los mismos, indicando claramente los puntos generadores de
contaminantes, aunque se tenga equipo de control o vaya a
instalarse alguno:




Caracteristicas de disefio y construccidn

Instrumentacién de seguridad

Autorizacién por parte de la Secretaria de Trabajo
Previsidén Social
Materias primas y combustibles:
N o m b r e Consumo Estado Tipo de
Mensual Fisico Almacenamiento

Comercial{ Quimico

Caracteristicas: Téxicas
Inflamables
Corrosivas
Reactivas
Explosivas

Dispositivos de seguridad:

Para su uso en proceso

Transferencia
Almacenamiento
Personal

Contra incendios

Combustibles consumidos

Nombre Consumo Equipo donde
Mensual se consume

*Describir proceso
de precalentamiento

* gi se requiere para su consumo.



Productos y subproductos.
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N o m b

r e

Comercial

Quimico

Produccidn
Mensual
Promedio

Caracte-
risticas
Téxicas

*Sistemas o
Dispositivos
de seguridad

* para su almacenamiento o distribucién.

Enlistar las emisiones de
considerar 1los
instalarse, seflalando para

-a) Equipo generador de la

equipos

o métodos

cada una:

contaminantes a la atmésfera, sin

de control que vayan a

emisidén contaminante

b) Tipo de contaminante (gases,
sélidas y/o liquidas)

humo, olores, particulas

c) Cantidad y composicidn

quimica de los contaminantes

d) 81 son conducidos por chimenea,

sefialar el didmetro y

altura de ésta desde la base y el techo de la nave,
indicando ademds temperatura y velocidad de salida.

e) Si alguna emisién no es conducida,

técnicas de tal situaciédn.

seflalar las razones
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Equipos y métodos de control de contaminantes.

Refiriéndose a cada punto contaminante indicar los siguientes
datos:

1) Descripcién de los métodos y/o equipos de control de la
emisidn.

2) Caracteristicas técnicas del equipo.

3) Bases de disefio y memoria de cédlculo.

4) En caso de que el equipo esté en proceso de instalacién,

deberd presentar el calendario de obras correspondiente:

5) Fecha de inicio de la operacién

6) En caso de que el equipo sea de alguna casa comercial,
seflalar el nombre, y anexar carta compromiso de la
eficiencia del equipo.

Programa de Contingencia.

En los casos en que puedan presentarse emisiones de olores,
gases, asi como particulas sélidas o liquidas extraordinarias
no controladas a la atmésfera, deberd prepararse y
presentarse un programa de contingencia gue contenga las
medidas y acciones que se llevardn a cabo para el control de
este tipo de situaciones
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Ill.- Aspectos Demograficos y Social
IITI.1.- Poblacién

Poblacién Total del Municipio a Beneficiar y Densidad
Demografica

POBLACION
MUNICIPIO — ~
ANO | ANO | ANO | TOTAL | HOMBRE | MUJER
(21)
III.1.1.- Beneficiarios Socios de la Organizacién

HOMBRES MUJERES FAMILIAS

Pirdmide Poblacional

8— : E] Hombres
7~ | Mujeres
66—
5|

nmOgPrazZ2EmNooe
S
i

0 b—— T T T T T
0-9 20-29 40-49 T760—69 l 80-89 100-mas
10-19 30-39 50-59 70-79 90-99

(18)



III.1.1.- Natalidad y Mortalidad.
Distribucién del Indice de Mortalidad
Edad Tasa de Mortalidad *

Tasa de Crecimiento de la Regidn

(nacimientos por cada mil habitantes)

* Numero de Decesos por cada mil habitantes

III.1.2.- Esperanza de vida para la Regién
PERIODO HOMBRES MUJERES PROMEDIO
1976-1980
1981-1985
1986-1990
1991-1995
1996-2000
(20)
II1.1.3.- Migracidén
Poblacidén Nacidos en Nacidos en Nacidos en No
Total el Area otra A&rea otro pais especificado

(SMN) Saldo Migratorio Neto = Inmigrantes-Emigrantess=

(TMN) Tasa de Migracidn Neta = SMN =
(Pob. de 5 afios y mas) -
(Pob. residente en otro
pais)+ (No especificado)

x 100
(22) .
fi1.2.- Pertil Socio-Demogréfico.
II1I1.2.1.- Poblacién Econémicamente Activa por Actividad:

(18)

MUNICIPIO|TOTAL|PRIMARIA|SECUN|TERCIARIA[ACT. NO|DESOCU
DARIA ESPEC. |PADOS
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Distribucidén por Intervalo de Edades
Econdmicamente Activa
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de la Poblacidn

Intervalo Hombre Mujeres Total

Distribucién

12-14
15-19
20-24
25-29
30-34
35-39
40-44
45-49
50-54
55-59
60-64
65-mas

Total

Ocupacién Principal de la Poblacién en Porcentaje

(20)

No especificado
Proteccidn y Vigilancia
Trabajador Doméstico
Trabajador en Servicios
Trabajador Ambulante
Comercio y Dependencias
Oficinistas
Operadores de Transportes_
Ayudantes y Similares )
Operadores de Maguinaria Fija
Artesanos y Obreros
Inspectores y Supervisores
Trabajadores Agropecuarios
Funcionarios y Directores
Artesanos
Educadores
Técnicos
Profesionales

Total



ITIT.2.2.- Educaci

on

Nivel

Escuelas

Maestros

Alumnos

Alum/Mtro

[

k3

Primaria
Secundaria
Preparatoria
Comercio
Profesional

Otro

Control
Admvo.

Inscrip
Total
(1)

Exist.fin
de Curso
(2)

Aprobados
(3)

Retencidn

Indice de

(2/1)

Indice de

Aprovech.

(3/2)

Federal
Estatal
Partic.

Auton.

Inscri
Total
(1)

Nivel
Escolar

p.
de
(2)

Exist.fin
Curso

Aprobados
(3)

Indice de
Retencidn
(2/1)

Indice de
Aprovech.
(3/2)

Prescolar
Primaria
Cap.Trab.
Secund.
_Prof.med.
Med.Sup.

Superior

(18)




I1II.2.3.- Distribucién de la poblacidén.

Porcentaje de Poblacidn Urbana y Rural

Municipio

Localidades con menos de 2,500 Habitantes

habitantes
habitantes
habitantes
habitantes

Localidades con mas de 2,500 Habitantes

(18)
IIT.2.4.- Estado Civil

Del municipio

habitantes
habitantes
habitantes
habitantes

Total Casados Civil
1970
1980
1990

Religioso Solteros

Del Area en Estudio

Total Casados Civil
1970
1980
1990

Religioso Solteros

111.2.5.- La Mujer.

Participacién de la mujer en actividades productivas
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I11.2.6.~ Minorias Etnicas
Si se detectan representaciones étnicas; obtener informacién
confiable de poblacién, descendencia, lengua, ocupacién,
alfabetismo y estado civil.

I11.2.7.- Religidn

Poblacidén Total

Religidén % Municipal % Area de Estudio

Catélica
Protestante
Evangelista
Judia

Otros

Ninguna

No especificada

Ii1.3.- Indicadores de Bienestar Social
ITI.3.1.- Alimentacidn

Los alimentos que consume la poblacién en estudio, son por lo
general:

Tipo del|Frecuencia en % de la Pob.Objetivo
Alimento Observaciones
Diario|[3er.dia{l x sem. |casi nunca

Carne
Huevo
Leche
Verdura
Pan
Pescado
Fruta
Dulce
Botana
Refresco

(54)



IIT1.3.2.- Vivienda

INDICADOR

a°

La Casa es: a) propia
b) rentada
c) prestada
NiGmero de Cuartos: a) uno
b) dos o mas

Sala:
Comedor :
Cocina: a) independiente
b) se usa como dormitorio
Bafio:
Letrina:

Fosa Séptica:
Tipo de Construccidn:

1. Piso: a) tierra
b) cemento
c) ladrillo
d) mosaico
2. Techo: a) teja
b) bdéveda
c) lamina
3. Muro: a) adobe
b) cemento
c) otro

Servicios con agua entubada
Servicios sin tuberia, ni drenaje
Servicios sin energia eléctrica

Condiciones: Buena (%) Regular (%)

(53)

ITI.3.3.- Niveles de Educacidn

Mala

(

%

)

Poblacidn Sin instruccidéniCon instruccidn|Con instruccidén

de 6 afios

y mas Primaria Primaria

Post-Primaria
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I11.3.4.- Ingresos.

Salario Minimo Diario de la Regién

Salario Minimo Diario Real Recibido

Salario Minimo Diario Nacional

Ingresos Mensual (Estructura Porcentual)

Poblacidén Econdémicamente Activa

MUNICIPIO no recibe|con ingresos|con ingresos|{no espe-
ingresos menor al mayores al |cificado
% % % %

Pob.Objetivo

Municipal

Diferencia

(53)
Ingreso Familiar Promedio Neto Anual de los Beneficiados:
NS

Dias trabajados al afio:

a) En actividades agropecuarias

b) En otras actividades (describir)

Ingresos Anuales Promedio por Productor

a) Por ocupacidn,
en efectivo
en especie

b) Por produccidn,
en efectivo
en especie

¢) Por actividades de traspatio
en efectivo
en especie



IIT1.3.4.1.- Ingresos por actividad.

Produccidn Agricola.

a) Cultivos P

V.

Sup.Sembrada

Sup.Cosechada

Tons .Vendidas

Precio x Ton.

b} Cultivos O.

I.

Sup.Sembrada

Sup.Cosechada

Tons.Vendidas

Precio x Ton.

¢c) Frutales

Sup.Sembrada

Sup .Cosechada

Tons .Vendidas

Precio x Ton.

Actividades de

(24) °

Traspatio

Volumen
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Ingresos por actividades ganaderas.

Bovinos de Leche
vVacas
Toros
Bovinos Carne
Vacas
Toros
Porcinos

fino

Hembras

Machos

Bovinos

Hembras

Machos

Conejos

Hembras

Machos

Aves

Producto huevo
Producto carne

de Cabezas
corriente

No.

PRODUCTOS

CANTIDAD ANUAL
PRODUCIDA

VENDIDA

PRECIO MEDIO RURAL
UNIDAD/PESOS

Leche de vaca (lts)
Leche de cabra
Bovino {cabezas)
Caprino {cabezas)
Porcino (cabezas)
Conejos (cabezas)
Lana (kilos)

Queso (kilos)

Miel (kilos)
Huevos (kilos)
Carne Aves (kilos)

(1ts)

(26)

Ingreso por Actividades Forestales

Superficie
Especie|x Especie

Volumen de

Produccién|Unidad

Sub

Productos|{N$/Unidad
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Ingreso por Actividades Fruticolas

Superficie|Volumen de Sub
Especie|x Especie|Produccién|Unidad|Productos|N$/Unidad

Ingreso por Actividades Pesqueras

Especie Capturada|Produccidén Ton. |Ventas Ton.|N$ por Ton

De éstos, la produccidn se entregd a:

- Asociacidn si () No ( )} cCual
- Particulares Si () No ( ) Quién
- Organismos si () No ( ) Cuéal

Qué volimenes
A gqué precio

Industria

- De la Organizacidén
- De Particulares
- Con Terceros
A quien pertenece
No. de Productores (socios) que trabajan en Actividad
Industrial .

Otro tipo de Ingresos Familiares

- Aportaciones de los Hijos Hijos emigrados
* efectivo * especie

- Quién més aporta al ingreso familiar
« efectivo * egpecie

(27)
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Egresos Medios (muestra representativa al azar de la
poblacién base)

Concepto N$ mensual

Renta
Alimentacién
Vestido
Calzado
Educacidn
Recreacidn
Servicios
Luz
Gas
Teléfono
Impuestos
Predial
Pavimento
Total mensual
Total Anual

Si es de la Organizacidn

Tipo de Monto de Valor de Empleos
Industria Inversidn Produccidn Generados

IIT.3.5.- Salud.

N

INDICADOR

Servicios médiceos con que se cuenta:
a) IMSS
b) ISSSTE
c) Dispensario
d) Médico particular
e} Otros (hierbero, curandero,
quiropréactico, etc.)

Enfermedades mas frecuentes:
a) gastrointestinales
b) respiratorias
¢) alcoholismo
d) perinatales
‘e} cardiovasculares
f) Otras

Nifios vacunados de acuerdo a cuadro basico




Higiene:

a) Buena ( ) b) Regular

Unidades Médicas *

Hospitales generales
Hospitales de especialidad
Unidades de consulta externa
Habitantes por Unidad Médica

Recursos Materiales

Areas de urgencias

Banco de sangre

Camas censables

Consultorios

Gabinete de radiologia
Laboratorio de andlisis clinicos
Quirdfano

Sala de expulsidn

* Obtener el dato de la distancia a la Unidad Médica més

cercana.

(54)

I11.3.5.- Servicios.

Agua potable
Fuente que la proporciona:

Porcentaje de la poblacidn que
la disfruta:

Pozo comunitario

Distancia al poblado

Energia Eléctrica
Fuente
Capacidad
Distancia de la linea al poblado
Solar

Alumbrado ptblico

Drenaje
% de la poblacidén que dispone

{

si

) Mala {

Si

Si

65



Vias de acceso (Comunicacién).
Pavimento
Superficie en metros
Empedrado
Superficie en metros
Terracerias
Superficie en metros

Mercados

Cementerio Municipal
Superficie en metros

Servicio municipal de aseo
Frecuencia

Comunicaciones
Correo
Oficina postal No.
Telégrafo
Oficina No.
Teléfono:
pidblico
Residencial
No. de habitantes con este
servicio
Caseta

Radio

Prensa
Frecuencia

Transporte

Linea de autotransportes
Local ‘
De paso )

Nivel de suficiencia
Sitio’'s

Cuantas unidades
Ferrocarriles

Estacidn

De paso -
Vehiculos particulares

Camiones

Camionetas

Automdvil

Motocicleta

Nivel de suficiencia

No

No

No

No

No

No

No

No
No

No

No

Si
Si
Si

No
No
No

No

Si
Si
Si

No
No
No
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Recreacién
Teatro Si () No ( )
Cine Si () No ( )
Cuantos
Inclinacién
a) Cultural b) Aventura ¢) Ficcidn
d) Sexo e) Drama f) Comedia
g) Melodrama _
Jardin si () No ( )
Cudntos
Distribucidn
Hoteles y Centros de alojamiento
temporal si () No ( )
Cuéntos
Centros deportivos si () No { )
Cuantos
Distribucién
Deportivos privados Si () No ( )
Salones de juegos si () No ( )
Cuantos
Con expendio de bebidas alcoh. si () No ( )
Cuantos
Restaurant-Bar o Centro Nocturno Si ( ) No ( )
Cuantos
Fiestas patronales o patrias si () No ( )
Cuantas
Cuéando
Cuales
Comercio
Tienda de abarrotes Si ( ) No ( )} Cuéntos
Tortilleria Si ( ) No ( } Cuantos
Molino de Nixtamal Ssi { ) No ( ) Cuéntos
Farmacia . Si () No ( ) Cuéntos
Zapateria Si ( ) No ( ) Cuéntos
Ferreteria si () No ( ) Cuantos
Materiales de construc. Si {( ) No ( ) Cuantos
Expendios agropecuarios Ssi { ) No ( ) Cuéantos
Mercerias Si () No {( ) Cuantos
Otros (especificar)
Si () No ( ) Cuéntos

Necesidades inmediatas de servicios de bienestar social

poblacién base o municipal

|

de la

(53)




I11.3.7.- Resumen de Indicadores de Bienestar Social.

Indicadores

Egtado

Municipio

Pob. Base
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Ingresos
Tasa de P.E.A. Ingr. mensual
menor al minimo
que no recibe salario
mayor al minimo

Educacién

Tasa de Analfabetismo de la
Pob. de 10 y mas afios

Tasa de Poblacién de 6 a 14
afios, no asiste a la escuela
Primaria incompleta

Tasa de Poblacidén de 15 afios
y masg, sin instruccidn

Tasa de Poblacidén de 15 afios
y mas, con instruccidn

Tasa de Poblacidén de 18 afios
y mas, 8in enseflanza media

Vivienda

Tasa de Vivienda con piso de
tierra

Tasa de Vivienda sin agua
entubada

Tasa de Vivienda sin tuberia
de drenaje i

Tasa de Vivienda sin energia
eléctrica

Tasa de Vivienda de un sélo
cuarto

Salud

Tasa bruta de mortalidad
Tasa de mortalidad infantil
Habitantes por médico
Habitantes por unidad médica
Habitantes por cama hospital

Empleo
Tasa de P.E.A. que labora
hasta 32 hrs/semana

Alimentacién

Tagsa de hogares que consumen

los siguientes alimentos 3 o

menos veces a la semana:
leche
carne
huevo

(54)




IV.- ASPECTOS ECONOMICOS.

IV.1.- Antecedentes y descripcién del proyecto.

Nombre genérico del proyecto:

69

Enunciar los principales objetivos:

Generales:

Especificos:

Cémo se identificd la idea productiva:

Corresponde a demanda o necesidad de la organizacidbén ?

si () No

Porqué:

Mencionar cudl ha sido el proceso de validacidén por
organizacidn _ .

la
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Re%eﬁar al proyecto, en qué consiste, sus caracteristicas y a
qué rama de la productividad se encauzard

Metas a lograr:

Beneficios econdémicos

Beneficios sociales

(37)
IV.2.- Organizacidén y administracidén del proyecto

Giro de actividades

Fecha de constitucidn

Registro

Experiencia en el ramo
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Capital social inicial

Capital social actual

Direccién.

Anotar organograma de la empresa.

Consejo de Administracidn:

Nombre Puesto Experiencia
Administrador General
Presidente del Consejo
Secretario del Consejo .
Tesorero del Consejo
Directivos:
Nombre Puesto Experiencia
Si es ejidal.
Comisariado Ejidal:
Nombre Puesto
Presidente
Secretario
Tesorero
Consejo de vigilancia:
Nombre Puesto
Presidente
Secretario
Tesorero
Unidad de produccidn:
Nombre Puesto
Presidente
Secretario

Tesorero
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Si eg propiedad rural.

Consejo de Administracidn
Nombre Puesto

Presidente
Secretario
Tesorero
Vocal
Vocal
Vocal

Comités Auxiliares
Nombre ' Puesto

Presidente
Secretario
Tesorero
Gerente
Asesor
Asesor

(29)
Si es grupo econdémico.

Empresas del grupo

* Anotar los apoyos administrativos y técnicos.

Nombre Principal Actividad

Sefialar ademas:

Relacién Comercial Inter-empresa

Antecedentes

Situacién actual .

Dirigentes

Control de capitales




Organcgrama propuesto *
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* Sugerir perfil de puestos operativos técnicos
administrativos.
Organizacidn.

Organizacién actual o propuesta

Y

No. de registro/personalidad juridica

No. total de socios de la figura

No. total de socios para el proyecto

Objeto social de la organizacidn

Principal actividad actual de los socios

Grado maximo de estudios de la mayoria de los socios
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Experiencia de estudios de la mayoria de los socios

Experiencia de los interesados en 1las actividades del
proyecto (especificando el tiempo y las Areas o ramas)

Nombre Rama Tiempo de experiencia'
Administrativa
Técnico
Operativa
Existe lider productivo si () No ( )

Nombre y experiencia

Padrén e ingresos promedio al afio de los socios y en
observaciones sefialar a los posibles accionistas.

Nombre Actividad Ingresos Promedio Observacidn

(30) (23)
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Recursos Humanos:

Total: De ventas - Admvos. Funcionarios

De planta: Eventuales: Admvos:

Contrato: Colectivo [] Individual [j
Fecha de revisidén
Sindicato:
Afiliado a:

Relaciones con el sindicato:

Anexos:

- Copia de escritura constituida o acta de matrimonio o
movimiento en caso de persona fisica.

- Copia de escritura de otorgamiento de poderes.

- Copia de escritura o acta de modificacién o los
estatutos de la sociedad. :

- Copia de documento que amparan los inmuebles presentados
en garantia.

- Copia de registro federal de contribuyentes.

- Copia de registro de la cédmara a la que corresponda o
indicar si la documentacidn estd en tramite.

( 8)
IV.3.- Mercado del producto.
IV.3.1.- Producto/Servicio.

Denominacién del producto/servicio:

Si es proyecto constructivo, citar servicios que
proporcionaréa
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Area de influencia del proyecto

IV.3.2.~- Descripcién del producto/servicio.

Tipo de empaque

Contenido

Consistencia

Uso generalizado

Aplicacién al producto/servicio

Marcas en el mercado

Calidad y presentacidn

Anexar fotografias y folletos.

IV.3.3.-Productos y/o servicios sustitutos.

Cuales son:

Cémo infiuyen con el proyecto:

Posicidén en el mercado

% ante la competencia

Nombres de principales competidores
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Sefialar si

el producto/servicios estd8 sujeto a ciclos de
ventas y marcar esos periodos:

IV.3.4.- Area de influencia del Proyecto

o<
=
™
=]
-t
sl
=
Tipo de mercado:
m
Local % Regional % Nacional % Extranjero % Ea
e
Segmento de mercado %3
Experiencia en el mercado
: |
|
Ambito comercial:
Perspectivas del sector, panorama (mundisl,  nacional,
principales consumidores etc.
( 4)

etc.),

IV.3.5. Destino de la produccién.

Degtino de la produccidn




o

Destino

Propia organizacion
Otras organizaciones
Mayoristas

Directo al consumidor
Minoristas

Plantas de la zona
Otros (especificar)

IV.3.6.~ Compradores principales o clientes cautivos.

o

Nombre Ubicacidn Distancia

Comercializaciédn:

Consumidor __% Detallista_ _% Mayorista___% Intermediario___ %
Canales de distribucién:

Terrestre O Aéreo O Maritimo O Propio Si O No O

Agentes de ventas No O Si O No.

T

Plazas que cubren

( 4)




IV.3.7.- Demanda anual para el proyecto.

Productos / * Proyeccibén en afios Precio
Servicios Unitario
1 2 3 4 N $

* Cantidades en
** Anexar bases de calculo y documentos de apoyo.

IV.3.8.- Principales oferentes.
Concepto Prod. 6 Prod. &6 Prod. 6 Prod. &
Serv. 1 Serv. 2 Serv. 3 Serv. 4
Nombre
Distancia

Precio (N$)

Cantidad anual

Nombre

Distancia

Precio (N$)

Cantidad anual

Nombre

Distancia

Precio (NS$)

Cantidad anual

Principales competidores

Nombre % * Tipo de Observaciones
Penetracién| Mercado

* Local = L, Regional = R, Nacional = N, Mundial = M.

Control de precios Si E::::] No. [::::]

Fecha y % de 0Gltimo aumento:




Penetracidén en mercado:
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Producto Participacidén|{ Producto % * Tipo de
Penetracidén| Mercado
* Local = L, Regional = R, Nacional = N, Mundial = M.

Participacién se refiere dentro de los diversos productos de

la empresa,

IV.3.9.- Ventas histdricas.

la penetracién en funcidén del mercado.

Aflo

Volumen anual

Ventas anuales N$

Principales clientes

Nombre

Plazo Vtas.

Dependencia

(%)

Nacionalidad

* Si a alguno le otorga plazo especial o depende de un

solo cliente, explicar.
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Politicas de ventas

% De % De Plazo en
Contado Crédito dias
Total 100 % = +
Mayoreo = +
Menudeo = +
Directo = +

* En caso de varios tipos de plazo, anotar los dias vy
porcentaje.

Politicas de gastos de publicidad:

% a ventas 19 % 19 %
Medios
Asesoria en publicidad Promociona sus productos
propia —J  ajena L—1 si 1 N [
Qué tipo

Costos por producto

Producto Unidades % a Ventas Costo por Unidad
Vendidas Totales
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Precio de venta:
Producto Unid. % a Ventas Margen de Precio/ Mercado %
Vend. Totales Utilidad (%) Unidad
Exp. |Nal.
(1)
Proceso de Comercializacidn:
Descripcién
% 19 %

Rechazos o devoluciones sobre ventas 19___

Causas:

Calidad de los productos o servicios:

* En comparacidén a competidores.
Planes de expansién:




IV.4. Abasto de materia prima/insumos.

IV.4.1.- Disponibilidad.

Materias primas/insumos

TIPO

UNIDADES

CONCEPTO

Cantidad anual

Proveedor principal

Precio unit.incluyendo flete *
Periodo de oferta

Frecuencia de abasto

* precios sin I.V.A.

IV.4.2.- Requerimientos.

Materias primas/insumos

TIPO

UNIDADES

CONCEPTO

Cantidad anual

Proveedor principal

Precio unit.incluyendo flete *
Periodo de oferta

Frecuencia de abasto

* precios sin I.V.A.

Fuentes de abastecimiento:

Principales proveedores.
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Nombre Producto

Plazo de pago

Dom. y Teléfono

Politicas de compras:




Problemas de abastecimiento:

* en relacién a la materia prima.

Valor aproximado de inventarios*:

En Fabrica: En Bodegas:

Valuacidn de los inventarios (UEPS, PEPS ETC.):

* Valores inflados, reales o bajos, etc...

(7
IV.5.- Aspectos Técnicos.

IV.5.1.- Localizacidn

Croquis de localizacién donde se desarrollard el proyecto:

Instalaciones:

Qficinas Superficie (Mts2) Prop. Rent. Propietario
Terreno Construé. [:] E:]

Area de venta o gucursales Propietario
Terreno Construc. E:] E:]

Bodega Propietario
Terreno Construc. E:] E:]
Estacignamiento Propietario
Terreno No.de cajones )

(43)
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Distribucién de instalaciones:

IV.5.2.- Caracteristicas de la regidn

IV.5.3.- Disponibilidad de Infraestructura y Servicios.

Citar la calidad de los caminos existentes en la zona

Si cuentan con servicios como Drenaje, Agua Potable,
Electricidad, Teléfono

Qué Infraestructura de apoyo requiere el proyecto

Con gué Infraestructura se cuenta

(44)




Mobiliario y Equipo:

Procedencia:
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Tipo Afios de uso Estado fisico

* para los casos de servicios que requiera maguinaris o mobiliario y equipo.

Descripcién del negocio:

IV.5.4.- Capacidad instalada.

Mencionar por turnos de ocho horas las capacidades mensuales

Mencionar las capacidades en base al periodo seleccionado.

Costos por producto.

Producto Unidades % a Ventas Costo por
Producidas Totales Unidad




Precio de venta.

Mercado %
Producto]| Unidades )%

% a Ventas|Precio por

Producidas Totales Unidad

Export |Nacional

Capacidad instalada.

Tedrica

Real

IV.5.5.- Ritmos de utilizacidn.

Capacidad de trabajo:

Dias de trabajo al afio:

Dias de trabajo por mes:

Turnos de trabajo

Estacionalidad de las materias primas y de las ventas (P.V.),
{0.1.)

v

{48)
IV.5.6.~ Capacidad Utilizada:

Per iodo

Mensual [:] Anual [:] Otro (anotar): [::::::::::]

Producto Cap.Instalada Cap.Aprovechada

% de Utilizacidn
(Unidades) (Unidades)

(Prod./Cap.Inst)
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Comentarios

IV.5.7.- Proceso Productivo:
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Calidad de los productos:

Comparacién a competidores.

Recursos Humanos:

Recursos.
Total Obreros Empleados Funcionarios
Planta Eventuales Administrativos
Sindicato

IV.5.8.- Programa de Produccién mensual y anual

IV.5.9.- Necesidades y descripcidén del equipamiento




IV.5.10.- Obra civil
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IV.5.11.- Necesidades anuales de mano de
administracién

obra

Y

IV.5.12.- Necesidades anuales de servicios

IVv.5.13.~- Tiempo de construccidn y ejecucidn

IV.5.14.- Impacto Ecolégico

(51)




IV.6.- Nivel Tecnolégico e Infraestructura Productiva

a) Principales actividades y produccién de los socios.
Actividades| Superficie{Producido| Rendim. Valor de prod.
y productos

Ha. {Mod|Ten{Unid|Cant {Unid|Cant |Cant |Valor |Afios
Agricola
Maiz
Ganaderia
Cria
Engorda
Forestal
Pesca
Complemen-
tarias:
Comercial
Industrial

(26)

Posesién de la superficie.

No. H Fecha de Este predio se |C|Tipo de Pro-|C

d e Posesidn tenia en: piedad:

e c 1 1
t Desde Hasta |1.Propiedad 1.Ejidal

P a 2.Renta a|2.Comunal a

r r mes | afio [meg|afio] 3.Aparceria 3.Com.Expl.

e e 4 .Préstamo v Individual|v

d a 5.Concesionado 4 .Prop. Rur.

i S 5.0tro(Especif) |e|5.Colonia e

o 6 .Publica
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8i dié alguna superficie en el ciclo pasado.

No. de |Hectéreas Fecha de Este predio fue dado:
Predio Operacidn

1.En Renta

2.En Aparceria

Mes |Afio [Mes {Afioj3.En posesidn

4 .Otra(especificar)

[V IR SN e

Cuédntas hectéreas de labor se tuvieron

De la superficie de 1labor, cudntas hectldreas con pasto
cultivado

De la superficie de labor, cudntas hectdreas con frutales o
perennes

De la superficie de labor, cuantas hectélreas con cultivos de
ciclo corto

1) De esta superficie cudnta se sembrd intercalada con
otros cultivos de ciclo corto

2) De la superficie que se sembré en ciclo corto,
cudnta se sembrd intercalada con frutales o
planta

Se dejé alguna superficie de labor sin sembrar Si {( ) No ()

1} Cudnta superficie se dejdé sin sembrar

2) Porqué causa no se sembrd?
Estd en descanso
No acostumbra sembrar entre Oct. y Feb. (0.
No acostumbra sembrar entre Mar. y Sep. (P
Mal temporal
Falta de agua
Falta de dinero o crédito
Falta de mano de obra
No es negocio
Problemas legales
Otra (especificar)

P N e S
— et o N et et
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Intensidad del uso del suelo.
De la superficie de labor, cudnta se dejd de sembrar
a) Entre 1 y 2 afios

b) Entre 2 y 7 afios
c) Més de 7 afios

Superficie con pastos naturales y forestal.

De dos afios a la fecha, cudntas hectéreas tuvo con pastos
naturales, agostadero o enmontada

De ésta, cudnta se sembré alguna vez en los dltimos siete

afios dltimo afilo que sembrd
en el mismo periodo cudntas hectdreas tuvo con selva o
bosque

Superficie sin vegetacidn.

De dos afios a la fecha cudntas hect&reas no sirven ni para la
agricultura ni para ganaderia (arenales, ensalitradas, con
agua, etc. .

Uso de terrenos comunales.

De dos afios a la fecha se tuvo acceso a terrenos de uso comin
no aparcelados. Si ( ) No ( )

Cémo ge beneficiaron estos terrenos:

Siembra en forma colectiva

Pastar los animales

Cortar madera

Caza y pesca

Recoleccién de lefla, lechuguilla, barbaseo, etc.
Otros (minas, lodos, etc.

[N N

No se beneficid ( )

Cultivos de ciclo corto. Otofio-Invierno

El préximo pasado ciclo 0.I. se sembré cultivos de ciclo
corto como maiz, frijol, sorgo, hortalizas, flores, etc.
si | ) No )
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Se sembraron:

Solos ( ) Intercalados ( ) Ambos )
Forma C Superf. | Produc Vendida
u cidén
1 sem|co | (ton.) T |Precio A QUIEN:
de t brajse 0 por 1.Conasupo
i da |(cha N ton. [(2.0tra Ofic.
v 3.Privada
Siembra o IR|T|R|T| R T 4 .Convenida
s S.Particular
Solos
Interca-
lados
Ambos
TOTAL

El préximo pasado ciclo P.V. se sembrdé cultivos de cicle
corto como maiz, frijol, sorgo, hortalizas, flores, etc.

si | ) No | )
Se sembraron: .
Solos | ) Intercalados | ) Ambos  ( )
Forma C Superf. |Produc Vendzi1d a
u cién
1 semjco | (ton.) T |Precio A QUIEN:
de t brajse 0 por 1.Conasupo
i da |cha N ton. |2.0tra Ofic.
v . 3.Privada
Siembra o {RITIR|T] R T 4 .Convenida
s 5.Particular
Solos
Interca-
lados
Ambos

TOTAL




Cultivos Perennes
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Se cuenta con frutales o plantaciones como agaves, café,

alfalfa, cafia de azicar si ( ) No ( )
Se sembraron:
Solos ) Intercalados ) Ambos )
Forma Plan Superf. | Produc Vendida
cidén :
ta semjco | {ton.) T |Precio A QUIEN:
de brajse 0 por 1.Conasupo
cio da |cha N ton. [2.0tra Ofic.
3.Privada
Siembra nes. RITI{R({T{ R T 4 .Convenida
5.Particular
Solos
Interca-
lados
Ambos
TOTAL




Insumos

Insumos utilizados tradicionalmente y lugar de adquisicidn.

Maiz
c Insumo T I MAIZ En dénde los adquirid
1 GRANO
a i 1.Propio
v IS) 2.Social
e P L 3.Privado
4.0ficial
Servicio o) 0-1 P-V 5.Agroind.Oficial
6 .Agroind.Privada
1.Criolla
2.Mejorada
o 1 L L
1 3.Arboles
no injert,
Planta
4 .Arboles
injertados O -1 P -V
1.No uso [] Ej
Fertili-
2 2. Natural O O L L
zantes
3.Quimico D D ] L
Control ({1.No uso
de plagas Cl »E]
2.Herbicida
3 y O O L L
3.Insecticid
enfermeda 0O L R
des 4 .Fungicida D D
L L
Asistencia|l.S8i
Técnica 2 .No L (o L




Otro Cu ltivwvo
; Insumo T oOtro En dénde los adquiriéd
Cultivo
a i 1.Propio
v o 0-1 P-V 2.Social
e o) . 3.Privado
4.0ficial
Servicio o 5.Agroind.Oficial
s 6 .Agroind. Privada
.Criolla
Semilla D I:] Ll Ll
.Mejorada
o 1 O L L
1 .Arboles
no injert_ D D L L
Planta
.Arboles E] ] - L
injertados o -1 P -V
.No uso E] E]
Fertili-
2 .Natural L L L
zantes
.Quimico ] O L L
Control .No uso
de plagas O] ]
.Herbicida
3 y ':] ':] L L
.Insecticid
enfermeda _ O O L o
des .Fungicida O
: L L
Asistencia{l.Si
‘Técnica .No — L L
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Grado de mecanizacién.
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Indicar la forma de realizacidn tradicional o mas
representativa.
M iz
P A R
C M A I z N N .
L LAS REALIZO :
A L A B O R E 8 1. Manualmente
2. Con traccién animal
Y 3. Con maquinaria
4. No las realizd
E
o -1 P -V
1|Preparacidén del terreno
L L
2| Siembra
L L
3 |Labores de beneficio (des-
hierbes, escarda, etc.) L] J
4{Aplicacidén de fertilizan--
tes y agroquimicos. L LJ
5| Cosgecha
LJ [
6 | Postcosecha
LJ -
1. Mecanizado
2. No mecanizado e L




Otro cultivwvo
O T R O
c CULTIVO L
L LAS REALIZO
A L A B O R E S8 1. Manualmente
2. Con traccidén animal
\% 3. Con maguinaria
4. No las realizd
E
O -1 P -V
1|Preparacidén del terreno
- -
2{Siembra
—J -
3|Labores de beneficio (des-
hierbes, escarda, etc.) L L
4|Aplicacidn de fertilizan--
tes y agroquimicos. J !
5| Cosecha
—J —J
6 | Postcosecha
—J —J
1. Mecanizado
2. No mecanizado L J
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Comercializacidn

Cultivo Dénde vendié la produccidn Comprome -
tido para
y/o 1.Al contado|C|{1.A pié de parcela|C| la produc
2.En pagos 1{2.En la localidad |1| cidén an--
Producto |3.En especielaj3.En el estado al tes de:

o trueque (v{4.Fuera del Edo. v

Clave|Nombre e|5.En el extranjerole
- -~ SiD NoD
- - SiD NoD
- - SiD NoD

Transgporte de la produccidn

Cultivo En qué lo transporta? Recursosg/transporte
y/o 1.Camidn o S.Bestia cl1. Propios c
Camioneta - de cargajl{2. Alguilados 1
Producto |2.Ferrocarril 6.Carreta |ai3. Propiedad soc. |a
3.Lancha 7.0tro(es-|v{4. Del comprador (v
Clave |Nombre|4.Remolque pecif.) fe e




Almacenamiento

Cultivo

En ddénde la

almacena?

Cémo la almacena?

troje

Clave | Nombre

Producto |2.Centro de 4
acopio

y/o 1.Casa o 3.

Bodega ©

silo prop.
.Bodega ©

silo alq.

O QPN

1.
2.
3.

G

En costales
tro (especif)

0

ranel

(LRI U e

Autoconsumo

Cultivo

Cantidad (ton.) y Destino (uso)

Venta
Poste-
rior

Consumo { Consumo
Humano |Animal

Semilla

Otro:
(espec)

Maiz

Frijol

EEE

Otro cultivo
(Especificar)

[NENESS

[NEEEEE

(14)

Crédito
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Se ha tenido credlto para maquinaria y equipo en los Ultimos

cinco afios ?

Si

{

)

No (

Se han manejado créditos de avio en los dltimos cinco afios ?

Si

(

)

No (

)

)



Crédito
Cultivo Quién se lo dio ?
y/o 1. Banrural 6. Particular C
2. FIRA 7. Otra (especifique) 1
Producto |3. Banca Comercial a
4. Pronasol v
Clave|Nombre|5. Social e
Si dejd de tenerlo, aclarar:
No se necesitaba { )
Cartera vencida ( )
No hay linea de crédito en la zona ( )
Otro {especificar) ( )
Seguro
Si asegurd en los Gltimos cinco afios:
Cultivo Quién se lo asegurd ?
y/o Lo aseguro?
Producto 1.Anagsa 3.8ector Social|Cla-
2.Agroasemex 4.0tro (espec.)| ve
Clave |Nombre Si No
S J O L
R U L
1 U L

101



Otros apoyos institucionales

Qué apoyos ?

En qué Programa

Institucidén
Responsable
del Programa

Pecuario

Existencias pecuarias.

Animales de trabajo

Qué animales de
trabajo tiene o

Cudntos tiene

o utiliza en

De éstos cuantos son

Otros (especificar)

utiliza total . :

actualmente Propios| Rentados| Prestados

Nombre

Bueyes .......... L I N L j [T T

Machos y mulas Lt L4 A ) L1

BUTYOS «vvvnvnn-. L | L1 1 (. i TR B |

Caballos ........ L [ J 1 j [
[ | { i Lt 1
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Otras especies

Qué gspecies Cuéntos De éstos cuantos son
tiene tiene
actualmente ? en
total Propios| Rentados| Prestados
Clave| Nombr e
L1l l|Reses ........ L [ | I L1 1
L1 d}lchivos ....... Ly Lt L1} L
L1 l|caballos ..... R | L1 Lt L1
Ll l}paves . ........ [ L4 1 1 Lt 1
L1 l|cerdos ....... I | (W Lt (A
L1l !|Borregos ..... 1 1 O e
L1l Jlcolmenas ..... I L1 ) [ L4
L1l 1)Conejos ...... O e Lt e
Otros(especif) L A § L i J L { 1 L i |
[ [ - R [ Lt
Actividad Forestal
Inventario forestal
Especies maderables|Superf.|Especies no maderables {Superf.
en has. en has.
1 2 1 2
1= Del &area a beneficiar 2= Del ejido o poblado

* Area Federal o de proteccidn.

Observaciones
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Productos forestales maderables

Qué especies Cudnto  se obtuvo ?
se De Madera De Leifia De Carbdén
cortaron ? Can|Uni|{Equiv|Can{Uni|Equiv|{Can|Uni|Equiv
ti |de len Mtlti |de en ti jde en
Nombre dad|Med|Rollo|dad|Med| kgs [dad{Med| kgs
Pino ... on. ... W N NN AR RN S § SN N W S YT
ENcino .......... [T N N N S IOV DR YW O 3 (N W O S Y W
oyamel .......... (WER N SRR NN R N NS AN N PR NN
Otros(especif)'._ [0 0 [N I 151 G U IS (5 5 (SOOI i O I
(0 W SN B0 T T T O T U O 6 T W0 1 I Y O T N R
Producto de recoleccibn
Cuanto recolectd ?
Qué especies .
Unidad de medida
Cantidad
recolectd ? 1. kg. Clave
2. 1lt.
N o m b r e 3. pieza
[ L
L1 L
| L
| ) L4

Mano de obra
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En las labores agropecuarias y forestales realizadas en los

Gltimos dos afios,

utilizé mano de obra

Solamente pagada
Solamente familiar o no pagada
Pagada y familiar

Cuil se utilizd mas




Inversién en salarios agropecuarios y forestales

Ciclo 0O/1 (1) Ciclo P/V (2)
Labores
C uw & n t o (s) ?
Agricolas |Peones|Jornales|Pago de|Peones|Jornales|Pago de
contra|trabajar|salario{contra|trabajarisalario
té en total] (mil §) té en total] (mil $)
Preparacidn
del terreno Lty Lty [N Lt Ly Lt bl
Siembra L) it [N L1t 11149 [ .
Labores de
beneficio
(desh.,es--
carda, etc)| LI LLi ) jurieiy 14 Uty ety
Aplicacidn
de fertiliz
y agroquim. ) Lit iy Li Lt 1) L1t SR (NN N
Cosecha | Lledd fude i) oLy ity gt
Post -cosech (] Ll [ ] Lt Ll [ O
Suma (1) [ ] 40018l guma (2) Ly Lty dd
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Nota (1} Se consideran las labores correspondientes a las
siembras hechas entre octubre del afilo pasado y
febrero de este afio.

- Nota  (2) Se consideran las labores correspondientes a las
siembras hechas entre marzo y septiembre de este
afno.

C Cuanto{s)
11 Actividad
a Peones Jornales |Gastd en pago
v contratd|trabajaron| de salarios
e en total |{(miles de §)
— Pecuaria | S S | S W S O I O |
| Forestal Ll N T O S T N W T O
Suma (3) W U T S T N S N T Y |



Jornales
Suma (1)

| -
Suma (2}

| I -
Suma (3)

I . N |
Total

[ E S

Gasto en pago de salarios
T N OO TR Y IO T B
S SN U SO Y N I
[ O S S Y DO N
T T TN U N UG OO T |

Maquinaria y equipo
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Diga de la maquinaria utlllzada en los dltimos dos afios y

cuidl es el tipo de propiedad.

Qué maquinaria Nim. (Cudl es el tipo de prop| Estado
Yy Uniad

Equipo utilizd 1.Propia 3.Rentada{Cla| Fisico
2.Social 4.0tro ve
1. Tractor ...... 0w (]
2. Trilladora [] (RN Lt
3. Cosechadora E] L Lt
4. Arado ........ CHuwu (]
5. Rastra ....... Loy (]
6. Sembradora ... Clluu (]
7. Cultivadora E] Uy Lt
8. Ensiladora [] U Lt
9. Niveladora E] o Lt
10.Camidén ....... [] o [
11.Camioneta Cluuw : L
12.0rdeflad. mec.. oo L
13.Fumigad. mot.. Lluu Lt
14 .Motosiera Uiuu Lt
15.0tro(especif) . E] (S LI
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De los pasados dos afios mencione cuales utilizé y el tipo de
propiedad

Qué instalaciones

utilizé ?

Cual es el tipo de propied.

1.Propia
2.Social

3.Rentada
4 .0tro

Cla
ve

14

15

16

17

10.

11.

12.

13.

Pozo para riego ..

Bordos (represas)

Bafilo garrapaticida
Establo ..........
Naves para aves ..
Naves para cerdos

Bodega o almacén .

Desfibradora .....

Empacad. o seleccionad.

Deshidratadora ...

Benef.de café o cacao

.Molino ...........

.Aserradero .......

.Otro (especificar)

.Mezcladora de alimentos

Do oooooooon

I S e AN A U T I N
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Organizacién

Objetivo de la organizacién:

En qué Organizacidén ?

P a r a : 1.Aric 6 .Cooper.
2.Unidn de Créd. Agrop.
3.80c.Prod.Rur. 7.0tra
4.Unién de Ejid. (espec)
5.8oc.Cooperat.

<YM

1.80licitar tierras .....

2.Regularizar la tenencia

de la tierra ...........

3.Infraestructura(caminos,

puentes, presas, etc.)..

4 .0Obtencib6bn de crédito

5.Adquisicidén de insumos

6.Adgquisicidén de equipo, -

maquinaria e instalac.

7.Comercializacidén ...... .

oo o0ogo o O

8.0tro (especificar)

(9
Situacidn productiva.

Mencione tres problemas principales para el desarrollo de las
actividades productivas:

De la produccién:

De la comercializacidn:
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CUARTO APARTADO
GUIA PARA LA FORMULACION DE ESTUDIOS SOCIO-ECONOMICOS

TITULO:

Dei Proyecto, especificando destinatario y atributos en forma clara y
concisa.

PRESENTACION

Explicacién breve del proyecto, la cual de manera narrativa debe
contener:

- De ddénde surge.

- Qué inquietud trata de cubrir.

- Quién lo realiza.

- Quién lo solicita.

- Enunciar los principales objetivos.

- Definir someramente las estrategias y acciones més idéneas para
lograr los objetivos. {no indispensables si se mencionan en las
conclusiones).

- Identificar los capitulos, temas o partes en que se subdcvrde el
proyecto.

- Si el estudio requiere de la formulacién de otros estudios, como
de Ingenieria Civii o de detalle, ecolégico, financiero o
cualesquiera que sea su naturaleza, deberdn marcarse de manera
explicita, los términos de referencia que éstos deberdn contener,
abarcar o cubrir, para obtener una viabilidad positiva, sin afectar
de manera significativa lo establecido en este proyecto.

- Senalar los alcances y limitantes del proyecto y recomendar las
alternativas que permitan sortearlos para lograr el cumplimiento
de los objetivos.

Lo aqui anotado debera cubrir dos o tres cuartillas maximo. (19}
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CAPITULO |

ASPECTOS FISICOS

Este capitulo describe, en forma sintetizada, las principales
caracteristicas fisicas del drea de estudio; las que conjuntamente con los
recursos naturales y la ecologia del lugar, que se exponen posteriormente,
cor}satitct;yen o forman un todo inseparable, siendo las facetas de una sola
realidad.

Anotar en lo especifico la persona que desarrolla este trabajo como
responsable de la informacién que contiene, asi mismo mencionar sus
generales.

1.1.- Ubicacién geografica y superficie territorial.-
a) Ubicacién.-

Deber4 sefialar (en forma narrada) la ubicacién con relacién al meridiano
de Greenwich déndose las coordenadas de latitud y longitud en grados,
minutos y segundos.

Enseguida, de manera descendente, deberé ubicarse en cuanto a: pais,
regidn, estado, subregidn, municipio, localidad, rancho, parcela, etc.

En cuanto a limites, ir mas alld de norte, sur, este y oeste,
mencionando de manera puntual, todo aquello que limite con el drea en
cuestion.

b} Extension.-

Anotar la superficie que cubre el drea de estudio dividiendo y anotando
cada una de las partes que la componen, complementar con una
relacién porcentual en cuanto a, el todo que la compone, y cuanto
significa a nivel localidad, municipal, estatal.

La unidad de medida deberd quedar bien formalizada si es hectarea,
todo en hectéreas, si es en kilbmetros.

Complementar con croquis de localizacién, utilizar cartas detenal o
planos a escalas id6neas, de tal forma que se comprenda dénde se
localiza y cémo llegar al lugar.

De no tener alguna regionalizacién especifica ya predeterminada, ubicar
el 4rea, en la ya establecida por el Departamento de Programacién vy
Desarrollo (DEPRODE) elaborada en 1978, o en la de Distritos de
Desarrollo Rural establecida segun la Ley de Distritos en 1985, y
formalizada por decreto el 16 de abril de 1991,

Mencionar las fuentes de informacion.
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1.2.- Orografia.-

Consultar en qué provincia fisiogréafica de México estd comprendida
el drea de estudio;

Por ejemplo:

Jalisco se encuentra comprendido en cuatro provincias fisiogréficas
de México; a saber:

Provincia del Eje Neovolcédnico

Es la porcion mas extensa situada al centro del Estado y en ella se
localiza la regién de los Altos y las Sierras de Quila, Tapalpa y Madroio. Los
tipos de vegetacion predominantes en esta zona son pastizal natural-hizachal
caracteristico de la region de los Altos; agricultura de temporal en casi toda la
provincia, y matorral subtropical en la rivera del lago de Chapala. En la parte
occidental del Estado se encuentra una porcién de bosque de pino-encino, y
una pequena superficie de selva baja caducifolia en las inmediaciones de
Guadalajara.

Provincia Mesa del Centro

Esta provincia incluye el noreste del Estado, donde predomina el
pastizal natural y en menor cantidad matorral subtropical y bosque de encino.
Aqui se sitia fa Sierra de San lIsidro.

Provincia Sierra Madre Occidental

En ella se ubica la porcién norte del Estado, la cual presenta mayor
diversidad de vegetacion como matorral subtropical, bosque de encino y pino-
encino; la aftitud promedio es de 1,815 metros sobre el nivel del mar (msnm)
aproximadamente, asi como agncultura de temporal y de riego. En esta zona
destacan las Sierras de los Huicholes y los Guajolotes. i

Provincia Sierra Madre del Sur

En ella se encuentran las porciones sur y oeste del Estado.
Presenta una gran diversidad de vegetacién pero se pueden considerar como
representativa la selva baja caducifolia, bosques de encino y pino-encino y
una pequefia drea de agricultura de riego.

La elevacion principal en el Estado, es el Volcan de Colima con
3,800 metros sobre el nivel del mar. Otras elevaciones de importancia son los
cerros de Huehuentén, Tequila, Cuyutidn de Garcia, ef Tigre, el Gordo y el de
Ameca, entre otros.{22)
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1.3.- Hidrografia.-

) Sefalar ta regién hidrogréfica que comprenda el 4rea; a saber en
Jalisco destacan por su importancia como por su ubicacién geogréfica las
regiones:

Lerma - Chapala - Santiago
Ameca
Costa de Jalisco y

Armeria Cohuayana

al Presas

En cuanto a presas sélo 3 representan el 41% de la captacién total del
Estado; Cajén de Pefia, Santa Rosa y Trigomil; de cualquier manera
anotar la presa o captacién mds importante que se localice en las
proximidades del 4rea.

b) Otros almacenamientos

Senalar los almacenamientos naturales de agua cercanos o que influyan
en el éarea, asl mismo los rlos y cauces con las temporalidades que
tengan; si son de todo el afo o si sélo en temporal corren.

Cabe puntualizar aqui sobre la precipitacién media anual en milimetros,
su distribucién anual y mensual y estadisticas sobre los .10 uitimos
afios, o los que se consigan; todo este tipo de estadisticas se obtienen
tanto de INEGI como de la S.A.R.H. y de la Comisién Naciona! del Agua
de la regién.

1.4.- Suelos.-

. Considerando la gran variedad de suelos, debido a la interaccién
entre la orografia y sus diferentes climas, conviene no soélo la clasificacién de
regosoles, faciozems, luvisoles, cambisoles, vertisoles, fluvisoles, planosoles vy
andosoles; sino ser mas explicito en origen ({residual o aluvial); su
profundidad, textura, uso actual, potencialidades.

1.5.- Geologia.-

Notificar a qué edad y periodo pertenece el 4rea en estudio, qué
tipo de rocas son las que le componen; por citar:
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Regién Ocotlan.

Geologia: El 4rea en estudio presenta rocas sedimentarias como
arenosas en una pequena porcién al norte de la ciudad, los
suelos aluviales se presentan en casi toda la superficie y
s6lo en una pequefia parte del oeste se localizan rocas
igneas correspondientes a basalto. Al oeste de la ciudad
se presentan algunas fracturas y una gran falla que se
extiende al contorno del Lago de Chapala.

{Tomado de Jalisco, Cuaderno de informacién para la Planeacién del INEGI,
pagina 410, parrafo 7).{19}

En algunos estudios como el de Jalisco 2000 elaborado por el
Fideicomiso Jalisco en coordinacién con el Instituto Tecnolégico de Estudios
Superiores de Monterrey, se le da mayor énfasis a la presencia de yacimientos
minerales y que se presentan en la definicién que tienen de provincias, asf
mismo anotan las minas y los bancos de materiales para extraccién de grava,
arena, rocas y zonas geotérmicas.

o

1.6.- Climatologia.-

Si bien, cualesquier clasificacion de clima que se elija es aceptable,
se recomienda utilizar el segundo sistema de clasificacién de Thornwarte, por
ser mdas explicito en los factores de temperatura, precipitacién anual y
variable; que considera para su denominacién teniéndose bien especificado el
célido, templado, semicalido, semitemplado y semiseco.

}.7.- Litoral.-

Sélo si se cuenta con éste en el area de estudio, deberd anotarse la
informacién sobre la plataforma especifica a que corresponda, su superficie,
extensién de mar territorial y zona econémica exclusiva con sus superficies y
recursos estuarinos {de estero o desembocaduras), y superficie de lagunas
costeras, preferentemente en hectareas estos Gitimos.(22)
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CAPITULO II

ASPECTOS ECOLOGICOS

Exposicién del anélisis de la interaccién de las actividades primaria y
secundaria con el medio ambiente, asi como el aprovechamiento que se hace
de los recursos naturales y de la manera en que se llevan a cabo.

Esto es, las implicaciones ecoldgicas que ellas tienen y/o su impacto
sobre el medio amblente

Se presentaran siguiendo el esquema de temas a desarrollar.

1.1.- Principal{es) Ecosistemal(s).-

Conviene consultar los trabajos de la Comisién de Ecologla, el nivei
estatal o nacional, dependera de la magnitud o ubicacidn del 4rea en cuestién,
con el fin de definir a qué regién biogeogréfica pertenece. Y de los datos que
arroje et estudio de campo ver en qué macroentorno se sitda.

Estos macroentornos estdn subdivididos de acuerdo a las
caracteristicas fisiograficas y biogeograficas que dan como resultado los
ecosistemas de mayor presencia.

Existen ademds varias fuentes de informacién que se irdn senalando
en su punto de ascendencia respectivo.

Las conclusiones y recomendaciones deben plantearse aqui con
fundamento a la legislacidn vigente y cubriendo los requisitos que exige la
Comisién Nacional de Ecologfa que es fa que tiene facultades de clausurar o
permitir 1a operacién de empresas de conformidad con sus especificaciones
establecidas.

n.2.- Explotaciéﬁ de recursos naturales.-
11.2.1.- Renovables.-
/1.2.1.1.- Fauna silvestre.
Ya que la fauna es tomada como un elemento fundamental para
mantener el funciecnamiento de los ecosistemas, ademéis de ser un indicador

de la calidad del ambiente, y reviste importancia recreativa, cuitural vy
cinegética, mencionar:

N U M E R O
(FAMILIAS/GENERO/ESPECIES/NATIVAS/ADOPTADAS)

ANFIBIOS
REPTILES
AVES
MAMIFEROS
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Especies en_explotacion

Actividad Cinegética

Calendario Cinegético

Fauna silvestre utilizada con fines comerciales
Mercado de mascotas {aves, mamiferos, reptiles)

Especies en peligro de extincién

ldentificar si se tienen especies amenazadas como:
Especies en peligro de extincién.
Especies vulnerables.
Especies raras.
Especies indeterminadas.

Consultar para este fin la "RED LIST OF THREATENED ANIMALS”
DE GLAND SWITZERLAND AND CAMBRIDGE U.K. 1990 de la Unién-
Internacional para fa Conservacién de Recursos Naturales (UICN).

11.2.1.2.- Flara silvestre.

A continuacién se presenta una clasificacién de los tipos de
vegetacién asi como las principales especies predominantes en cada una de
ellas, tomada de Rzedowski, Jo., "Catdlogo de los Herbarios Institucionales
Mexicanos"”, Sociedad Botanica de México, 1976; y de México, 14:3-21, con
el fin de que se cuente con modelo de clasificacién para expresar io que se
localice en el drea de estudio.

Vegetacion de dunas costeras: crece bajo la influencia de ta brisa
marina del Océano Pacifico y fas principales especies son: mezquite,
cascalote, majagua, jovero, manzanillo, zacate salado, pitaya de playa vy
agave.

Manglar: Comunidad arbérea que crece en las lagunas costeras o
esteros. Estd representado por mangle rojo, mangle negro, mangle blanco y
mangle botancillo.

Palmar: crece en fa planicie costera y su principal especie es la
llamada corozo.

Bosque tropical subcaducifolio: crece en las depresiones, canadas y
barrancas. Es tipificado por arboles corpulentos de mas de 15 m. de altura
como el capomo, gateado, copal, cedro rojo, habillo y caoba.

Bosque tropical caducifolio: a diferencia del anterior, los arboles
alcanzan como maximo los 15 m de altura y sus principales especies son:
pochota, oxote, cuachalate y tempisque.

Bosque espinoso: crece en los llanos o valles aluviales y estd
representado por: mezquite y guamuchil.
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Bosque de encino: presenta diferentes especies del género Quercus
y en Jalisco el de mayor superficie es el marabasco.

Bosque mesdfilo de montaria: ocupa las mismas cotas de altitud que
el bosque de pino-encino, pero en microambientes mas himedos, siendo muy
caracteristico el fresno.

o Bosque de pino: es caracteristico de las montaias de Jalisco y es
tipificado por varias especies de pino y encino.

Bosque de Oyamel: crece a grandes alturas, mds de 2,650 metros
sobre el nivel del mar (msnm}, y los rodales son formados por una sola
especie, el Abeto. Se encuentra cerca del Nevado de Colima, de la Sierra de
Manantlédn, la Sierra de Cacoma y la Sierra de Bolaiios.

Pinar de grandes altitudes: crece de ios 3,500 a 4,000 msnm y sélo
se encuentra en el Nevado y Volcédn de Colima: la Unica especie que crece es
la Pinus hartwegii.

Pdramo de altura o vegetacién alpina: se desarrolia por arriba de los
4,000 msnm y la vegetaciébn as herbécea con excepcién de dos arbustos
{Juniperus sabinoides y Berberis trifliata).

Pastizal: est4 localizado en la regibn de los Altos y estd
representado por el huizache chino {Acacia schaffneri).

Matorral xerdfilo: este tipo de vegetacidon es caracteristico de los
climas éaridos y semidridos y se encuentra tipificado por distintas especies de
nopales.

Bosque de Byroniana, Curatella y Crescentina: bosque compuesto
por &arboles achaparrados y tortuosos representados por el encino, jicaro,
nance y tachicén,

Especies en Explotacion

Mencionar con una clasificacién similar a la de fauna cuales son los
fines comerciales de la flora.

N U M E R O
(FAMILIAS/GENERO/ESPECIES/NATIVAS/ADOPTADAS)

FRUTOS
SILVESTRES
COMESTIBLES
MEDICINALES
LENA Y CARBON




Especies en peligro de extincién
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Existen pocos trabajos confiables sobre explotacién y censos
bioldgicos, en lo que a la flora del Estado de Jalisco se refiere. Sin embargo
se presenta informacidn de la Investigacién realizada por Vazquez - Garcla J.
A., et.al., "Fiora de la Reserva de la Bidsfera Sierra de Manantlan, Jalisco-
Colima, Universidad de Guadalajara, publicacién especial numero 1, £l Grullo,

Guadalajara, 1990.

Especies Vegetales Amenazadas de Extincién en el Estado de Jalisco.

Méxicoa ghiesbreghtiana
Rhipsalis baccifera
Pleuropetalum sprucel
Lycopodium taxifolium

Coussapoa purpusii
Cedrela sp.
Heliconia mooreana
Talauma mexicana

Abies religiosa var religiosa
Abies religiosa var emarginata
Calophyllum brasiliene
Cedrela odorata

Cedrela salvadorensis
Crescentia alata

Fraxinus uhdei

Pdocarpus reichei

Salix paradoxa

Sloanea terniflora

Swietenia humilis

Tabebuia rosea

Agrostis novogaliciana
Aquilegia skinneri
Arbutus occidentalis
Axonopus mexicanus

A. rosel

Brahea dulcis

Chusquea nelsonii
Costus pictus

Dahlia tenuicaulis
Episcia punctata
Gentiana calyculosa
Heuchera longipetala
M. olfersiana

Matudea trinervia
Phymosia rosea
Saurawia shrenbergi

T. Pavonia

Zamia pauciljuga

Zea mays ssp. parviglumis
Zygadenus verescens

Posiblemente
Posiblemente
Posiblemente
Posiblemente

En
En
En
En

En
En
En
En
En
En
En
En
En
En
En
En

Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
"Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie
Especie

peligro de
peligro de
peligro de
peligro de

categoria
categoria
categoria
categoria
categoria
categoria
categoria
categoria
categoria
categoria
categoria
categoria

rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara
rara

extinta
extinta
extinta
extinta

extincidn
extincidn
extincién
extincidn

de
de
de
de
de
de
de
de
de
de
de
de

vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
vulnerable
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A fin de que, de ser posible, se realice un andlisis histérico de las
especies que existian, investigar: cuéles han dejado de apreciarse; cuales ya
casi no se aprecian y cudles raramente se localizan en el &mbito en estudio,
mencionando ia fuente y modo de obtencién de la informacioén.

I.2.1.3.- Agroecologia

Se recomienda, para efectos de clasificacién, del agroecosistema,
consultar a Castafios. C. M. y De la Mora, J., "Evaluacién Agroecolédgica en
Jalisco" -Caso Maiz-, Coordinacién Genera! de Desarrolio Urbano y Rural,
1989. En este se presentan definidos por las condicionantes fisiograficas,
climéaticas y edéaficas, uso tradicional y otros factores demogréficos y sociales.

Si bien Jas caracterfsticas de los agroecosistemas dependen del tipo
de cultivo o especie ganadera, es aqui preferible referirse en términos
generales a la PROBLEMATICA DEL IMPACTO AMBIENTAL EN LA
EXPLOTACION AGROPECUARIA.

Aqui deben citarse:

Superficie total

Vocacidén agricola: riego, humedad, temporal, agostadero,
pastizales naturales.

Vocacidn extensiva: ganadera, forestal.

Vocacién semiextensiva: Improductiva.

Requerimientos de infraestructura complementaria para la
incorporacién de naves a la produccién.

11.2.1.3.- Factores limitantes del potencial agricola

a) Erosidn del suelo
{Contabilizar la superficie agricola dei 4rea asi)

CLASE NOMBRE DE LA CLASE SUP.| NO EROSIONABLE|{ SUP.
EROSION NO MANIFIESTA % TOTALES %
A Erosidén leve
A/B Erosién moderada
B/C EBrosidén severa
C Erosidn muy severa

b} Uso del Agua

Hablar de uso de agua enfocado principalmente a cuestiones
ecoldgicas, tipo de riego y sus implicaciones en desperdicio por infiltraciones
y evaporacién asf como e! deterioro de la infraestructura de riego si se tiene.

Enmarcar eficiencia de la operacion, sobre explotacién de mantos
fridticos y nivel de los mismos.
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1.2.1.4- Silvicultura y Ecologia

. Los principales problemas en la conservacién de la flora puede
sintetizarse en los siguientes conceptos o apartados:

'

Aumento de la poblacién e incremento de consumo.
Expansién de la agricultura.

Uso frecuente e indiscriminado del fuego.
Explotacién selectiva de especies utiles.
Sobrepastoreo extendido a bosques.

Contaminacién de rios y lagos.

Mineria y bancos de material.

Modificaciones def régimen hidrico y del clima.
Fabricacién de carbén.

Falta de legislacién real y constante basada en estudios
ecolégicos serios.

[

oLANMGOTRWN -
. i .

-

Concluir con recomendaciones de manejo técnico de la explotacion.

Extracciones sin exceder fos permisos concedidos, evitar el
clandestinaje.

Establecer medidas de proteccién de la regeneracién natural y
prevencién y control de incendios.

1.2.1.5.- Pesca y Ecologia

Mencionar tipos de explotacién pesquera; de agua duice o costera,
ya que la de alta mar no interactia por lo general con los ecosistemas o
citarla, si se considera en el andlisis, por su importancia econémica.

Hacer relacién de campos de agua dulce y los principales problemas
que enfrentan por contaminacién de rfos que descargan en ellos, por actividad
industrial, urbana, aguas arriba.

Amenazas de azolamiento provocados por deforestacién y erosién;
acumulacién de lirio, proliferacién de basura, falta de conciencia de
pobladores y visitantes, invasion de terrenos federales, contaminacién por
insumos agricolas (fertilizantes y pesticidas}.

Terminar con propuestas de saneamiento.
1.2.2.- No renovables
11.2.2.1.- Mineria y Ecologia

Ef impacto de la mineria en el medio ambiente es causado
principaimente por las explotaciones a cielo abierto, ya que modifica la
topografia, elimina el suelo y la cobertura vegetal, emite particulas de polvo a
la atmosfera con las explosiones provocadas con dinamita, propicia la erosion
por agentes naturales y la lixiviacién (filtracién) de sales que finalmente
terminan en los mantos fridticos o cuerpos de agua.

Deberdn citarse, de existir, las explotaciones de materiales no
metéalicos, que son los insumos principales para la industria de la
construccién.
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Citar a manera de conclusiones si es el caso, la preocupacién por
restablecer el ecosistema daifiado y evitar la contaminacion de afluentes.

11.2.2.2.- Energéticos y Ecologia

Citar si existen problemas por plantas generadoras de energia
eléctrica, por el tipo de combustible que utilizan, por los procesos de
combustién. .

Apuntar los indices de utilizacién de gas natural o lefa en su
defecto, mas nunca como un problema de contaminacién,

Investigar si se pudieran presentar escurrimientos o filtraciones (de
gasolina principalmente) que pudiesen contaminar el subsuelo, legando a los
mantos fridticos.

I.3.- Contaminacién
Nombrar las fuentes emisoras y su importancia principalmente:

Aire:
Vehiculos automotores.
Empresas altamente contaminantes.
Corredores industriales.
Combustibles (petréleo, gas, diesel, etc.)
Agua: .
Necesidades de consumo.
Agua entubada.
Drenaje. :
Plantas potabilizadoras y de tratamiento.
Capacidad total de operacién.
Deshechos sélidos:
De origen doméstico.
Industriales, distinguiendo los peligrosos
0 reactivos.

Mencionar porcentajes de organicos y existencia, o procesos de
tratamiento si existen.

Sistemas de recoleccidn de basura.
Disposicién final de estos residuos
Tiraderos a cielo abierto

En lotes baldios

Rellenos sanitarios

Plantas de recuperacidn.

A0 IO A I °

11.4.- Legislacién vigente

(Tratarlo en conclusiones).
Consultar la legislacién que sea aplicable a cada caso y citar tas
fuentes.
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CAPITULO Il
ASPECTOS DEMOGRAFICO Y SOCIAL
Introduccién

Antes de, o al inicio sefalar en lo particular, las responsabilidades
de la informacién sobre quiénes recaen, ademas de sus generales que den a
conocer sus capacidades y especialidades sobre el tema.

A continuacién y partiendo de fo macro, presentar informacién
general sobre superficie total, porcentaje que representa, poblacién, densidad
de poblacién, y relacion que guarda el &rea en estudio con las medias
municipal, estatal y nacional.

Traducir el crecimiento poblacional de la fecha, con la informacién
mas anterior que se tenga, por lo regular la informacién se consigue en el
ultimo censo general de poblacién y vivienda que corresponda a la fecha de
realizacién del estudio o al mas cercano. (21}

Se concluye esta crénica, con una comparativa, en la que se ubica,
de acuerdo a la superficie que abarca el drea en estudio con la que se cuenta
a nivel municipal, estatal o nacional; asimismo se indica c6émo se conforma el
conjunto del que forma parte el drea en estudio, por ejemplo: Jalisco esta
formado por 124 municipios, se anexa relacién; Zapopan se integra por 27
ejidos, se anexa relacion; Cuquio se conforma por 17 localidades, se anexa
relacién, etc. De igual manera, se informa sobre quién, de las partes que
componen ef total posee la mayor y menor tasa de crecimiento poblacional. 1

iil. 1.- Poblacién.

Resefiar la poblacién total de habitantes o de manera ascendente
area, municipio, estado, pais; diferenciando de ella, cuantos corresponden a
hombres y mujeres, asi como el porcentaje que representan respectivamente.

Acrecentar la explicacién con la grafica de la pirdmide poblacional
que sirva de ejemplo la correspondiente al estado de Jalisco; tomada de
INEG!, "X! CENSO GENERAL DE POBLACION Y VIVIENDA" 1990.

1 Se puede enriquecer la presentacién con el manejo de las graficas de
evolucién histérica poblacional y tasa de crecimiento poblacional.
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Esta nos muestra cémo la poblacién del Estado se manifiesta
predominantemente joven; mas de la tercera parte de la misma es menor de
15 afios {38.6%) y sélo el 4.8% tiene 65 afios 0 m4s. Esta caracteristica se
refleja en los 19 afios de edad, registrada como media en Jalisco, dato que
coincide con el de la Republica.

De la manera cé6mo se mostré la informacién, deberd realizarse la
del 4rea que proyecte en estudio ya que estos numeros al parecer sélo
curiosidades, nos dan pautas: mercantiles en cuanto a posibles compradores;
poblacién destino de los productos, disponibilidad de mano de obra en la
regién, jévenes o seforitas; por decir algunos y que se irdn complementando
al cruzarlas con la informacién de niveles de educacién y poblacién
econdmicamente activa y niveles de desempleo.

i11.1.1.- Natalidad y Mortalidad.

Investigar y anotar la tasa de crecimiento anual, el cual se haya
mantenido lo més constante, asigndndole un valor porcentual en relacién con
su inmediato superior representativo { Area vs Localidad; Localidad vs
Municipio; Municipio vs Estado y Estado vs Naciona! }. Detectar si este es
descendente y sefialar si la variacién es significativa, poco o grandemente
significativa.

~ La tasa de mortalidad, lamada también tasa bruta de Mortalidad, se
calcula en base al niumero de defunciones por cada 1000 habitantes en un
determinado afo.

Quien ofrece las estadisticas vélidas, es fa Secretaria de Salud y en
ellas manifiesta cuales son las principales causas de mortandad en una
determinada regidn; deberd marcarse cuales son las principales y englobarlas
en grupos de edades.
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La manera de presentacién, ademas de la resefa pueden ser en
tabla tomado de: INEGI; "XI Censo General de Poblacién y Vivienda". 1990 6
grafica tomado de: Secretaria de Salud "Mortalidad 1991". 1991 (péag. 58).

li1.1.2.- Esperanza de vida

Obtener los datos estadisticos sobre la esperanza de vida, tratando
de que el dato obtenido corresponda a lo mas cercano al 4rea si no se cuenta
con el dato concreto.

Deberéa establecerse diferenciacion por sexo y promediar.

111.1.3.- Migracién

informacién en la que se asienta, en porcentajes de fa poblacién
nativa, la no nativa del drea o regién, seqgun se trate. Anotar la tendencia por
cuénto tiempo se ha mantenido y el lugar de origen de los allegados.

Con base a lo anterior presenta la distribucién de la poblacién por
lugar de origen dando

Total |Nacidos en | Nacidos en | Nacidos en No
el Area otra &area otro pais }especificadé

Calcular para su anotacién el saldo migratorio neto, que se obtiene
de la resta de inmigrantes - emigrantes (S.M.N.}.

La tasa de migracién neta (T.M.N.) se obtiene con la férmula
siguiente: .

Saldo Migratorio Neto

{Poblacién de 5 afios y mds) - (Pobiacién Residente en otro paifs) + (NO
ESPECIFICADO) X 100

Por otra parte, cabe senalar que la poblacién femenina participa de
manera notable, en los movimientos migratorios, situacién que se anade con
la dindmica de los mercados laborales regionales, como una respuesta a éstos
e influyendo en ellos.

De esta manera la relacién de inmigrantes hombres por cada 100
inmigrantes mujeres, segun fugar de nacimiento, en México fue en 1990 de
un 77.8 en el Distrito Federal, hasta un 106.7 en Chiapas.




124

Por Jditimo debe sefialarse que determinar el porcentaje de la
poblacién que emigra hacia el extranjero representard un gran esfuerzo ya que
la informacién es muy escueta, no hay datos confiables y la misma naturaleza
de la migracién impide obtener resuitados precisos.

Il.2.- El Perfi} Socio-Demogréfico

A fin de hacer que la informacién sea lo mas cercana posible a la
realidad, se procuraré presentar:

Poblacién Econdémicamente Activa

Asentar la poblacién econdémicamente activa en el ano, el dato lo
mas reciente posible.

Procurar, presentarlo por intervalo de edades (5 afios) de la
poblacion de 12 afos y méas, ya que a ésta también se considera
econdmicamente activa.

Anotar a l!a poblacién econdmicamente inactiva, de ser posible,
siguiendo el pardmetro antes sefalado.

Manejar su distribucién o porcentaje con relacién a la poblacion
total.

Senalar cuales son las actividades u ocupaciones principales del
area y apuntar si ha descendido o incrementado la vocacién por esta
actividad.

Se puede mostrar gréficamente como se muestra en el cuestionario
de obtencidn de informacién.

Apuntar porcentualmente y debidamente diferenciado, a la
poblacién ocupada segtn su situacién laboral, como sigue:

- No especificado.

- Empleado u obrero.

- Patrén o empresario.

- Trabajador por su cuenta.
- Jornalero o peén.

- Trabajador eventual.

Acotar cudl es la distribucién sectorial de la poblacién activa de 12
afios y més bajo el siguiente concepto:

Sector primario: Agricultura, Ganaderia, Silvicultura, Caza y Pesca.
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Sector Secundario: Mineria, Extraccién de petréleo y gas, Industria
Manufacturera, Generacién de energia eléctrica y Construccién.

Sector Terciario: Comercio y Servicios.
No especificado:

IH.2.2. Educacion.

Sefalar porcentualmente de fa poblacién total el numero de
analfabetas, considerandose aqui a los mayores de 15 afios y mas que no han
obtenido ningun tipo de instruccién, de ser posible su distribucidn por sexo.

I11.2.3. Distribucién de la poblaci6n,

Diferenciar aqui qué porcentaje y numero de habitantes se ubican
en el medio rural y cual en el urbano.

Cabria anotar aqui que deberd sefialarse a partir de cuantos
habitantes por poblacién son considerados como rurales, ya que el Consejo
Nacional de Poblacién toma como éstos a los que tienen menos de 2,500
habitantes y hay, por decir en Jalisco jocalidades con 5 6 6,000 habitantes
con todas las caracteristicas del medio rural por su dispersién y carencia de
infraestructura de servicios.

I1.2.4. Estado Civil

Con el propésito de anotar y asl sefalar si la tendencia se ha
mantenido estable, obtener informacién de 30 afios a la fecha {por medio de
las causas), sobre el total de casados, cudntos de éstos por el civil y
religiosamente.

Por otra parte mencionar los porcentajes de solteros, casados,
personas con alguna relacién {(unién libre), casados sélo por la iglesia, sélo por
lo civil y por las dos leyes.

Los datos a obtener deberan ser de la poblacién de 12 afos y mas,
dado que en éreas rurales y menos frecuente en urbanas existen, o ya se dan
la relaciones a esta edad, obsérvese el porcentaje de mujeres solteras de 12
afos o mas y compare con la capital de la regién en estudio.

1i1.2.5. La Mujer

Como la participacién de la mujer en la poblacién econdmicamente
activa ha sostenido un crecimiento marcado en los Uitimos 20 afios con
diferencia a la tasa de crecimiento masculina, deberd observarse si esta
tendencia se ha presentado en el drea de estudio, presentando del total de la
poblacién econémicamente activa, cuéntos son hombres y cudntas mujeres y
manejar que porcentaje corresponde a esta Gltima.




Observar aqui el porcentaje de mujeres solteras de 12 afos y mas
asi como el porcentaje de analfabetas.

) Anotar agui mismo y comparativamente con regién, estado o
nacional la tasa ‘de participacién femenina en la actividad econémica,

igualmente sectorizada, de ser posible, como se manej6 anteriormente.

11.2.6. Minorias Etnicas.

) De existir alguna representacién étnica, sefalar sélo si cuenta con
informacién  confiable:

poblacién, descendencia, lengua,
alfabetismo y estado civil.

t.2.7. Religion.

Registrar, porcentualmente con refacion a fa poblacién total la

religion y de manera descendente, partiendo de la predominante: catélica,
protestante o evangelista, judia, otras, ninguna y no especiticada.

ill.3.- Indicadores del Bienestar Social.

De manera tradicional han sido considerados como indicadores del
bienestar social:

- La vivienda.

- La poblacién con acceso a educacién.

- El porcentaje de la poblacién ocupada, como
porcentaje de la poblacién total.
La alimentacién,

- La Salud.

Sin embargo, y adecuando los conceptos del Dr. Santiago Levy,
premio BANAMEX en Economia 1992, es necesario distinguir la pobreza
extrema de la pobreza moderada:

a) El concepto de pobreza extrema es absoluto. Los pobres criticos
son aquellos que tienen recursos tan bajos que viven en riego de desnutricién,
con elevada insalubridad y posibles deficiencias antropométricas.

b} El concepto de pobreza moderada es relativa, la gente que vive
en pobreza moderada es aquella que carece de una serie de satisfactores que
todos los mexicanos deben tener, dado el grado de desarrollo del pais y los
patrones culturales y politicos de la época.

La carencia de electricidad, de
agua potable y de educacién bdsica es, signo evidente de pobreza moderada.

ocupacioén,
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H1.3.1.- Alimentacidn

Obtener datos, manejéndoles porcentualmente sobre los hogares
que consumen:

ALIMENTO FRECUENCIA POR SEMANA

carne
leche
huevo
tortilla
pan

Compararla contra o frente a los datos estadisticos con que se
cuente.2

11§.3.2. Vivienda

Si la tasa de crecimiento muestra tendencia descendente,
igualmente el nimero de habitantes por vivienda deberd presentar esta misma
inclinacién.

Observarse si sucede en el drea de referencia.

Anotar o calcular con esta cifra los requerimientos de vivienda,
manejadndose como "déficit de viviendas y de nuevas viviendas".

Si se considera mdas vida util por vivienda de 15 anos, proyectar los
requerimientos de "nuevas viviendas, construccién y reemplazo y déficit de
viviendas”, para el periodo que cubra el proyecto.

Senalar, del total de viviendas en la zona de estudio cuéntas
cuentan con:

- Energia eléctrica.

- Drenaje.

- Excusado.

- Agua Potable.

- Numero de cuartos por vivienda.

- Tipo de material predominante en ia construccién: tabicén, adobe,
madera, otros.

2 El Xt Censo General de Poblacién y Vivienda no considera esta
informacién pero si aparece en el de 1980.
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111.3.3.- Nivel de Educacién.

Fijar cuantos maestros, alumnos, alumnos por maestro y escuelas
cuenta el area de estudio, determinando cuédntos del total son federales,
estatales, particulares o auténomas (control administrativo), sobre la anterior
determinacién indicar el nivel escolar que cubren: Preescolar, Primaria,
Capacitacion para el trabajo, Secundaria, Profesional Medio, Medio Superior
{Bachillerato), Normal, Licenciatura.

Con base en la poblacién total mayor de 6 afos indicar cuénta no
cubrié la instruccién Primaria en su total, cuanta ni siquiera la inicié, cuénta la
cubrié, cuanta tiene educacién Post-Primaria; de ser posible tratar de ubicarla
segun nivel escolar y porcentajes de aprovechamiento, desercién o retencién.

Se obtiene dividiendo los que aprobaron el curso sobre las
existencias a final de!l mismo. Debe considerarse también cudntos se
inscribieron al principio para que al dividir los que terminaron el curso sobre
los que ingresaron se obtenga el indice de retencién.

Manejar la informacién obtenida en los cuadros 11.2.2. del
cuestionario.

#11.3.4.- Ingresos
En relacién a los ingresos de ta poblacién econémicamente activa,
establecer porcentualmente cuédnta percibe salarios menores al minimo

aproximado al afo, qué porcentaje no recibié salarios y cuél recibié y cuantos
salarios superiores al minimo establecido en la regién.

111.3.4.1.- Establecimientos y personal ocupado, segin actividad econdmica.

Proporcionar informacién sobre la estructura productiva por sector
econémico. ;

Total de establecimientos industriales, comerciales y de servicios
por sector econémico proporcionando personal ocupado o cuanto personal
absorven,

Generacién de producto interno bruto y porcentaje con el que
participa en la regién.

Tendencia por sector,
Lugar que ocupa a nivel regional por actividad o sector.
Tipo de explotaciones.

Volumen de produccidn.
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.3.5. Salud.

] Anotar, sobre los servicios médicos con que se cuenta en la Regién,
quuén los maneja, las enfermedades mas frecuentes, higiene, tipo de las
Unidades Médicas y los Recursos Materiales con que cuentan.

Obtener la informacién sobre la distancia a la Unidad Médica més
cercana.

111.3.6. Servicios.

Acotar el acceso y la disponibilidad que se tiene a los servicios de
bienestar como son Agua Potable, Energia Eléctrica, Alumbrado Publico,
Drenaje, Vias de acceso, Mercados, Cementerios, Aseo Publico, Correo,
Teléfono, Telégrafo, Radio, Prensa, Transporte, Recreacién y Comercio.

Indicar cudles son las necesidades mas sentidas de servicios de la
poblacién base o regional.

Complementar con la informacién de Servicios, el cuadro resumen
que se presenta como l1.3.7. del cuestionario.
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il.4.- Proyecciones Sociodemograficos

Las variables sociodemogréficas juegan un papel importante en el
desarrollo integral de una regién. En este contexto, que se intentard llevar a
cabo andlisis de los aspectos poblacionales y socio-econémicos més
reelevantes.

il1.4.1.- Proyecciones demogréaficos.

o Las proyecciones sobre el crecimiento poblacional, proporciona una
vision general de la futura demanda de bienes y servicios que seran
requeridos por las nuevas generaciones.

Adem4s la dindmica demografica permite determinar la distribucién
por edades de la poblacién, con impacto en factores tales como educacién,
vivienda, ingreso y nuevos empleos.

Diferentes Metodologias

El Centro Latinoamericano de Demografifa utiliza para efectuar sus
proyecciones poblacionales el método de componentes. En primer fugar
determina la poblacién hasta 1990, basindose en una conciliacién de fa
informacién de los censos realizados entre 1950 y 1980 y los preliminares del
censo de 1990.

Los supuestos en que se sustenta la proyecciéon de las variables
son:

a) El descenso de la mortalidad aminora en la medida que alcanzan valores
méas altos de la esperanza de vida al nacer, de acuerdo con lo
observado en los paises desarrollados.

b} La fecundidad continla en descenso hasta alcanzar la tasa de
reemplazo alrededor del afio 2015 y la tasa neta de inmigracién
internacional practicamente se mantiene constante.

En tanto el INEGI en base a los censos de 1980 y anteriores, realiza
diversas proyecciones para la Republica Mexicana y al Estado de Jalisco,
utilizando también el método de componentes, aungue sin contemplar los
datos del censo de 1990.

Se puede apuntar que antes de conocerse los datos del censo de
1990, se lieg6 incluso a aseverar que fa poblacién de la zona metropolitana de
Guadalajara se habria duplicado en los dltimos diez afios. El m&s convincente
de los argumentos que explican tan altas expectativas, proviene de los
resultados del censo de 1980, el que para algunos investigadores presenta
inclinaciones de evidente sobrestimacién.

Los datos proporcionados por el censo de 1990 muestran que el
crecimiento natural entre 1980 y 1990, es congruente con la tendencia a la
baja, observada hacia décadas; producto de la reduccién en los indices de
natalidad y en la concientizacién de la poblacién respecto a la conveniencia de
limitar el nimero de hijos.
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) En definitiva se estima que la tasa de crecimiento natural debe
ubicarse en niveles cercanos al 2% anual.

Ahora bien, las proyecciones mas confiables son las realizadas por
el Profr. e Investigador Salvador Carrillo Regalado del instituto de Estudios
Econdmicos y Regionales (INESER) de ta Universidad de Guadalajara que se
encuentran en las memorias del Congreso Nacional de Geograffa y Estadistica
"Valentin Gdmez Farias” de 1991,

Su trabajo parte de los "Resultados preliminares del censo de
poblacién y vivienda de 1990" y para su efaboracidén recurre al método de
componentes (fecundidad, mortalidad y migracién).

Por decir, para obtener la poblacién total de la zona metropolitana
de Guadalajara, que comprende los municipios de Tlaquepaque, Tonald y
Zapopan se trabaja bajo los siguientes supuestos:

1) La poblacién del municipio de Guadalajara continuard practicamente
estable, con aplicacién de la misma tasa de poblacién 1980-1990 para
predecir la poblacién hasta el afio 2005.

2) El problema, radica en distribuir la poblacién en el resto de los
municipios circundantes a la zona metropolitana de Guadalajara hasta el
ano 2005, sin embargo, se procede a investigar en qué proporcién
participan los citados municipios poblacionalmente y de ésta forma se
distribuyen, ajustdndose mediante minimos cuadrados.

En cualquier caso aquf se busca predecir la forma de crecer de ja
zona metropolitana de Guadalajara; més de ninguna manera hacia dénde
crecera.

Estas proyecciones ponen de manifiesto que la zona metropolitana
de Guadalajara continuard concentrando la mayor poblacién del Estado.

A lo anterior se debe adicionar el fenémeno de conurbacién de los
municipios adyacentes. Esto quiere decir que todos los municipios de
alrededor, tenderan a formar parte importante de la zona metropolitana de
Guadalajara como ya sucede con los municipios de Ixtlahuacdn de los
Membrilios, Juanacatiédn, El Salto y Tiajomulico de Zdhiga; que forman parte
importante del entorno econémico de dicha zona.

QObviamente, esto reperciutird en los niveles de empleo, la
educacién, la vivienda y los servicios.

Mientras que la dindmica demogréfica tienda a incrementar la
poblacién con una estructura de edades comprendidas entre los 15 y los 64
afios, resultard una mayor formaciéon de familias que a su vez tendran
repercusién directa sobre la dindmica de vivienda, servicios, empleos, etc.

Para efectos del proyecto se puede recurrir a las estadisticas y
manejar con precaucién las mds representativas o allegadas a la regién en
estudio.
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1.4.2. Proyecciones Sociales
De la dindmica social del desarrolio integral se deberé destacar:

a) En funcién de fa dindmica demografica, mostrar la poblacion por
intervalo de edades y en base a ésta el crecimiento estimado de las
poblaciones econémicamente activas e inactiva para el periodo de 10
anos, considerando a la poblacién de 12 a 60 ahos.

b}) La demanda futura de casas-habitacién dada entre otras variables, en
funcién del ingreso, de la distribucion por edades, de la edad promedio
de matrimonio, del movimiento migratorio, asf como de la demanda
insatisfecha acumuiada.

c) Evolucién del ingreso real de la poblacién; se obtiene el ingreso real o
producto interno bruto per cépita al dividir el producto interno bruto
entre la poblacién total, obtener los datos regionales para calcular el
especifico, observando los porcentajes de variaciéon anual; calcular la
evolucién en el periodo de duracién del proyecto.

Conclusiones

Comentar o resumir los datos especificos mis importantes vy
reelevantes detectados:

Poblacion

Total
Su relacién con el municipio, estado, nacién.
Hombres y mujeres.
Rango de edad mads representativo.
Esperanza de vida.
Migracién y principales lugares de destino.
Puntos de concentracién urbana mds poblados.
Emigracién y lugares de origen.
Poblacién econémicamente activa.
Porcentajes.
Principal ocupacién.
El papel de la mujer.
Salarios o ingresos.
Niveles de educacién.

Nivel de desarrollo
Mayor y menor grado de desarrolio relativo encontrado.

Proyecciones.
Citar lo reelevante.
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CAPITULO IV

ASPECTOS ECONOMICOS
Conocer el proceso productivo, detalladamente (verificar que sea el
adecuado), si existen diferentes fases o lineas de produccion; e! proceso de
cada una de ellas, la tecnologia empleada en el proceso; como la patents,
previsién, su registro, derechos de explotacidn; y la asistencia técnica que
utilizan.
NOMBRE DEL PROYECTO.-

Identificar el proyecto por su nombre genérico.

OBJETIVOS.-

Enunciar los principales objetivos que se pretenden alcanzar con el
proyecto. .

IV.1.- Antecedentes y descripcién del proyecto

Se deberd indicar:

- Co6mo se identificé la idea productiva.

- Si corresponde a una demanda o necesidad del grupo.

- Cudl ha sido el proceso de validacién organizativa en el grupo.

- Asi mismo deberd describir de manera puntual en qué consiste el proyecto,
sus caracteristicas generales y la rama productiva en que se desarroliara.(37)

Metas a lograr.
Enumerar los principales logros econémicos y. sociales que se
tendran con la operacién del proyecto.

IV.2.- Organizacién y administracién del proyecto.

Antecedentes.

Giro de la empresa segun constitucién y real, fecha de constitucién
{identificando el registro) duracién e inicio de actividades de fa empresa a fin
de conocer la experiencia en el ramo.

El capital social inicial, asi como sus modificaciones importantes.

Céamara a la que pertenece, registro federal de causantes (recabar
copia de estos registros).
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Direccién.
Deberan anotarse:

La conformacién del capital social inicial y sus cambios, también las
modificaciones significativas de:

La constitucién original, a el giro, a las facultades, aumento de
capitales, variaciones del tipo de sociedad, cambio de accionistas o socios
fundadores; nombre, edad, nacionalidad, experiencia del consejo
administrativo y de las personas a quiénes estd a cargo la direccién de la
empresa, sus facultades y la antigiedad dentro de la empresa y similares.

Organigrama de la empresa, con una relacién de los principales
funcionarios analizando su puesto y experiencia.

Grupo econémico.

Aqui se anotan las Empresas que forman el grupo econémico, con
el "Conocimiento de la actividad de cada una”, asi como la relacién comercial
interempresa; antecedentes y situacién actual {(constitucién, objeto, capital,
social, dirigentes, personas que controlan el capitatl, etc.)

Organizacion.

Sefialar cuantas personas constituyen o conforman la sociedad del
proyecto, anexando relacién sin nombres, escolaridad e ingresos de cada uno.

Exponer brevemente el objeto principal social de la organizacién.
Indicar la principal actividad econémica actual de los socios.

Mencionar el tiempo y experiencia de los socios en la actividad
propuesta.

Anunciar si en la organizacién se cuenta con persona con liderazgo
en la actividad productiva y en caso afirmativo su nombre y experiencia.

Denotar el grado maximo de estudios promedio de la mayoria de los
socios.

Manifestar la percepcién promedio en el ultimo afio de la mayoria de
los socios.

Designar graficamente el organigrama propuesto para el proyecto,
indicando los puestos operativos y administrativos.

SE DEBE SOPORTAR CON:
- COPIA DE LA ESCRITURA CONSTITUIDA O ACTA DE MATRIMONIO O

MOVIMIENTO EN CASO DE PERSONA FISICA.
- COPIA DE ESCRITURA DE OTORGAMIENTO DE PODERES.
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- COPIA DE ESCRITURA O ACTA DE MODIFICACION A LOS
ESTATUTOS DE LA SOCIEDAD.

- COPIA DE LOS DOCUMENTOS QUE AMPARAN LOS INMUEBLES
PRESENTADOS EN GARANTIA.

- COPIA DE REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES.

- COPIA DE REGISTRO DE LA CAMARA A LA QUE CORRESPONDA.

- o O INDICAR QUE LA DOCUMENTACION ESTA EN TRAMITE.

{40)(15)

EN EMPRESAS OPERANDO:

SI ES PERSONA FISICA

Mencionar el Consejo de Administracién y Organograma estructural,
as{ como los apoyos administrativos y técnicos cuando sean servicios:

NOMBRE PUESTO
ADMINISTRADOR GENERAL
PRESIDENTE DEL CONSEJO
SECRETARIO DEL CONSEJO
TESORERO DEL CONSEJO

PRINCIPALES DIRECTIVOS

NOMBRE PUESTO EXPERIENCIA

SI ES PERSONA MORAL
EMPRESAS DEL GRUPO

NOMBRE PRINCIPAL ACTIVIDAD

PARA PROYECTOS NUEVOS:

Se deberd formular propuestas de organigrama estructural y de
funciones, gue contenga por puesto operativo sugerido, el perfil que deberén
cubrir cada uno y el numero requerido para cada plaza.

{(15)
IV.3.- Mercado del producto.
IV.3.1.- Producto/Servicio.

Mencionar el buen objeto del proyecto y cémo se conoce en el
mercado.
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) De tratarse de proyecto constructivo, citar ios servicios que
proporcionara.

Antecedentes y perspectivas del sector donde se ubique al
proyecto, recabando la mayor informacién posibles sobre la evolucién hasta el
momento y las expectativas de desarrollo.

(48)

1V.3.2.- Descripcién.

o Explicar con precisibn las caracteristicas que definan e
individualicen con exactitud los bienes y servicios {que sea féacil de entender).

Ejemplo: El tipo de empague, contenido y consistencia.
El wuso generalizado o aplicacidn que se da al
producto o servicio.

También se deberd informar quiénes y cé6mo {o usan, marcas de los
productos en el mercado, calidad y presentacién, (conseguir de ser posible,
fotografias y folletos).

1V.3.3.- Productos o servicios sustitutos/sucedineos.

En caso de existir productos o servicios con el mismo fin,
mencionar cuales son y en gue podrian influir en el proyecto, anotar asi
mismo su posicion en el mercado y porcentaje que ocupa ante sus
competidores, nombres, y sus principales competidores.

Sefialar si el producto o servicio estd sujeto a ciclos de venta y
marcar esos periodos.

1V.3.4.- Area de influencia del proyecto.

Sefialar el 4mbito geogréfico que cubrird el producto y/o servicio,
destacando los limites de las ciudades o poblaciones principales donde se
proporcionardn los servicios o se venderan los productos.

fV.3.5.- Destino de la produccién/Comercializacién.

Ser muy precisos en el sistema de comercializar sus productos o
servicios, o sea el sistema de relacionar la produccién con el consumidor,
descartar el esquema organizativo para distribuir sus bienes o servicios
"Canales de distribuciéon y venta de sus productos” si es al consumidor, al
detallista, al mayorista sin intermediarios.

De manera sencilla, estimar en porcentaje hacia que mercado se
dirige el proyecto.
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IV.3.6.- Compradores principales.

Anotar el nombre de las personas fisicas o morales identificadas
como compradores principales o clientes cautivos y comprometidos con el
proyecto, o bien los mercados o plazas principales donde se venderd el
producto, la distancia al proyecto, precio unitario y cantidad.

La manera de documentarles, plazos, etc., se deberd considerar si
son articulos o servicios de primera necesidad, de lujo, de temporada, o existe
influencia de moda.

IV.3.7.- Demanda anual para el proyecto.

Anotar la cantidad y precio final unitario {sin incluir .V.A., en su
caso) de bienes y servicios que el proyecto pueda vender anualmente, segun
estimaciones y sondeos realizados en el dmbito de mercado donde se
comercializaran.

Anexar documentos que demuestren svidencias y elementos para
cumplir con sus prondsticos de venta {cartas de intencién o pedidos en firme).
En proyectos donde se estimen proyecciones de venta, éstas deberdn estar
fundamentadas y soportadas de acuerdo a fo anterior.

IV.3.8.- Principales oferentes.

Las empresas o productos que operan en el drea de influencia,
mencionar {as distancias a los que se encuentran, el precio del producto o
servicio con que compite y la cantidad anual que ofrecen.

IV.3.9.- Ventas histéricas.

Si la empresa estd operando, reportar los tres ultimos afios,
volimen y ventas, identificar quiénes son sus principales clientes, si estan
diversificados o si una porcidn importante de las ventas estd destinada a un
grupo pequefio de clientela, si son clientes cautivos, si existen clientes de
exportacién, basicamente a qué paises, qué tan cerca ests la empresa de sus
principales clientes y las repercusiones, plazo de ventas que otorga a sus
clientes y qué porcentaje de éstas son con crédito {comparar esto con sus
anotaciones de clientes).

IV.3.10.- Ventajas y desventajas del mercado para el proyecto.
PARA EMPRESAS OPERANDO:

Del anadlisis de oferta y demanda, definir las ventajas y desventajas
de penetraciéon en el mercado del proyecto.

En caso de proyectos y con fines financieros, la banca requiere
contar con un ESTUDIO DE MERCADO elaborado por un consultor reconocido
que determine entre varias cosas "lLa capacidad instalada" que existe en los
actuales productores, "Comportamiento de fa oferta”, "Precios” que se
manejan en el mercado "Comercializacién de los Productos”, etc.(47)
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V.4.- Abasto de materia prima/lnsumos.
IV.4.1.- Disponibilidad.

Conocer los principales proveedores y la clase de normas o materia
prima que proporcionan; tipos y nombre comerciales; si se utilizan materiales
de importacién, en qué porcentaje es materia prima nacional {(grado de
integracién); si son de importacién los permisos que requiere y cémo se
introducen al pafs; la facilidad o dificultad para conseguir los insumos; plazos
gque otorgan los proveedores y el tiempo de experiencia con ellos; problemas
de abastecimiento y los medios para hacer llegar la materia e insumos a sus
almacenes; si su precio estd sujeto a controles oficiales o se basan a las
presiones de oferta y demanda.

IV.4.2.- Requerimientos.
Volumenes anuales necesarios segun programa de produccion.
Cantidad disponible para el proyecto.
lLa politica de inventarios (comparar esto con la rotacién de
inventarios), cudnto tiempo le permiten seguir operando sin reabastecerse {en

funcién del volimen y la diversidad).

Si sus fuentes estan cerca de la planta y si tiene aiternativas en
caso de que sus proveedores no le puedan surtir.

Precios actuales que rigen en el mercado y que se pagaran por las
materias primas en condiciones normaies (sin incluir [.V.A. en su caso). ( 1)

IV.5.- Aspectos Técnicos.
IV.5.1.- Localizacién.

Describir el lugar geografico donde estd, o serd localizado el
proyecto, anexando el croquis respectivo; y quién es el propietario del {(os)
terreno (s}; construccién (es) donde se ubica el proyecto o empresa.

Iv.5.2.- Caracteristicas de la region.

Cercanfa a fas materias primas y mercados de consumo.

Enunciar las principales caracteristicas tales como clima, vias de
comunicacién y servicios, infraestructura, aspectos socio-econémicos, etc.,
gue imperan en la regién, relaciondndolos con la repercusién técnica o
influencia técnica que tendran sobre el proyecto.

{V.5.3.- Disponibilidad de infraestructura y servicios.

Citar la calidad de los caminos existentes en la zona, los servicios
urbanos y demas infraestructura de apoyo que requiere y/o apoya al proyecto.
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iV.5.4.- Capacidad instalada.

Analizar detalladamente y por linea de productos (porcentaje de
participacién de cada linea) la capacidad de produccién tedrica, de acuerdo al
tamario de la planta, la maquinaria, sus instalaciones.

Determinar en su caso cuellos de botella.

Especificar el tamafio de la empresa en volumen de producto
terminado o procesado por turno de ocho horas al afio o bien la capacidad

que se tenga para prestar un servicio determinado en el perfodo antes
sefialado.

IV.5.5.- Ritmos de utilizacién.

Senalar cudntos meses se trabaja al afio; dias por mes y turnos en
Su caso.

Estacionalidad de sus materias primas y en sus ventas.

IV.5.6.- Capacidad utilizada.

Constatar en visita el parcentaje de la capacidad real aprovechada y
sus comentarios al caso.

Sefialar en forma concreta las bases para el célculo de la capacidad
como tipo de productos (lineas de producci6n), ciudades, estacionalidades,
precios, costo, etc.

PRODUCTOS CAPACIDAD PRODUCCION % UTILIZACION
INSTALADA produccidn
unidades * unidades capac. instal
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* COSTOS O CAPACIDAD PRODUCCION ¥ UTILIZACION
INSTALADA produccidn
- PRODUCTOS unidades * unidades capac. instal

IV.5.7.- Proceso productivo.

Conocer el proceso productivo detalladamente (verificar que sea el
adecuado). -

Si existen diferentes fases o lineas de produccién, el proceso de
cada una de ellas.

La tecnologia empleada en el proceso, la asistencia tecnoldgica que
utilizan. :

Senalar las actividades bdsicas para llevar a cabo el proceso
productivo destacando las fases principales.

Anexar diagrama de bloques con rendimiento.

IV.5.8.- Programa de produccién mensual y anual.

Con base en el programa de capacitacién productiva o curva de
aprendizaje, el programa mensual de produccién y anual durante la
perspectiva del proyecto.

IV.5.9.- Necesidades y descripcién del equipamiento.

Definir fa cantidad de equipo para la produccién o servicios,
haciendo una descripcibn general de cada uno de ellos (con una y
explicaciénl).

a) Equipo principal y compiementario:
Definir fa cantidad y calidad de equipo de uso directo e indirecto que se
requiere para el proceso de produccién o servicio por adquirir.
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b) Equipo de transporte:
Sefalar las unidades de transporte requeridas.

c) Mobiliario:

Anotar el mobiliario que requiere la empresa para su funcionamiento, asf
como otros equipos.

IV.5.10.- Obra civil.

Calcular o anotar el nimero de metros cuadrados por érea y el tipo
de construccién requerida para las actividades de la empresa o servicio
{bodegas, talleres, naves, oficinas, etc.)

Presupuesto incluyendo [.V.A.

Anexar croquis a escalas prefiminares.

IV.5.11.- Necesidades anuales de mano de obra y administracién.

Especificar el nidmero de trabajadores anuales requeridos para cada
una de las éreas del proyecto.

Totalizar de forma separada los eventuales, los fijos vy
administrativos. :

IV.5.12.- Necesidades anuales de servicios.

Cantidades y costos de servicios en caso de requerirse, tales como:
agua, energia eléctrica, mantenimiento, seguros, combustible, etc.

IV.5.13.- Tiempo de construccidn y ejecucion {(en meses).

Numero de meses en que se constituird o adaptard la empresa,
considerando el tiempo que se invertira en:

- Gestiones legales {constitucién, permisos, etc.)
- En la construccién y/o acondicionamiento de la obra civil.
- En la adquisicién y montaje de equipo.
- En la compra de ganado, insumo, materia prima, etc.
_- Pruebas. :
- Contrataciones.
- Capacitacién.

Y demas pasos necesarios para empezar a funcionar.

Anexar cronograma.
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1V.5.14.- Impacto ecolégico.

) ldentificar los principales contaminantes durante tas actividades de
ejecucién y puesta en marcha {tales como acondicionamiento del terreno, la
construccidn, etc.) y la operacién {erosiones sélidas, l{quidas o gaseosas).

Mencionar cudl seria el principal elemento del medio ambiente
afectable (suelo, aire, agua, flora y fauna).

V.5.15.- Medidas de control y prevencion.

Con base en el tipo de contaminantes identificados, mencionar las
medidas que se tomardn para contrarrestar los efectos, de conformidad al
dictamen emitido por la SEDESOL al respecto.

IV.6.- Nivel Tecnolégico e Infraestructura Productiva.

Establecer las principales actividades y produccién de los socios;
marcar el tipo de posesidn que se tiene sobre los terrenos y el uso y destino
que a la misma se ha dado.

Hablar sobre la intensidad del uso del suelo y su uso actual.

Identificar el tipo de insumos que tradicionalmente se han utilizado y
el lugar de adquisicién y en cudntos cultivos.

Definir el grado de mecanizacién de las Unidades de Produccidn.

Dar a conocer los destinos y condiciones de comercializacién de sus
cosechas, los medios de transporte y de almacenamiento utilizados.

Establecer cudl ha sido su situacién crediticia y de seguro durante
{os uitimos afos.

Conocer qué apoyos han obtenido, de qué especie o tipo y cudles
Instituciones los han beneficiado.

Conocer sus inventarios pecuarios, forestales, de forestales
maderables y de productos de recoleccion.

Informar sobre la utilizacién de mano de obra:

Si la paga.

Si utiliza la familiar.

Sf combina ambas, en qué porcentaje.

Y la inversién gue este concepto representa.

Realizar un inventario de Maquinaria y Equipo a fin de detectar tanto
la utilizacién de esta herramienta, si representa una erogacién por renta, el
estado fisico actual de la que cuenta y cudl es la que requiere adquirir o
reponer.
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) En los mismos términos presentar la correspondiente a las
instalaciones.

Escuetamente hablar sobre los objetivos que motivaron se diera la
organizacion o bajo fos que se cubre para tratar de iniciarla.

Mencionar los principales problemas que tienen para el desarrolio de
las actividades productivas; si son de produccién, de comercializacién o de
qué tipo.
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CAPITULO V

ASPECTOS FINANCIEROS
a) Antecedentes.

Se debe explicar brevemente los antecedentes y aspectos importantes
de la empresa, practicamente un resumen de la informacién cualitativa.

Hablar sobre los puntos claves del negocio o servicio o los 7 puntos de
la calidad:
- Mano de obra
- Materia prima
- Mercado
- Administracién
- Direccién
- Maquinaria e instalaciones
, - Capital
(2)
b} Resumen de inversiones y cronograma.

Especificar en nuevos pesos el costo que tendréd cada rubro, sefialados
en fijos y diferidos. En caso de existir otros, especificar cudles y su
costo.

Toda la maquinaria y el equipo, cotizados de preferencia hasta el tugar
del proyecto, incluyendo [.V.A,

Anotar los activos existentes.

Desglosar las necesidades y costo de capacitacién y asistencia técnica
para la ejecucién y puesta en marcha.

Establecer un cronograma que nos permita asegurar la disponibilidad de
efectivo, para hacer frente a las obligaciones de la empresa conforme
éstas vayan venciendo, deberd formularse en base al "Estado de
generacién de fondos" que por otra parte proporciona los medios
convenientes para la identificacién y anélisis de las necesidades de
financiamiento de la empresa, sin embargo se recomienda establecer las
necesidades de financiamiento sobre una base mensual, tanto para
maximizar fa utilizacién del crédito, como para programar de una
manera mas exacta sus requerimientos de crédito y el cumplimiento de
sus obligaciones. {31)

c/ Capital de trabajo.

Sefialar el tiempo {en dias} en que el proyecto comenzard a obtener
ingresos suficientes, para cubrir los gastos y costos de produccién; por
lo cual se deben considerar el tiempo necesario para obtener los
primeros lotes de produccién o servicio, del traslado del producto a los
centros de consumos {(en su caso), los dfas transcurridos para las
primeras ventas, el plazo de las cantidades dadas a crédito, asi como el
tiempo necesario en efectuar promocién del producto o servicio.
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Si el proyecto requiriera de inventarios fijos de materias primas,
insumos y/o productos terminados con el objeto de operar
eficientemente (STOCK], cuantificar las cantidades necesarias y estimar
su valor a pecio de adquisicidn y a costo de produccién en el caso de
terminados {incluir {.V.A.).{45)

. V.1.- Estructura financiera y destino de los recursos.

Se debe tener identificado plena y claramente a qué se va a destinar
el o los financiamientos, no exclusivamente de los especificos, sino en todos
los casos, hasta el punto de estar convencidos y nos imaginemos cémo va a
operar el proyecto.

No existen las lineas de crédito sin identificar el destino del
financiamiento y es bueno imaginar el impacto de los créditos en los estados
financieros.

Del total de las inversiones fijas y diferidas.

Del capital de trabajo y de la suma de ambos (total) especificar
cudnto serd aportado por los socios. {46)

Analizar la fuente de recursos:
Cuanto por la aportacién de socios.
Cudnto por Bancos de Desarrollo u otros.
- si se pretende redescontar con algun fondo.
- si el capital de riesgo serd aportado por fondos como el de
solidaridad.

En los dos casos anteriores considerar el Dictamen del &rea de
crédito especializada. .

Se debera presentar tanto en nuevos pesos como el porcentaje que
representa cada rubro. {28}

V.2.- Descripcién y célculo de la aportacién de los sacios.

Anotar en qué consisten las aportaciones de los socios, cuél es su
valor y la forma en que se lleg6 a éste. Incluir avalio en su caso.{42)

V.3.- ingresos por ventas del proyecto (Nuevos pesos N$)

Se obtiene al multiplicar la cantidad por vender del o los diferentes
productos 0O servicios, por su precio unitario.

En caso de exportaciones, separar &éstas, de las
ventas nacionales.
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V.4.- Costos y gastos totales (Nuevos paesos N$)

Estimar los costos anuales en materia prima, mano de obra fija y
eventual, servicios (agua y energia eléctrica) mantenimiento, combustibles,
insumos diversos y los gastos de administracién (sueldos y salarios, gastos de
oficina, etc.), necesarios para producir las cantidades estimadas en el cuadro
anterior, separadndolas en costos fijos y variables, los célculos deben ser de
acuerdo a los precios que corren en la zona o localidad sin LLV. A,

Anexar las bases de célculo.

V.5.- Costos, depreciaciones y amortizaciones anuales.

Calcular las depreciaciones de cada uno de los activos fijos,
multiplicando el valor original por la tasa anual, dando como resultado el cargo
anual.

La utilidad es igual al nimero de afios (m} que dura el activo.
El valor residual es la depreciacidn faltante.

Para el célculo de las amortizaciones de la inversién diferida, se
harédn en base al horizonte del proyecto.

V.6.- Gastos financieros (Nuevos pesos N$)

En caso de crédito, anotar en cuantos periodos anuales se pagara el
crédito, especificando cudl serd el saldo en cada uno de ellos, los intereses
(sobre el saldo pendiente de pagar, y las amortizaciones a efectuar en cada
periodo, los cuales pueden ser iguales, gue al sumarse con los intereses dard
la columna de pago total.

~Ei saldo nuevo de cada perfodo se obtendrd restando Ia
amortizacion, al saldo anterior. -

Anexar las condiciones a! crédito:
- tasa de interés

- plazo

- monto

- garantias, etc.

- incluyendo los pasivos actuales.

V.7.- Bgneﬁcios financieros.

El estado de resultados, también conocido como estado de pérdidas
y ganancias, complementa la informacién que proporciona el estado de
situacién financiera; a diferencia de este ultimo, el estado de resuitados
describe la operacién de una empresa a lo largo de un periodo determinado,
por lo general de un afio, razén por la cual generaimente se le clasifica como
uno de los estados financieros dindmicos.
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El andlisis de este documento financiero permite conocer qué
factores han influido en el resultado final de un negocio, ya que muestra en
detalle la forma en que se ha generado la utilidad en el ejercicio; el estado de
situacién financiera, su complemento, sélo nos muestra el monto total de las
utilidades obtenidas al final del ejercicio.

La interpretacién del estado de resultados exige que todos sus
elementos estén debidamente ordenados y clasificados, por lo que es usual
que su andlisis se divida en dos partes principales: la primera de ellas se
refiere a los elementos que forman parte de las operaciones de compraventa
de mercancias o bienes que quedan incorporados en el producto o servicio
final hasta determinar la utilidad bruta; esto es la diferencia entre el costo de
los producido y el monto de las ventas. La segunda parte del analisis, o de su
lectura, se refiere a los gastos de operacién del negocio, es decir aquellos que
no estan materialmente implicitos en el producto pero que corresponden a la
actividad principal de la empresa, como son ios sueldos y salarios, la renta del
local, los gastos de mantenimiento y de oficina, entre otros, para finalmente
obtener la utilidad o la pérdida liquida del ejercicio. En los casos en que se
presenten gastos y productos financieros, en primer término debe anotarse el
mayor de ambos conceptos y, de esta forma, facilitar su resta para
determinar, segun sea el caso, la utilidad o la pérdida financiera.

V.8.- Flujo de efectivo.

al Flujo de caja de la empresa.

Sefialar por un plazo de 10 afios (o lo qué cubra el financiamiento) el
monto de los distintos conceptos que componen las entradas y salidas
del proyecto a fin de poder determinar con toda claridad mediante el
saldo de los antes senalado el flujo de caja del proyecto e indicado el
programa de reparto de dividendo y pagos si se trabaja con empresas
de solidaridad.

b) Flujo neto de efectivo.

Sin lugar a dudas, la proyeccién del flujo de efectivo es la herramienta
financiera de mayor utilidad; para cualquier tipo de negocio la
estimacién oportuna de sus ingresos y de sus egresos simplemente
puede significar la diferencia entre el éxito y el fracaso, entre crecer y
permanecer estancado.

Ei flujo de efectivo satisface las siguientes necesidades que podriamos
clasificar como prioritarias:

1. Mostrar la cantidad de efectivo que habra de requerir su negocio
en un periodo de tiempo determinado;

2. Indicar el momento en que habri de necesitarse esa cantidad de
efectivo;
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3. Hacerle ver el momento en que habrd de buscar nuevas
aportaciones de capital por parte de los socios inversionistas def
negocio, o bien solicitar financiamiento de su banco y de sus
proveedores.

4. Y, por ditimo, cudndo y de dénde habré de venir ese efectivo.

{50}

La proyeccién del flujo de efectivo tiene el sentido de presupuestar las
necesidades de dinero en efectivo.del negocio, mostrédndole los tiempos
en que el efectivo fluird hacia su negocio como consecuencia de sus
ventas, el cobro de los documentos por cobrar, nuevas aportaciones de
capital, asi como en los que habrd de egresar para cubrir obligaciones y
pagos de cualquier naturaleza.

Esta herramienta financiera de primer orden simplemente enfatiza las
ocasiones en que ese negocio estd corto de liquidez; la ventaja de
preveer estos momentos es de la mayor importancia puesto que una de
las mas frecuentes causas de fracaso en los pequefios negocios es
precisamente fa falta de liquidez o, fo que es fo mismo, la incapacidad
de hacer frente a sus obligaciones en su momento oportuno.

Otra de tas ventajas que le reportard el uso de esta herramienta es la
oportunidad de analizar, con el mayor detalle y conocimiento, sus
necesidades de financiamiento; el tiempo justo que serd necesario
disponer de los recursos financieros que habréa de prestarle su banco, el
plazo en que habra de requerir estos recursos, el efecto que tendré el
costo financiero de su crédito y, en Ultima instancia, le permitira
proyectar en el tiempo las necesidades reales de su negocio.

De igual o mayor importancia es la posibilidad de utilizar la proyeccién
de su flujo de efectivo como mecanismo de control presupuestal; por
ejemplo, alertdndole con relacién a un concepto de gasto que empieza a
quedar fuera de control; o bien, en un aspecto més positivo, le ayudaré
a detectar nuevas oportunidades de negocio mediante el anélisis de
inesperados aumentos en las ventas en un segmento del mercado que
atiende.

Ofrecer un ejemplo de los principales conceptos que pueden formar
parte de un flujo de efectivo; lo importante, sin embargo, son los
conceptos de ingresos y egresos de su negocio en lo particular, mismos
que solo quien lo esté formulando serd capaz de precisar. La
experiencia personal, la acumulacidn de errores y aciertos en la
proyeccion del flujo de efectivo de su negocio en lo particular,
representa la Unica garantia de que el tiempo que empiee en el anélisis
y en la elaboracién de esa herramienta de control financiero le serd
redituable.

{50)




ESTADOS FINANCIEROS

[FECHA DE CIERRE DE EJERCICIO

[] mLES [IMiLLONES LT ¢
1..%
ACTIVO CIRCULANTE
ACTIVO FIJO
OTROS ACTIVOS
ACTIVO TOTAL 100 100 100
PASIVO CIRCULANTE
| PASIVO FIJO
PASIVO TOTAL
CAPITAL PAGADO
RESERVAS
SUPERAVIT POR REVALUACION
UTILIDAD DEL EJERCICIO
| CAPITAL CONTABLE
ESTADO DE RESULTADOS
VENTAS NETAS 100 100 100
COSTO DE VENTAS
GASTOS DE OPERACION
GASTOS (PRODS ) FINANCIERGS,
15R Y RUT
UTILIDAD NETA
INDICES
MONTO INVENTARIOS * 3 $ $
MONTO CUENTAS POR COBRAR $ 3 $
| ROTACION INVENTARIO DIAS DIAS DIAS
ROTACION CARTERA DIAS DIAS DIAS
RAZON CIRCULANTE VECES VECES VECES
CAPITAL A PASIVO VECES VECES VECES
UTILIDADES/CAP. CONTABLE % % %
CAPITAL DE TRABAJO $ $ $
UAFIR A GASTOS FINANCIEROS VECES VECES VECES
COBERTURA DE LA DEUDA VECES VECES VECES

ACLARACIONES A LOS ESTADOS FINANCIEROS




ESTADO DE RESULTADOS

NOMBRE DE LA EMPRESA

FECHA ( del dia, mes, afo al dia, mes, afo)

(1) Ventas Netas

{2) Menos costos de lo vendido

(3) tgual utilidad Bruta

(4) Gastos operativos
Sueldos y saarios
Renta

“Mantenimiento

Articulos de oficina
Seguros
Honorarios
Depresiacion

Otros

(5) Otros gastos
Intereses
(6) Gastos totales
(7) Utilidad ( perdida antes del impuesto)
(8) lmpuestos

(9) Utilidad neta ( perdida)

Nombre y firma del responsable de la informacion

PO € P P P P A L @ P B @

® &P ®BH @ B &
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V.9.- Criterios de evaluacién financiera de proyectos de inversién.

V.9.1.- Indicadores de evaluacién,
Valor presente.

Para revisar este concepto supongamos que se trata de evaluar un
proyecto de inversion de N$ 10,000 (diez mil nuevos pesos), al cual
ltamarenos proyecto x. En primer término, tendriamos que calcular el flujo de
efectivo que generarfa el proyecto x a lo largo de su vida econdmica
asperada; en segundo término, el costo de oportunidad de! capital requerido
por la inversién, mismo que deber3 refiejar el valor del dinero en el tiempo; y
el riesgo involucrado en el proyecto x, esto es, la tasa de retorno de nuestro
proyecto de inversién.

‘Reunidos estos elementos, procederfamos a descontar del flujo de
efectivo previsto el costo de oportunidad del capital, suma a la que
generalmente se le conoce como valor presente (VPN), sustrayendo la
inversion inicial de N$ 10,000 del valor presente (VP). La inversién serd
aconsejable si el VPN resulta superior a cero.

Un observador atento podria preguntarse la razén de otorgarlie tanta
importancia al VPN; la respuesta estarfa en el interés de los inversionistas de
la empresa en que sus acciones lleguen a tener en el mercado el mayor valor
posible.

Por ahora supongamos que el valor de los activos de la empresa sea
de N$ 100,000, inciuidos fos N$ 10,000 que se piensan invertir en el
proyecto x, es decir, que el resto de los activos tienen un valor de N$
90,000. La aiternativa, en consecuencia, para los inversionistas consiste en
decidir entre conservar los N$ 10,000 del proyecto x en efectivo o gastarlos
en la compra de los activos que requiere nuestro proyecto, misma aiternativa
que podria expresarse de la siguiente manera:

VALOR DE LAS ACCIONES EN EL MERCADO

ACTIVO RECHAZANDO EL PROYECTO ACEPTANDO EL PROYECTO

Efectivo NS 10 0

Otros activos 90 - 90

Proyecto x 0 \24
100 90 + VP

En este caso, el proyecto x es financieramente viable si su VP es
mayor de N$ 10,000; esto es, si el valor presente neto (VPN) es positivo o
mayor de cero.
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Pero, ;cémo estar seguro que el VP del proyecto x esta considerado
en el supuesto valor de mercado de las acciones? Para aclarar este punto es
posible recurrir a una nueva suposicién: de tratarse de una empresa de nueva
creacién cuyo unico proyecto fuera el que hemos llamado x, los inversionistas
estimarian los dividendos que esperan recibir de su inversidn y los restarfan de
la tasa de retorno de otras inversiones de riesgo similar, como podria ser la
inversién de ese efectivo en acciones de otras empresas cotizadas en la bolsa
de valores.

En la medida que el proyecto x sea el Unico activo de la empresa,
los dividendos que podria pagar a sus accionistas son equivalentes a! flujo de
efectivo estimado para el proyecto x y, por otra parte, si la tasa de retorno
que los inversionistas emplearian para deducirla de los dividendos que esperan
recibir, es similar a fa utilizada para determinar el VPN del proyecto x, es
evidente la posibilidad de calcuiar el valor del proyecto como una operacién
independiente del valor del resto de los activos de la empresa en su conjunto.

Los limites de este razonamiento estardn dados, en consecuencia,
por la dificultad de establecer con exactitud una tasa de retorno razonable,
pero en cambio es sencillo determinar que lo que se trata de medir es la tasa
de retorno. Y esto no es mas que el costo de oportunidad de invertir en el
proyecto x en lugar de invertirlo en otros activos financieros. En otras
palabras, en lugar de aceptar el proyecto de inversién, los inversionistas
podrian optar por cobrar sus dividendos e invertirlos por si mismos en la bolsa
de valores o en cualquier otra alternativa de inversién.

En la siguiente figura se trata de mostrar graficamente este
razonamiento: el costo de oportunidad de aceptar el proyecto de inversién es
equivalente a los dividendos que habrian de obtener si decidieran por elios
mismos invertir esos recursos. En la medida que estamos descontando del
flujo de efectivo del proyecto de inversién la tasa de retorno esperada por
inversiones de riesgo similar, de hecho se estd midiendo lo que los
inversionistas de la empresa estadn dispuestos a pagar por el proyecto de
inversién. '

EFECTIVO
INVERSION PAGO DE INVERSION
EN ACTIVOS EMPRESA DIVIDENDOS EN ACTIVOS
REALES FINANCIEROS

Por supuesto que la alternativa de invertir entre los activos reales
del proyecto x y los activos financieros de otras oportunidades de inversién
que consideren los inversionistas, sélo tendrd sentido si son comparables los
riesgos involucrados en ambas decisiones; por lo que se parte de la
suposicion de que es posible determinar pardmetros equivalentes, estimar su
tasa de retorno y utilizarla como el costo de oportunidad de los proyectos de
inversién sujetos a la evaluacién de los accionistas de la empresa. { 6)
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Tasa promedio de retorno sobre el valor en libros.

Otro criterio de evaluacién financiera de proyectos considera la tasa
de retorno del valor en libros de una empresa. El célculo de esta tasa de
retorno consiste en dividir el promedio de las utilidades estimadas de un
proyecto, luego de deducir la depreciacion y los impuestos, entre el promedio
del valor en libros de la inversidn sujeta a evaluacidn. La razén resultante de
Ja division entre ambos promedios, podrfa compararse con la tasa promedio de
retorno de la empresa como un todo con la del sector industrial o comercial
en que compite la empresa.

FLUJO DE EFECTIVO

PROYECTO aNO1 ARoO2 Afi03

Ingresos 12,000 10,000 8,000
Egresos 6,000 5,000 4,000
Flujo de efectivo 6,000 5,000 4,000
Depreciacidn 3,000 3,000 3,000

Ingreso neto 3,000 2,000 1,000
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CONCLUSIONES

Se comprueba la hipdtesis en el sentido de que no existe disefio de
estudio socio-econémico aceptable, que reuna los requisitos
institucionales para lograr por si el apoyo de las dependencias
otorgantes de los beneficios y que ademas éstas sblo se concretan a
determinar viabilidades econdmicas y financieras, sin cuantificar
6ptimamente los beneficios o darlos muy vagos o ambiguos, careciendo
los parametros de viabilidad socio-econémica de importancia reelevante.

Esta GUIA PARA LA FORMULACION DE ESTUDIOS SOCIO-
ECONOMICOS contiene 1{os requisitos técnicos, econémicos vy
financieros requeridos por las instituciones, presentando ademiés un
panorama real o marco de referencia que considera a todos los
pardmetros o condicionantes que se modificardn al aplicarse las
inversiones.

Cubre ampliamente los objetivos de la tesis al presentar un capitulo
sobre Tipologia de Productores o Unidades de Produccién para que al
manejar eficientemente ya no sélo los pardmetros de caricter social,
como era la intencidn inicial, sino también los tecnolégicos,
organizacionales y financieros, se puedan establecer metas concretas,
reales y ampliamente medibles, tanto cuantitativamente como
cualitativamente para hacer mds atractivas las inversiones o modificar,
o cambiar una inversién predeterminada ya establecida, por dar margen
a realizar proyecciones sobre las consecuencias socio-econdémicas y
politicas que implicard la ejecucién de! proyecto.

Se ratifica ta razén de ser de esta investigacién, al corroborar que la
mayoria de los técnicos, carecen de un documento que les guie, sobre
cémo presentar un estudio socio-econdmico para gestion de los apoyos
que actualmente otorgan las Instituciones, concretandose al llenado de
los cuestionarios que se les proporcionan, sin traducir la informacién en
planteamientos légicos; careciendo el estudio que obtienen como
resultado, del atractivo econémico, financiero o social, al no mostrar las
caracteristicas o condiciones por modificar, como metas bien concretas,
ademas de que pierden la visién del entorno social de quienes tratan de
beneficiar, y no consideran las consecuencias, positivas o negativas
que la inversiéon puede representar.
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El observar lo voluminoso del cuestionario puede crear cierta apatia,
pero deberd considerarse que éste contiene lo que podria existir en un
estado rico, con todos fos recursos renovables y no renovables
existentes, pero que al ser llevado a region, municipio o unidad
productiva, existird una serie de elementos por estudiar, pero se
carecerd de la mayoria y el objeto del estudio es buscar ta manera de
allegarlos y optimizar los existentes; en otras palabras muchos
apartados no se llenardn por no existir el recurso en la zona de estudio,
lo que reducira considerablemente la informacién por obtener.

Esta Gufa por sf no representa la llave para lograr que se acepten los
proyectos que en ella se basen, y a pesar de que se dan consejos sobre
la informaci6on a contener y el posible acomodo por dar, dependera de
los criterios e iniciativa del proyectista, la calidad que se dé al
documento final y su forma de negociacién de recursos fa obtencién de
los mismos.

La posible adopcién del documento por las Instituciones otorgantes de
beneficios y recursos, dependerd de la difusién que al mismo se dé, de
la frecuencia con que se les hagan llegar proyectos con esta
metodologfa y de la capacidad negociadora de proyectistas,
productores, unidades de produccién.

Por ser este un documento de caracter didactico se sugiere prestar més
importancia a las recomendaciones que a continuacién se formulan.
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RECOMENDACIONES

Todo proyecto deberd conjugar y atender simultineamente los
conceptos de: tecnologia; disponibilidad de insumos, magquinaria
y equipo; infraestructura productiva y de servicios; asesorfa y
capacitacién; comercializacién, financiamiento y principaimente
organizacién.

Es necesario establecer como soporte operativo fundamental, un
proceso organizativo - social, que sea el conductor hasta la
consolidacion del proyscto.

La fuente principal de informacién, deberd ser de los propios
beneficios de! proyecto, capturada fundamentalmente en visitas
fisicas al &area y reuniones con la mayoria de los posibles
favorecidos por la inversion, asf como procurar una estrecha
coordinacién con la Institucién de Apoyo prevista.

Solicitud: ; Contempla los tipos y limites de financiamientos més
adecuados a las necesidades y medios de pago del solicitante ?

Estados financieros: ; Estdn preferentemente Dictaminados ; Su
antigliedad es mayor a 6 meses 7 ; Son consolidados o no ?

Se debe revisar la consistencia de la informacién proporcionada,
que las politicas contables sean uniformes, de tal manera que
permitan la comparacién de.estados financieros de los diferentes
ejercicios. Se debe identificar claramente el periodo del estado
de resultados reciente.

Relaciones analiticas: ; Corresponden a los principales renglones
del activo y del pasivo ?

Es importante conocer la integracion detallada de las principales
partidas de los estados financieros, es comin que no se
proporcione el impacto de las depreciaciones .a resultados y
valores histdéricos y actualizaciones del activo fijo y capital.

Aclaraciones relativas a la informacién financiera:

¢ Cuadran las cifras elaboradas ? ; Coinciden las Utilidades o

pérdidas de ejercicio con los importes en ef Balance ? ; Estén
firmados por el representante legal de la empresa y contienen el
conocimiento de firma del funcionario encargado de la cuenta ?
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11.-

12.-
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Reexpresién de los estados financieros: En caso de entregar
estados financieros reexpresados, indicar el método que se utilizé
(nivel general de precios al consumidor o costo especffico).

De acuerdo al B-10 {3a ad.) no existe la obligacién de revelar los
valores histéricos, actualizaciones y depreciaciones de activo.

Registro publico de comercio: Proporcionar los datos correctos y
suficientes para la verificacién de la sociedad.

Giro u objeto social, duracién: ¢ Esta bien determinada la
actividad especifica, y la clase de sus productos en el mercado ?
¢ Estd "viva" actualmente Ja sociedad ?

‘En caso de alguna anomalfa en los puntos anteriores es

conveniente aclararlas antes de tramitar cualquier solicitud.

Registro puablico de la propiedad: Proporcionar los datos correctos
para la verificacién de los bienes inmuebles tanto de la sociedad
como de Avales si es el caso.

En caso de bienes inmuebles fordneos de importancia en el
capital, se debe solicitar certificado de libertad de gravamen, toda
vez que Sea viable.

Referencias de crédito y comerciales: ; Se consultaron las
fuentes adecuadas ? ; Contiene estimaciones de capital 7 ; Son
realmente de actividades comerciales ?

¢ Corresponden a los principales proveedores y acreedores ?

Principales Socios: ; Sus nombres son los correctos y se conocen
el porcentaje de su participacién en el pasivo de la sociedad ?. En
caso de que sea una persona moral, enviar las escrituras
correspondientes.

Empresa Subsidiaria: ; Se dispone de informacién de su matriz ?.
Es importante conocer el comportamiento financiero y actividad
de la matriz asi como la relacién comercial entre subsidiaria(s) y
matriz. Preferentemente  solicitar estados financieros
consolidados ademés de los independientes.

Avalistas: ; Ya se proporcionaron los estados financieros,
relaciones analiticas, datos de registro de inmuebles y del registro
publico de comercio y referencias de crédito ?. En caso de
persona moral checar si tienen capacidad para otorgar aval a
terceros.
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Grupos: Se requiere de todos los elementos de juicio de cada una
de las empresas si utilizan crédito o avalan entre sf. Ademds
deberd elaborarse cuadros de grupo de: riesgos, reporte de
créditos solventes, multiples y senicreb, asi como informacién
cualitativa de cada una. Se anexan formatos y ejemplos de su
llenado.

Datos estadisticos: Se debe proporcionar la informacién
correspondiente de la experiencia de la empresa y grupo
econdmico, si es el caso.

Relacion con el grupo financiero: Se debe proporcionar datos
estadisticos y lineas de crédito del solicitante, si es que opera
con las filiales del grupo financiero o en otros centros regionales.

Proyectos de inversién: ; Es confiable 7 ; Se justifica el tipo de
crédito ? ; Porqué ?

Se debe identificar si la empresa ha planeado correctamente su
plan de inversién y si se fundamenté las proyecciones tanto en la
inversién (presupuestos reales y cotizaciones) como en los
resultados esperados (soporte de crecimiento de ventas o
afectaciones a la utilidad de operaciénj).

Visita al negocio: ; El reporte de visita se complementa con datos
que no se obtienen de los informes de crédito, de los estados
financieros y de otras fuentes de informacién ?

Las areas de crédito soportan su andlisis cualitativo de la
informacién proporcionada en este reporte principalmente, de tal
manera que ésta es una parte fundamental de apoyo para un
rapido y correcto estudio de crédito. Se anexa una gufa de los
principales puntos de vista a observar en la visita objetiva e
informacién cualitativa a proporcionar.

- Destino y fuente de paga: Es importante que el promotor al

recibir la documentacién del cliente entienda claramente cuél seré
el destino del crédito y por consiguiente, ia fuente de pago. Con
este enfoque, evitaremos solicitudes ilégicas y tiempos
improductivos tanto en las éreas de crédito como en los propios
comités de autorizacidn.
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TIPOLOGIA DE UNIDADES ECONOMICAS
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ANEXO 5

TIPOLOGIA DE UNIDADES ECONOMICAS
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ANEXO No. 6
A1- DEINFRAESTRUCTURA CONTEMPLAN LA CONSTRUCCION O REHABIUTACION DE OBRAS DE APOYO A]
LA PRODUCCION.
A2~ DE CAPACITACICN, CONSULTORIAY SE REFIEREN A PROYECTOS PARA CAPACITACION DE PRODUCTORES
OTROS SERVICIOS RURALES, DE FORMULACION DE ESTUDIOS Y PROYECTOS DE DESARROLLO
£ INVERSION, DE ASISTENCIA TECNICA AGRONOMICA ETC.
A: POR SU OBETIVO AJd.- DE PRODUCCION PAIMARIA BASICA |LOS FELATIVOS AL FCMENTO DE CULTIVOS DE GRANOS BASICOS.
A4,- DE APOYO SOCIAL, FINANCIERO Y CE SE DESTNAN A LA CREACION DE UNIONES DE CREDITO Y SEGURO
DESCENTRALIZACION. AGROPECUARIO, MANEJADOS POR PRODUCTORES.
AS5.- DETRANSFORMACION AGROINDUSTRIAL |PARA EL FORTALECIMIENTO OE LA ECONOMIA DE TRASPATIO,
PRODUCCION DE AUTOCONSUMO Y EXCEDENTES DE PRODUCCION.
B.1.— UNIORGANIZACIONALES | EL SIGNATARIO ES UNA SOLA ORGANIZACION DE PRODUCTORES.
B.2.— MULTIORGANIZACIONALES LA PROYECTO SE REALIZA SIMULTANEAMENTE PARA VARIAS
8: POR SUS SUJETOS ORGANIZACIONES, PATROCINADAS POR GENTRALES CAMPESINAS Y
ORGANISMOS GREMIALES DE PRODUC TORES RURALES.
B.3.~ GAEMIALES SON AGUELLOS QUE FORMULA LA FEDERACION, ESTADO O MUNICIPIO
ADEMAS DE PARTICULARES, PARA LAS ORGANIZACIONES CAMPESINAS.
B.4.~ INTERINSTITUCIONALES SE CLASIFICAN AQUI LOS FORMLLADOS ENTRE DISTINTAS INSTITUCIONES
PROYECTOS CEL SECTOR PUBLICO Y PRIVADO.
C.1.- DE COORDINACION ACCIONES CELEBRADAS ENTRE DISTINTAS INSTITUCIONES DE LA
ACMINISTRACION PUBLICA FEDERAL, ESTABLECIENDO NORMAS PARA &
PROCESO DE CONCERTACION SOCIAL.
¢.2.- DE COOPERACION ACTOS CONCERTADOS POR CUALQUIERA DE LOS TRES NIVELES DE
C: POR SU NATURALEZA GOBIERNO CON ORGANISMOS DEL SECTOR PRVADO O SOCIAL
€.3.- DE CONCERTACION LOS CELEBRADOS ENTRE LA FEDERACION, LOS ESTADOS Y MUNICIPIOS
O ESTOS CON LOS SECTORES SOCIAL Y PRMADO. USUALMENTE EN
ACTNIDADES VEDADAS PARA CUALQUIERA DE LAS PARTES.
C.4.- DE INTENCION TOMA LA REAUZACION DE ACTIVIDADES COMPROMETIDAS PARA (A
POSTERIOR FIRMA DE CONVENIO OE CONCERTACION CONCRE TOS.
01.- NACIONALES | IMPLICAN NUMEROSOS PROYECTOS EN VARIAS ENTIDADES FEDERATIVAS.
D: POR SU AMBITO D.2.- PEGIONALES QUEDAN COMPRENDIDOS EN LA JURISDICCION DE VARIOS DISTRITOS OE
DESARROLLO RUPAL O REGIONES CON SIMILARES CONDICIONES.
TERRITORIAL 03.- DISTRITALES | COMPRENDEN UN SOLO DISTRITO, PERO BENEFICIANVARIAS COMUNIDADES.
D.4,~ MUNICIPALES | SU iIMPACTO SE DEJARA SENTIR EN EL AMBITO MUNICIPAL
0.4, ~ COMUNITARIAS

| BENEFICIAN UNA SOLA COMUNIDAD, DE UN MUNICIPIQ, UN DISTRTO O REGION.




!

1)

3)

4)

7)

Banco

Banco

Banco

Banco

Banco

Banco

Banco

157

CITAS BIBLIOGRAFICAS

Mexicano

Mexicano

Mexicano

Mexicano

Mexicano

Mexicano

Mexicano

Somex, S.N.C. Marzo de 1991. Tratado de
Libre Comercio Entre México, Estados
Unidos De Norteamérica y Canada.
Cuadernos de Cabecera Coleccidén Temas
Empresariales Elaborado para la Pequefia
y Mediana Empresa. Libro 7.

México, D.F.

Somex, S.N.C., Abril de 1991.Calidad
Total; Cuadernos de Cabecera
Coleccidn Temas Empresariales
Elaborado para la Pequefla y Mediana
Empresa. Libro 8.
México, D.F. :

Somex, S.N.C., Mayo de 1991. Ficha Guia
de una Pequefia Lechera Polivalente.
Cuadernos de Cabecera Coleccidén Temas
Empresariales Elaborado para la Pequefia
Yy Mediana Empresa.
Libro 9

México, D.F.

Somex, S.N.C. Junio de 1991. Empezando
a Exportar. Cuadernos de Cabecera
Coleccidén Temas Empresariales Elaborado
para la Pequefila y Mediana Empresa
Libro 10. '

México, D.F.

Somex, S.N.C., Julio de 1991. Lectura de
Estados Financieros. Cuadernos de
Cabecera Coleccidén Temas Empresariales
Elaborado para la Pequefia y Mediana
Empresa. Libro 11.

México, D.F.

Somex, S.N.C., Agosto de 1991. Nuevas
Tendencias en Mercadotecnia. Cuadernos De
Cabecera

Coleccibébn Temas Empresariales. Elaborado
para la Pequefia y Mediana Empresa.
Libro 12.

México, D.F.

Somex, S.N.C., Septiembre de 1991.
Criterios de Evaluacién Financiera de
Proyectos de Inversibn. Cuadernos de
Cabecera Colecciédn Temas Empresariales
Elaborado para la Pequefia y Mediana
Empresa Libro 13.

México, D.F.




J

158

( 8) Banorte Agosto 1993. Check - List. Documento de apoyo
utilizado para verificar que la
Documentacién necesaria de un Estudio de
Crédito esté completa.
México, D.F.

{ 9) C .N. C. Diciembre de 1991; Publicacién "Una Vez Mas
Acerca del Ejido"
Impresa en México

(10) Diario Oficial de la Federacién del martes 16 de Abril
de 1991.
Decreto por el que se crea
Apoyos y Servicios a la
Comercializacién (Aserca)
México, D.F.

(11) Dickson. David 16 de Diciembre 1985.Tecnologia
Alternativa. Biblioteca de Divulgacidn
Cientifica Muy Interesante
Talleres de Printer, Industria Gréafica
S.A. De Saint Vicent Dels Hort's.

(12) Fideicomiso de Riesgo Compartido; Formato de
Identificacién Preliminar de Proyectos,
que reunan los requisitos vy
Condicionantes Socio-econdmicas de
Eleccién para apoyarse bajo El Esquema De
Firco.

México, D.F.

(13) Fideicomiso de Riesgo Compartido; Politicas para la
Operacién de Programas Fideicomiso de
Riesgo Compartido. Circular 5357 del
Fideicomiso de Fecha 07-Abril-1994
México, D.F.

(14) Fideicomisos Instituidos en Relacién a la Agricultura.
1991. Crédito Prendario. Su Aplicacidén en
apoyo a la Comercializacidén de Productos
Agropecuarios.

Divisién de Divulgacidn Fira.
Impreso el 30 de Junio.
México, D.F.

(15) Gaceta de Solidaridad Abril de 1992. Nueva Legislacién
DAgraria, Articulo 27 Constitucional. Ley
Agraria. Ley Orgédnica de los Tribunales
DAgrarios. Publicacién de los Talleres de
la Gaceta de Solidaridad
Impreso en México.



"

(17)

(18)

(19)

(20)

(21)

(22)

Gobierno del

Gobierno del

Estado 1985; Programa de Desarrollo Rural

Integral del Estado de Jalisco 1985-1988.

Gobierno del Estado 1985-1988.
Guadalajara, Jalisco.

Estado 1994; Proyecto Planta de Acopio y
Enfriadora de Leche S.P.R. Matatlan en
Zapotlanejo Jalisco. Proyecto Elaborado
por la Secretaria de Desarrollo Urbano y
Rural del Estado de Jalisco.
Guadalajara, Jalisco.

1990. Anuario Estadistico del Estado de
Jalisco; Impresa en los Talleresg
Graficos del Instituto Nacional de
Estadistica Geografia e Informatica;
Impresa en México

Aguascalientes, Ags.

1990. Jalisco. Cuaderno de Informacidn
para la Planeacién Publicacién de los
Talleres Graficos del Instituto Nacional
de Estadistica, Geografia e Informatica.
Impreso en México.

Aguascalientes, Ags.

Impresa en el mes de Septiembre de 1992
Jalisco, Perfil Socio Econémico.
XI Censo de Poblacidén y Vivienda 1990
Publicacién de los Talleres Graficos
del Instituto Nacional de Estadistica,
Geografia e Informdtica.
Impresa en México.
Aguascalientes, Ags.

1993; Agenda Estadistica de los Estados
Unidos Mexicanos; Impresa en los
Talleres Griaficos del Instituto Nacional
de Estadistica Geografia e Informatica;
Impresa en México.

Aguascalientes, Ags.

Instituto Tecnolbégico de Estudios Superiores de

Monterrey y El Fideicomiso Jalisco.
Abril de 1994. Jalisco 2000. De Frente a
las Nuevas Realidades. Versidn
preliminar. Tomo I.

Abril de 1994.

Guadalajara, Jalisco.

159



160

(23) PRI - C.N.C. Mayo de 1992.Ley Agraria 1992. Hacia un

(24) Secretaria

(25) Secretaria

(26) Secretaria

(27) Secretaria

{28) Secretaria

de

de

de

de

de

Nuevo Movimiento Agrario.
Editado Por PRI - C.N.C.
México, D.F.

Agricultura y Recursos Hidr&ulicos.
1976-1984 Estudio Socio-econdmico. Formato
Utilizado en S.A.R.H. en este periodo
para Dictaminar Viabilidad en Obras,
Servicios y Apoyos Institucionales.
México, D.F.

Agricultura y Recursos Hidraulicos.
1977-1992. Estudio Socio-econdmico.
Formato Utilizado en S.A.R.H. Por La
Jefatura de Obras Hidr&ulicas para el
Desarrollo Rural para soportar la
Solicitud de Obra

Bienestar Social.

México, D.F.

Agricultura y Recursos Hidraulicos.
1977-1992. Evaluacién Socio-econdmica De
Evaluacién Preliminar. Utilizado En La
S.A.R.H. por la Direccidén General de
Normatividad Pecuaria, para justificar
sus Programas de Aparcerias y Paquetes
Familiares.

México, D.F.

Agricultura y Recursos Hidraulicos.
1981-1990. Estudio Socio-econdmico.
Formato Utilizado en S.A.R.H. Por La
Direccién de Organizacidén y Desarrollo
para promover Programa de Mejoramiento de
la Comunidad.

México, D.F.

Agricultura y Recursos Hidrdulicos 1992
Dictamen Técnico - Organizativo, Cria Y
Engorda de Ganado Bovino S.P.R. Las 4
Esquinas De San José,Mpio. De Ixtlahuacan
Del Rio,Jal.Formulado Por El D.D.R. No. 1
Zapopan De La S.A.R.H. para soportar
los apoyos de Infraestructura que
Proporciond El Firco.

Zapopan, Jal.

(29) Secretaria de Agricultura y Recursos Hidr&ulicos

Octubre de 1992. Estructuras

Organizativas del Sector. Documento de
la Direccién General de Politica
Agricola.

México, D.F.



iel

(30) Secretaria de Agricultura y Recursos Hidrdulicos 8 de
Junio de 1992; Asociaciones en
Participacién; Nota Informativa
México, D.F. 8 de Junio 1992.
México, D.F.

(31) Secretaria de Agricultura y Recursos Hidrédulicos Abril
20 de 1992. La Organizacién de los
Productores Rurales y las Uniones de
Crédito. Documento de la Subdireccidn de
Politica Sectorial y Concertacién Social
México, D.F.

(32) Secretaria de Agricultura y Recursos Hidréulicos
Junio de 1993. Estudio de Central de
Reparaciones y Mantenimiento de
Maquinaria y Equipo Agricola. Estudio
Formulado por 1la Subdelegacidn de
Politica y Concertacidén Social de 1la
S.A.R.H. a la Liga de Comunidades
Agrarias.
Tlaquepaque, Jalisco.

(33) Secretaria de Agricultura y Recursos Hidrdulicos 1993,
Dictamen Técnico - Organizativo, Proyecto
Salsas y Moles para la S.P.R. El Milagro
De Yahualica, Jal. Formulado Por El
Distrito De Desarrollo Rural No. 1,
Zapopan, para determinar la Viabilidad
para formulacién de Estudio Respectivo.
Zapopan, Jal.

(34) Secretaria de Agricultura y Recursos Hidr&ulicos
Mayo de 1993. Estudio de
Prefactibilidad de una Mezcladora de
Insecticidas Agricolas y Herbicidas.
Estudio Formulado por la Subdelegacién de

Politica y Concertacidén Social de la
S.A.R.H. a la Liga de Comunidades
Agrarias.

Tlaquepaque, Jalisco.

(35) Secretaria de Agricultura y Recursos Hidrdulicos Agosto
de 1993. Junio de 1992;Proyectos
Productivos. Documento de apoyo al
Curso del Mismo Nombre, Transmitido por
Oficialia Mayor de la SARH
México, D.F.




(36)

(37)

(38)

(39)

(40)

(41)

(42)

Secretaria de Agricultura y Recursos Hidrdulicos 1994,
Dictamen Técnico - Organizativo, Tanques
Enmelazadores Rancheros A.A.L. Matatlén,
Mpio. De Zapotlanejo, Jal. Formulado
Por El Distrito De Desarrollo Rural No.
1, Zapopan, para soportar los apoyos al
Proyecto, proporcionado Con Mezcla de
recursos Gobierno Del Estado.-FIRA-
Organizacién.
Zapopan, Jal.

Secretaria de Solidaridad. 1993; Lineamientos Generales
de Operacidén. Documento Normativo de
Empresas en Solidaridad.
Queretaro, Qro.

Secretaria de Solidaridad. 1993-1994. Estudio Basico
Empresas en Solidaridad. Formato Empleado
En La Sedesol por Empresas en Solidaridad
para obtener la informacidn
quejustificard sus Inversiones 1993-1994.
México, D.F.

Servicios Agrondémicos Integrales de Occidente, Octubre
1992 Estudio Socio-econdmico Para S.P.R.
Las Cuatro Esquinas,de San José,
Municipio. de Ixtlahuacan Del Rio, Jal.
Formato Proyecto de Explotacidn
Integral Agropecuario para la Engorda de
Ganado Bovino.
Guadalajara, Jalisco.

Sociedad Nacional de Crédito. Enero 4 de 1993. Circular
DRN/SC-C001. Dirigida a los Operadores de
Crédito, donde se da a conocer
la Documentacién y Elementos de
Juicio que deberadn presentar al
Area de Crédito para la
Evaluacién y Otorgamiento del
mismo.
México, D.F.

Sociedad Nacional de Crédito Julio De 1993. Flujograma
De Tramite Crediticio. Propuesta
manejada por Banpais para homogeneizar
los tramites de Crédito.

México, D.F.

Sociedad Nacional de Crédito. 1993. Formato de Cuadro
de Reciprocidad del Grupo Econdmico.
Formatos utilizados por Banpais, Banorte,
Bancomex, de la S.N.C., para la Captura
de Informacién y Tramites de Créditos.
México, D.F.

162



X

{43)

(45)

(46)

(47)

(48)

(49)

Sociedad

Sociedad

Sociedad

Sociedad

Sociedad

Sociedad

Sociedad

163

Nacional de Crédito. 1993. Formato de Visita a
Giro Comercial o Servicios. Cuestionario
de vaciado de Informacidén manejado por
Banpais, Banoro, Bancomex 1993-1994.
México, D.F.

Nacional de Crédito. 1993. Formato de Visita a
Giro Industrial. Cuestionario de
vaciado de Informacién Industrial.
Manejado por Banpais, Banoro, Bancomex
1993-1994.

México, D.F.

Nacional de Crédito , 1993. Formato para
Informacidén de Crédito Solvente,
Mdltiple y Senicreb de Grupos Econdmicos.
Formatos Utilizados por Banpais,
Banorte, Bancomex, de la S.N.C., para la
Captura de Informacién y Tramites de
Créditos.

México, D.F.

Nacional de Crédito. 1993. Formato para
Inversién. Formatos Utilizados por
Banpais, Banorte, Bancomex, de la S.N.C.,
para la Captura de Informacién y
Tramites de créditos.

México, D.F.

Nacional de Crédito. 1993. Formato y
Ejemplo para Informacién de Riesgos de
Grupos Econdémicos. Formatos Utilizados
Por Banpais, Banorte, Bancomex, de la
S.N.C., para la Captura De Informacidén y
Tramites : de Créditos.
México, D.F.

Nacional de Crédito. Julio 1993. Guia para
Diagnéstico Preliminar al Andlisis de
Crédito. Documento manejado por Banpais
donde establece los Criterios de
elaboracién del Diagnostico Preliminar.
México, D.F.

Nacional de Crédito. 1993. Guia para
Elaboracién del Estudio BAsico. Documento
que complementa al anterior,
proporcionando algunos pardmetros de
medicién, elementos de juicio y criterios
para dictaminar su Viabilidad
Socio-econdmica. -

México, D.F.



Ty

(50)

(53)

(54)

Sociedad Nacional de Crédito. Julio 1993. Guia para

Flujo de Efectivo. Documento de Apoyo
utilizado en Banpais para Normar
Criterios en la preparacién y
presentacién de esta Informacidn.
1993-1994.

México, D.F.

Sociedad Nacional de Crédito. 1993; Guia para la

Elaboracidn del Reporte de Visita.
Documento Normativo Manejado por Banorte,
Banpais, Bancomex, en donde establece sus
Parametros de Medicidn 1993-1994.

México, D.F.

Toffler Alvin. 5 de Junio de 1985. La Tercera Ola.

Universidad de

Universidad de

Volumen Uno. Biblioteca de Divulgacidn
Cientifica Muy Interesante

Talleres de Printer, Industria

Grafica S.A.

De Saint Vicent Dels Hort’s.

Guadalajara 1980 - 1985; Estudio
Socio-Econémico. Formato utilizado en la
Escuela de Economia para su Area de
Desarrollo Rural de 1985-1989. Para
determinar Niveles de Bienestar.
Guadalajara, Jalisco.

Guadalajara 1980 - 1985; Estudio
Socio-Econémico. Formato Utilizado en la
Escuela de Trabajo Social de 1980-1985,
con propbsitos de Diagndstico.
Guadalajara, Jalisco.

164



